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ــه عنــوان یکــی از عوامــل  هم افزایــی تجــاری ب
کلیــدی در توســعه روابــط بین المللــی و افزایــش 
ــه  ــرار گرفت ــه ق ــورد توج ــی م ــارت جهان تج
اســت. در ایــن راســتا، انجمــن بازرگانــی ایــران 
و کانــادا بــه عنــوان یــک مرکــز تجــاری مهــم، 
ــی  ــعه هم افزای ــج و توس ــری در تروی ــش موث نق

تجــاری بیــن ایــن دو کشــور دارد. 

در دنیــای امــروز، تجــارت بین المللــی بــه عنــوان 
ــه  ــی توســعه اقتصــادی در نظــر گرفت ــک محــور اصل ی
ــی و  ــع غن ــتن مناب ــا داش ــادا ب ــران و کان ــود. ای می ش
صنایــع تنوع پذیــر، از پتانســیل های بالقــوه بــرای تبــادل 
ــی  ــش هم افزای ــد. افزای ــی بهره مندن ــاری و هم افزای تج

ــرای  ــدی را ب ــای جدی ــن دو کشــور، فرصت ه ــن ای تجــاری بی
ــش  ــه افزای ــر ب ــرد و منج ــد ک ــاد خواه ــف ایج ــع مختل صنای
تجــارت، اشــتغال و توســعه اقتصــادی در هــر دو ســو خواهــد 

شــد.
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا بــه عنــوان یــک پــل ارتباطــی 
مهــم بیــن تجــار و کســب وکارهای دو کشــور، نقشــی اساســی 
ــادل اطلاعــات، تجــارب و فرصت هــای تجــاری  در تســهیل تب
دارد. ایــن انجمــن بــا برگــزاری همایش هــا، نشســت های 
تخصصــی و معرفــی فرصت هــای ســرمایه گذاری، امکانــات 
ــد و  ــم می کن ــاری را فراه ــات تج ــراری ارتباط ــرای برق لازم ب
تجــارب موفــق را بــه اشــتراک می گــذارد. از اهــداف اصلــی ایــن 
انجمــن می تــوان بــه افزایــش تجــارت، ترویــج ســرمایه گذاری 
مســتقیم و غیرمســتقیم، تســهیل مذاکــرات تجــاری و حمایــت 

ــرد. ــی اشــاره ک از تجــارت بین الملل
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مدیریــت صحیــح هم افزایــی تجــاری در ارتقــاء روابــط تجــاری و تســهیل مبــادلات تجــاری بســیار حائــز 
اهمیــت اســت. موفقیــت در ایــن زمینــه نیازمنــد برنامه ریــزی دقیــق، تحلیــل بــازار، تعیین اســتراتژی های 
ــی تجــاری  ــت مناســب هم افزای ــازار اســت. مدیری ــرات ب مناســب و پیگیــری مســتمر از تجــارب و تغیی
ــای  ــهیل فرآینده ــاری و تس ــک های تج ــش ریس ــب وکارها، کاه ــار و کس ــاد تج ــش اعتم ــث افزای باع

ــود. ــاری می ش تج
ــن دو  ــاری ای ــادی و تج ــیل های اقتص ــه پتانس ــه ب ــا توج ــادا ب ــران و کان ــن ای ــاری بی ــی تج هم افزای
کشــور، اهمیــت بســیاری دارد. انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا بــا ارائــه زیرســاخت های لازم و ایجــاد 
فرصت هــای تجــاری، نقشــی کلیــدی در توســعه روابــط تجــاری ایــن دو کشــور دارد. مدیریــت مناســب 
و برنامه ریــزی دقیــق در امــور هم افزایــی تجــاری، اســاس موفقیــت در ایــن زمینــه را تشــکیل می دهــد 
و بــه ارتقــاء تجــارت و توســعه اقتصــادی مشــترک ایــران و کانــادا کمــک خواهــد کــرد. مــن، معتقــدم 
کــه تلاش هــای مدیریتــی و همکاری هــای تجــاری بیــن ایــن دو کشــور باعــث ایجــاد توســعه پایــدار و 

پررونــق در منطقــه و جهــان خواهــد شــد.
با مهر 
محمد وحیدی راد 
مدیر انجمن بازرگانی ایران و کانادا



حمید قلی زاده

دارای مــدرک دکتــری مهندســی نــرم افزار 
ــادا و مــدرک  از دانشــگاه مــک مســتر کان
ارشــد در حــوزه فنــاوری  کارشناســی 
اطلاعــات از دانشــگاه علــم و صنعــت ایران. 
ایشــان در طــول فعالیــت کاری خــود 
ــگاه و  ــدرس دانش ــوان م ــه عن ــران ب در ای
ــرم  ــدس ن ــس و مهن ــات موس ــو هی عض
افــزار در شــرکت هــای فنــاوری اطلاعــات 
فعالیــت داشــته انــد. فعالیــت کاری ایشــان 
در کشــور کانــادا در حــوزه مهندســی نــرم 
ــزار و فنــاوری اطلاعــات ادامــه یافتــه و  اف
هــم اکنــون بــه عنــوان مهنــدس نــرم افزار 
در بخــش تبلیغــات محصــولات تجــاری در 
شــرکت آمــازون مشــغول بــه کار هســتند.

www.hamidgh.com 

hamid.gholizadeh@gmail.com 
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جلســه  از  تصاویــری 
امضــای تفاهــم نامــه و 
همکاری هــای  قــرارداد 
مابیــن  فــی  مشــترک 
ــرمایه گذاری  ــگ س هلدین
بــه  ایــران  در  ملــون 
مدیریــت خانــم دکتــر 
ــن  ــوادی و انجم ــی ج گل
ــادا  ــران و کان ــی ای بازرگان
محمــد  مدیریــت  بــه 

راد  وحیــدی 

با حضور همکاران انجمن
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راهنمای کامل لیبلینگ 
محصولات در کانادا

راهنمای کامل لیبلینگ 
محصولات در کانادا

راهنمای کامل لیبلینگ 
محصولات در کانادا

نمایندگی
 یا 

سرمایه پذیری
بــا انجمن از طریق ایمیل در ارتباط 
باشــید و قــرار مشــاوره بگذاریــد.

ــادا  ــران و کان ــی ای ــن بازرگان انجم
دارای اعضــای فعالــی اســت کــه 
آمــاده اعطــای نمایندگی ،گســترش 
کسب و کار و یا سرمایه گذاری در 
داخــل و یــا خــارج کانــادا هســتند.

اگر عضو انجمن هستید
در داخل کانادا و یا ایران هستید...

 و به دنبال موقعیت های 
مناسب برای اخذ نمایندگی و 
فعالیت های پرسود تجاری 

می باشید...



راهنمای کامل لیبلینگ محصولات در کانادا
نوامبر و دسامبر 2023 

انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا ماننــد ســال های گذشــته امــکان عرضــه غرفــه اشــتراکی بــا 
هزینه هــای پاییــن تــر از خــود نمایشــگاه و همچنیــن بــه نمایندگــی از شــرکت شــما حضــور و 

معرفــی محصــولات شــما را دارد. 
این سرویس تنها ویژه اعضای محترم انجمن است 

لذا خواهشمند است در صورت تمایل یک نامه اعلام آمادگی به انجمن ارسال کنید. 
باتشکر
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تکنیک  10
نوشتن  به  خود  مشتریان  ترغیب  برای  ستاره  پنج  ریویوهای 

هــر کســب و کاری بــه دنبــال ارتقــاء و افزایــش اعتبــار خــود می باشــد. یکــی 
ــتاره از  ــج س ــت و پن ــای مثب ــذب ریویوه ــیر، ج ــن مس ــم در ای ــای مه از راه ه
مشــتریان اســت. ایــن ریویوهــا نــه تنهــا بــه افزایــش اعتمــاد مشــتریان کمــک 
ــن  ــد. در ای ــک می کنن ــز کم ــد نی ــتریان جدی ــذب مش ــه ج ــه ب ــد، بلک می کنن
ــه کمــک آن هــا  ــه بررســی تکنیک هــا و مثال هایــی می پردازیــم کــه ب ــه ب مقال

مشــتریان خــود را بــه نوشــتن ریویوهــای پنــج ســتاره ترغیــب کنیــد.

ده تکنیک برای ترغیب مشتریان خود 
به نوشتن ریویوهای پنج ستاره
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1. ارائه تجربه منحصر به فرد:
ــب مشــتریان  ــرای ترغی ــن راه ب بهتری
ــه  ــوب، ارائ ــای خ ــتن ریویوه ــه نوش ب
تجربــه ای منحصــر بــه فــرد و خدماتی 
بــا کیفیــت ویــژه اســت. اگر مشــتریان 
ــه  ــا محصــولات شــما ب ــا خدمــات ی ب
ــنا  ــش آش ــاص و رضایت بخ ــور خ ط
ــای  ــار ریویوه ــال انتش ــوند، احتم ش

ــت بســیار بیشــتر اســت. مثب
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  در 
بیمارســتانی در کشــور قطــر، پزشــکان 
خــود وارد اطــاق انتظــار بیماران شــده 
و بــا خطــاب کــردن نــام بیمــار، از وی 
ــه  ــه ب ــرای معاین ــه ب ــد ک ــی خواهن م
ــه  ــک رود. چنانچ ــاق پزش ــل اط داخ
بیمــار از تشــخیص و پروســه  و نتیجــه 
ــه  ــد ب ــی توان ــود، م ــان راضــی نب درم
ــط  ــر توس ــت دیگ ــک ویزی ــگان ی رای
ــاران  ــد. بیم ــته باش ــتان داش بیمارس
ــه  ــت خــود، ب ــای مثب ــا ریویوه ــز ب نی
ــر ،  ــام دکت ــاب ن ــرای انتخ ــران ب دیگ

کمــک مــی نماینــد.

مثــال از شــرکت هــای معــروف:   
شــرکت آمــازون حتــی در طراحــی 
ــرج  ــه خ ــت ب ــود خلاقی ــوی خ لوگ
ــت مشــتریان  ــد رضای ــا لبخن داده ت
را از تحویــل ســریع و بــروز رســانی 
ــش  ــه نمای ــل کالا، ب ــت تحوی وضعی
گــذارد. فروشــندگانی کــه از پلتفــرم 
نماینــد  مــی  اســتفاده  آمــازون 
ــد  ــد کــه بای ــی مــی دادن هــم بخوب
و  عملکــرد  در  کیفیــت  بهتریــن 
ــا از  ــد ت ــه دهن ــدی را ارائ بســته بن
روی تعــداد بیشــتر ریویوهــای پنــج 
ــز  ــا متمای ــه رقب ــبت ب ــتاره، نس س

ــد . گردن
از   حــالا یــک مثــال هــم 
ــد: ــران بزنی ــا دیگ ــان ی خودت

2. ارتباط فعال با مشتریان
مشــتریان  بــا  مســتمر  ارتبــاط 
باعــث شــناخت بهتــر نیازهــا و 
ــال  ــا ارس ــود. ب ــان می ش تجربیاتش
ــا  ــتقیم، ی ــای مس ــا، پیام ه ایمیل ه
حتــی تمــاس تلفنــی، مشــتریان را 

بــه نوشــتن ریویــو ترغیــب کنیــد. 
ــی  ــا حت ــب و کاره ــی از کس برخ
پیام هــای شــخصی  ارســال  بــا 
از خریــد،  بــه مشــتریان پــس 
آن هــا را بــه انتشــار ریویــو ترغیــب 

. می کننــد
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  : 
یــک فروشــگاه مبلمــان در تورنتــو، 
بلافاصلــه پــس از بازدید مشــتریان 
ــی  ــی اختصاص ــو کلیپ ــود، ویدئ خ
ــوده  ــه نم ــتری تهی ــرای آن مش ب
ــردن از مشــتری و  ــام ب ــن ن و ضم
ــد  ــی خواه ــژه، از وی م ــکر وی تش
تــا ریویویــی از تجربــه آنــروز خــود 

بگــذارد.
ــروف:  ــای مع ــرکت ه ــال از ش مث
ــاط  ــق ارتب شــرکت Apple از طری
فعــال بــا مشــتریان بــه آن هــا 
انگیــزه می دهــد تــا ریویوهــا و 
بازخوردهــای خــود را بــه اشــتراک 
ــداوم  ــور م ــه ط ــل ب ــد. اپ بگذارن
و  اخبــار  ایمیل هــا،  طریــق  از 
مشــتریان  بــه  به روزرســانی ها 
ــات،  ــن ارتباط ــد. ای ــلاع می ده اط
ــد  ــاس می ده ــتریان احس ــه مش ب
ــت و از  ــم اس ــان مه ــه نظراتش ک
آن هــا در خریدهــا و تجربه هــای 
اپــل اهمیــت می دهــد.  آینــده 
ایــن ارتبــاط فعــال، بــه مشــتریان 
ــای  ــه تجربه ه ــد ک ــزه می ده انگی
خــود را بــه دیگــران منتقــل کنند.
حــالا یــک مثــال هــم از  
ــا دیگــران بزنیــد: ــان ی خودت

3. تشویق بازخورد مثبت:
از مشــتریان خــود تشــکر کنیــد و 
آن هــا را ترغیــب کنیــد تــا نظــرات 
ــه  ــران ب ــا دیگ ــود را ب ــت خ مثب



ــا  ــا ی ــا، کوپن ه ــد تخفیف ه ــد. می توانی ــتراک بگذارن اش
پاداش هــای دیگــری را بــه عنــوان انگیــزه بــرای نوشــتن 

ریویوهــا ارائــه دهیــد.
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  باتفــاق خانــواده 
ــه  ــک  دفترخان ــه ی ــاء  ، ب ــمی امض ــی رس ــرای گواه ب
ــتاره  ــج س ــوی پن ــه ۳۴۵۶ ریوی ــم  ک ــو رفتی ای درتورنت
ــه  ــری نداشــت( . در حالیک ــوی کمت ــچ ریوی داشــت) هی
ــی  ــام م ــن انج ــی  احس ــو خیل ــه نح ــات کار را ب مقدم
ــی  ــون راض ــر از کارم ــه اگ ــد ک ــنهاد کردن ــد، پیش دادن
هســتید، تــا قبــل از تحویــل برامــون ریویــوی پنج ســتاره 
بزاریــن ، مــا هــم بــه ازای هــر نفــر ، بیســت دلار )ســی 
ــا  ــم. شــما جــای  م ــج  درصــد( تخفیــف مــی دهی و پن
بودیــن  چــه مــی کردیــن؟ مــا هــم همــون کار را کردیــم.

 Uber ــروف: اپلیکیشــن ــای مع ــرکت ه ــال از ش مث
ــتریان  ــه مش ــا ب ــا و اعلان ه ــال ایمیل ه ــق ارس از طری
ــا دیگــران  پیشــنهاد می کنــد کــه نظــرات خــود را ب
ــی  ــه تخفیف های ــا ارائ ــد. ب ــتراک بگذارن ــه اش ب
بــه  بعــدی  ســفرهای  بــرای 
بازخــورد  کــه  کســانی 
ــن  ــته اند، ای ــت نوش مثب
ــتریان را  اپلیکیشن مش
ــد  ــب می کن ترغی

ــد ــتراک بگذارن ــه اش ــود را ب ــوب خ ــای خ ــه تجربه ه ک
حالا یک مثال هم از  خودتان یا دیگران بزنید:

4. به اشتراک گذاری مثال های موفق:
از  اجتماعــی،  رســانه های  یــا  ایمیل هــا  مقــالات،  در 
مثبــت  تجربه هــای  نشــان دهنده  کــه  مثال هایــی 
مشــتریان اســت، اســتفاده کنیــد. ایــن مثال هــا می تواننــد 
تاثیــر خــوب محصــول یــا خدمــات شــما را بــرای دیگــران 

تاکیــد کننــد.
ــرکت  ــک ش ــودم : ی ــی خ ــارب  واقع ــال از تج مث
هــای  ســاختمان  ســکیوریتی  تجهیــزات  فروشــنده 
مســکونی و تجــاری در تورنتــو، مــدام ریویــو هــای 
مشــتریان راضــی خــود را در قالــب هــای مختلــف 
همچــون کیــس اســتادی، نیــوز لتــر، ریویــو، مصاحبــه و 
… در وب ســایت و صفحــات سوشــال مدیــای خــود بــه 
ــدش را از  ــتریان جدی ــب مش ــذارد و غال ــی گ ــش م نمای
ایــن راه کســب مــی نمایــد . بهمیــن جهــت بــا کمتریــن 

ــد.  ــی ده ــام م ــات را انج ــن تبلیغ ــر بارتری ــه، پ هزین
از   Tesla معــروف:  هــای  شــرکت  از  مثــال 
ــه  ــب ب ــرای ترغی ــق مشــتریان خــود ب داســتان های موف
ــا  ــد. ب ــتفاده می کن ــتاره اس ــج س ــای پن ــتن ریویوه نوش
ــا  ــتریان ب ــه مش ــی ک ــتن تجربه های ــتراک گذاش ــه اش ب
ماشــین های الکتریکــی خــود داشــته اند، Tesla توانســته 
اســت اعتمــاد و تعهــد مشــتریان را تقویــت کنــد و از آن ها 
ــال  ــران انتق ــه دیگ ــود را ب ــای خ ــا تجربه ه ــته ت خواس

ــد. دهن
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حالا یک مثال هم از  خودتان یا دیگران بزنید:
5. ایجاد تجربه شیرین:

از هــر مرحلــه از خریــد یــک تجربــه لذت بخــش ایجــاد 
کنیــد. از ابتــدای تماس با مشــتری تا تحویــل محصول، 
تــلاش کنیــد تا تجربــه بــه یادماندنــی و خوبــی را برای 
مشــتری ایجــاد کنیــد. ایــن باعــث می شــود مشــتریان 

بــه انتشــار ریویوهــای خــوب ترغیب شــوند.
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  رســتوران های 
زنجیــره ایــی چینــی مندریــن در کانــادا، از بــدو ورود 
ــواع ســرویس هــای  ــگام خــروج، از ان ــا هن میهمــان ت
متنــوع همچــون در اختیــار قــراردادن حولــه مرطــوب 
هــم در ابتــدا و هــم در پایــان، تعویــض نمــودن مرتــب 
بشــقاب هــا و …، پــر نمــودن مجــدد نوشــیدنی 
ــم  ــا و امثالله ــات، معم ــگان(، آب نب ــورت رای ــا) بص ه
ــنامه و  ــک پرسش ــا ی ــد و در انته ــی نماین ــتفاده م اس
گرفتــن اســم و ایمیــل میهمــان و درخواســت ریویــوی 
مثبــت.از همــه اینهــا مهمتــر، ادب، صبــر و خوشــرویی 
پیشــخدمت رســتوران ، تجربــه ای بــه یــاد ماندنــی در 

ــذارد. ــا می گ ــه ج ــان ب ــان میهمان اذه
 Disney مثــال از شــرکت هــای معــروف: شــرکت
مثــل کلاه هــای  تجربه هــای حمایتــی،  ایجــاد  بــا 
شــخصیت های انیمیشــن یــا تجربه هــای تفریحــی 
ــه نوشــتن ریویوهــای  ــه فــرد، مشــتریان را ب منحصــر ب
مثبــت ترغیــب می کنــد. ایــن تجربه هــای خــاص 
ــا  ــا ب ــتن ریویوه ــه نوش ــتریان ب ــوند مش ــث می ش باع

ــد. ــیرینی بپردازن ــت و ش ــات مثب احساس
حالا یک مثال هم از  خودتان یا دیگران بزنید:

6. تخفیف ها و پاداش ها:
بــه مشــتریانی کــه ریویوهــای مثبــت می نویســند، 
ــن  ــد. ای ــی اعطــا کنی ــا پاداش های ــژه ی ــای وی تخفیف ه
ــک  ــا کم ــتار ریویوه ــاء نوش ــه ارتق ــا ب ــه تنه ــدام ن اق
می کنــد، بلکــه بــه مشــتریان دیگــر نیــز انگیــزه 
می دهــد تــا در تبدیــل تجربــه خــود بــه کلمــات 

ــد. بپردازن
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم : فــردای روزی کــه برای  
یــک پیتزافروشــی در تورنتــو ریویــوی خیلــی خــوب و 
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واقعــی نوشــتم، در دایرکــت مســیج یــک کوپــن تخفیــف ده درصــدی روی 
خریــد بعــدی بــرام فرســتاد.

مثــال از شــرکت هــای معــروف: شــرکت Starbucks بــا ارائــه کارت های 
هدیــه و تخفیف هــای ویــژه بــه مشــتریانی کــه ریویوهــای مثبت می نویســند، 
ــد. ایــن  ــه اشــتراک بگذارن ــا نظــرات خــود را ب آن هــا را ترغیــب می کنــد ت

اقدامــات باعــث ایجــاد انگیــزه در مشــتریان 
ــا  ــا تجربه هــای مثبــت خــود را ب می شــود ت

دیگــران بــه اشــتراک بگذارنــد

حــالا یــک مثــال هــم از  خودتــان یــا 
دیگــران بزنیــد:

7. آموزش به مشتریان:
ــه  ــه چگون ــد ک ــود بیاموزی ــه مشــتریان خ ب
ــه  ــای جــذاب و مفصــل بنویســند. ب ریویوه
ــه تجربه هــا،  آن هــا نشــان دهیــد کــه چگون
احساســات و مزایــای محصــول یــا خدمــات 
ــه نظــرات  ــه طــور دقیــق و روان ب شــما را ب

ــد. ــه کنن خــود اضاف
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  مشــتریان 
مــا بنــا بــه دلایــل زیــادی از جملــه تنبلــی، 
بلــد نبــودن، مشــغله فــراوان، خجالتــی بودن 
و …. همــواره از نوشــتن ریویــو طفــره رفتــه 
ــک  ــای ج ــد. آق ــی کنن ــردا م ــروز و ف و ام
کنفیلــد  بــه مــن یــک راه حــل بســیار 
ــرای گرفتــن ریویوهــای  خــوب و ممتــازی ب
خیلــی خــوب از چنیــن مشــتریانی داد: 
ــه از  ــنویم ک ــتری بش ــود مش ــد از خ اول بای
کــدام قســمت هــای ســرویس یــا کالای مــا 
خوشــش اومــده و چــرا؟ ) چون مــی خواهیم 
از زبــان خــودش ، احســاس و تجربــه واقعــی 
خــودش را بشــنویم تــا خیلــی طبیعــی بنظر 
ــن  ــای همی ــر مبن ــون ب ــد خودم برســه(، بع
گفتــه هــای مشــتری، دو نمونــه متــن ریویــو 
تهیــه کــرده و بــراش مــی فرســتیم تــا یکــی 
را انتخــاب کــرده و یــا بــا اصلاحــات کــم و یا 
بــدون تغییــر، از طــرف خــودش در جاهــای 
ــذاره.  ــتراک بگ ــه اش ــت ب ــف در اینترن مختل

ــه، بــی بهونــه�. دیگــه بهون
مثــال از شــرکت های معــروف: شــرکت 
منابــع  و  مقــالات  طریــق  از   HubSpot

ده تکنیک برای ترغیب مشتریان خود 
به نوشتن ریویوهای پنج ستاره
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آموزشــی بــه مشــتریان خــود نشــان می دهــد 
کــه چگونــه ریویوهــای مفصــل و مثبــت 
ــکات  ــا و ن ــی ه ــه راهنمای ــا ارائ ــند. ب بنویس
کاربــردی، HubSpot مشــتریان را ترغیــب بــه 

ــد. ــی می کن ــای کیفیت ــتن ریویوه نوش
حــالا یــک مثــال هــم از  خودتــان یــا 

دیگــران بزنیــد:
8. اشتراک گذاری در شبکه های 

اجتماعی:
ــای  ــه ریویوه ــد ک ــب کنی ــتریان را ترغی مش
ــه  ــز ب ــی نی ــبکه های اجتماع ــود را در ش خ
اشــتراک بگذارنــد. ایــن کار بــه افزایــش 
ــش  ــتر و افزای ــان بیش ــه مخاطب ــی ب دسترس

تأثیرگــذاری ریویوهــا کمــک می کنــد.
مثال از تجارب  واقعی خودم :

ــن  ــو ، از م ــی در تورنت ــک قالیشــویی  ایران ی
خواســت تــا تجربــه خــودم، عکــس هــای قبل 
ــورت  ــم بص ــی را ه ــوی قال ــد از شستش و بع
ــک مســیج  ــب ی ــم در قال ــو و ه ــوگل ریوی گ
ــا دیگــران بــه  در صفحــه اینســتاگرام آنهــا، ب

اشــتراک بگــذارم.
مثــال از شــرکت هــای معــروف: شــرکت 
GoPro از طریــق داســتان ها و تصاویر ارســالی 

از مشــتریان در شــبکه های اجتماعــی، آن هــا 
را ترغیــب بــه نوشــتن ریویوهــا و بــه اشــتراک 
ــا دیگــران می کنــد. گــذاری تجربه هایشــان ب

حــالا یــک مثــال هــم از  خودتان 
ــا دیگــران بزنید: ی

9. بهره برداری از مشتریان معتبر:
ــه  ــد ک ــری داری ــتریان معتب ــر مش اگ
ــته اند، از  ــی نوش ــای خوب ــلًا ریویوه قب
ــق  ــای موف ــوان نمونه ه ــه عن ــا ب آن ه

ــتفاده  ــا اس ــا ایمیل ه ــالات ی در مق
کنیــد. ایــن نمونه هــا باعــث اعتمــاد 
ــد می شــوند. بیشــتر مشــتریان جدی

مثال از تجارب  واقعی خودم 
:  خدا نکنه که یک آدم معروفی 
در یه جایی از این کره خاکی، یه 

ریویوی مثبتی از یک نوشیدنی انرژی 
زا در صفحات مجازی بنویسه. ظرف 

چند دقیقه باید تسلیم فشارهای بچه 
های خود برای سفارش دادن همان کالا 

بشویم. ) درد مشترک ما والدین�(
مثال از شرکت های معروف:
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شــرکت Amazon از تجربه هــای مشــتریان معتبــر 
در صفحــات محصــولات خــود اســتفاده می کنــد تــا 
ــا  ــد. ب ــت کنن ــای مثب ــتن ریویوه ــه نوش ــب ب ترغی
ارائــه نمونه هــای موفــق، ایــن شــرکت مشــتریان  را 
ترغیــب می کنــد کــه تجربیــات خــود را بــا دیگــران 

بــه اشــتراک بگذارنــد.

حــالا یــک مثــال هــم از  خودتــان یــا دیگران 
: نید بز

10. ساخت ارتباط عاطفی:
یــک ارتبــاط عاطفــی میــان کســب و کار و مشــتریان، 
بــه نوشــتن ریویوهــای پنــج ســتاره کمــک می کنــد. 
بــا ارتبــاط بهبــود یافتــه بــا مشــتریان و بــه اشــتراک 
گــذاری داســتان ها، مشــکلات حــل شــده و تجربیــات 
شــگفت انگیز، احساســات مثبتــی در مشــتریان ایجــاد 
ــب  ــو ترغی ــتن ریوی ــه نوش ــا را ب ــه آن ه ــود ک می ش

می کنــد.
مثــال از تجــارب  واقعــی خــودم :  یکــی از ریلتورهــای 
ــص  ــو، متخص ــروف در تورنت ــی( مع ــاوران ملک ) مش
ــکار بســتن چنیــن تکنیکــی مــی باشــد. صفحــات  ب
ــر اســت از داســتان هــای واقعــی کســانی  مجــازی پ
ــک  ــه کم ــراوان، ب ــب ف ــائل و مصائ ــد از مس ــه بع ک

ــی خــود را راضــی و خوشــنود  ــه ملک ــن معامل ایشــان بهتری
انجــام داده انــد. ایــن ریویوهــا در اشــکال مختلــف ویدئویــی، 

ــع مــی شــوند کلامــی و نوشــتاری تهیــه و توزی
مثال از شرکت های معروف:

ــی  ــتان ها و تبلیغات ــتفاده از داس ــا اس  شــرکت Coca-Cola ب
کــه بــر ارتباطــات انســانی و خانوادگــی تأکیــد دارنــد، ارتبــاط 

ــا مخاطبــان خــود ایجــاد می کنــد. ایــن  عاطفــی مســتقیم ب
ــای  ــتن ریویوه ــه نوش ــب ب ــث ترغی ــی باع ــات عاطف ارتباط
Co- ــولا ــا محص ــط ب ــف مرتب ــای مختل ــت از تجربه ه تمثب

می شــود  ca-Cola

حالا یک مثال هم از  خودتان یا دیگران بزنید:
بــا توجــه بــه ایــن تکنیک هــا، شــما می توانیــد بــه مشــتریان 
خــود نشــان دهیــد کــه نظراتشــان بــرای شــما ارزش دارد و 
ــود  ــت خ ــای مثب ــه تجربه ه ــود ک ــته می ش ــا خواس از آن ه

ده تکنیک برای ترغیب مشتریان خود 
به نوشتن ریویوهای پنج ستاره
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ــا اجــرای  ــد. ب ــه اشــتراک بگذارن ــا دیگــران ب را ب
ایــن اقدامــات، نــه تنهــا اعتمــاد مشــتریان 
ــود  ــما در بهب ــه ش ــد، بلک ــدا می کن ــش پی افزای
نیــز  خــود  محصــولات  و  خدمــات  کیفیــت 
ــای  ــذب ریویوه ــلاوه، ج ــد. بع ــرفت می کنی پیش
ــه خدمــات  پنــج ســتاره نیازمنــد ترکیبــی از ارائ
بی نظیــر و ایجــاد انگیــزه در مشــتریان اســت. بــا 
ــه  ــاد تجرب ــد ایج ــی مانن ــتفاده از تکنیک های اس

ــا مشــتریان و تخفیف هــای جــذاب،  خــوب، ارتبــاط فعــال ب
ــج  ــای پن ــه نوشــتن ریویوه ــود را ب ــد مشــتریان خ می توانی
ســتاره ترغیــب کنیــد و در نتیجــه اعتبــار و شــناخته شــدگی 

ــد. ــش دهی ــود را افزای ــب و کار خ کس
ــه  ــا ب ــن تکنیک ه ــرای ای ــت در اج ــت و هم ــان، دق در پای
ــا  ــه تنه ــما ن ــتریان ش ــا مش ــد ت ــد آم ــما خواه ــک ش کم
نوشــتار خوبــی بــرای کســب و کارتــان ایجــاد کننــد، بلکــه 
بازخــورد مثبت تــری بــه نواحــی دیگــر نیــز گســترش یابــد.

با تقدیم احترام
حبیب موسوی

habib@bcacademy.ca

001-647-896-7612

www.bcacademy.ca
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لینک؛  گلوبال 
بــه  دروازهای 
شــدن  جهانی 
شــما تجــارت 

ــا،  ــم، چالش ه ــی می افتی ــازار جهان ــر ب ــه فک ــی ب وقت
ــرار  ــان ق ــش رویم ــددی پی ــل متع ــا و مراح فرصت ه

می گیــرد. 
امــا آیــا تصــور کرده ایــد کــه بــا یــک همــراه قــوی و مطمئــن، این 
ــال  ــل شــود؟ گلوب ــه مســیری روان و کارا تبدی مســیر پیچیــده ب
کم هزینه تــر«  گســترده تر،  »ســریع تر،  وعــده ی  بــا  لینــک 

همیــن تجربــه را بــرای شــما بــه ارمغــان مــی آورد.

آیا شما...
ــه  ــد ک ــتید و مایلی ــات هس ــا خدم ــده کالا ی ــک تامین کنن  ی
ــادا ورود پیــدا کــرده و در ســطح جهانــی گســترش  ــازار کان بــه ب

یابیــد؟
 یــک صادرکننده ایــد کــه نگاهــی بــه فرصت هــای بــازار 

ــد؟ ــادا ( داری ــازار کان ــه ب ــق ورود ب ــی ) از طری جهان
 یــک شــرکت دانش بنیــان یــا اســتارتاپ هســتید و مــی 
خواهیــد ایده هــای خــود را از طریــق کانــادا تجــاری  ســازی و در 

ــد ؟ ــی گســترش دهی ســطح جهان
ــد  ــد داری ــد  و قص ــه ای ــای نوآوران ــا ایده ه ــن ب ــک کارآفری  ی

ــد؟. ــتارتاپ شــده و ســپس گســترش یابی ــک اس ــه ی ــل ب تبدی
 یــا شــاید بــه دنبــال اســتفاده از شــهرت کانــادا بــرای افزایــش 
ــدون  ــان در بازارهــای دیگــر هســتید؟ ب ــار تجاری ت ــار و اعتب معی

آنکــه حتمــاً در بــازار محلــی کانــادا فعــال باشــید.
 یــا از افــرادی  هســتید کــه بــه دنبــال مهاجــرت تجــاری بــه 
کانــادا هســتند و قصــد دارنــد ابتــدا بــازار و فرصت هــای تجــاری 

را بررســی کــرده و ســپس بــه کانــادا ورود پیــدا کننــد.؟
اگــر بــه یکــی از ایــن پرســش ها جــواب مثبــت دادیــد، شــما نیــاز 

بــه تجربــه و دانــش گلوبــال لینــک دارید.

چالش های پیش رو، گذر از آن ها با گلوبال لینک
ــت.  ــراه اس ــی هم ــا چالش های ــواره ب ــی هم ــازار جهان ــه ب ورود ب
از موانــع زبانــی گرفتــه تــا تفاوت هــای فرهنگــی و قوانیــن 
تجــاری متفــاوت. گلوبــال لینــک بــا خدماتــی منحصــر بــه فــرد 
ــل  ــد تبدی ــای جدی ــه فرصت ه ــما ب ــرای ش ــا را ب ــن چالش ه ای
ــتیبانی  ــص، و پش ــای متخص ــب، تیم ه ــاختار مناس ــد. س می کن
دائمــی از جملــه خدماتــی اســت کــه گلوبــال لینــک به مشــتریان 

ــد. ــه می ده ــود ارائ خ
مزایای ویژه گلوبال لینک

موقعیــت مناســب کانــادا در بــازار جهانــی، قوانیــن تجــاری 



ــه  ــه و هم ــا، هم ــی پوی ــازار داخل ــتانه، و ب دوس
باعــث شــده اند کــه ایــن کشــور یکــی از بهتریــن 
ــا وجــود  ــی باشــد. ب ــرای تجــارت جهان مقاصــد ب
ــن  ــی مطمئ ــراه  و حام ــک هم ــه ی ــاز ب ــن، نی ای
ــما را در  ــه ش ــد ک ــس می کنی ــه ای را ح و حرف
ــا   ــک ب ــال لین ــد. گلوب ــی کن ــیر همراه ــن مس ای
دفاتــر متعــدد در تهــران، تورنتــو و مونتــرال، وبــا 
دسترســی آســان بــه  خدمــات ویــژه ی خــود، این 

ــه: ــد ک ــم می کن ــکان را فراه ام
  بــا کمتریــن هزینه و بیشــترین بهــره وری وارد 

ــازار جهانی شــوید. ب
  از پشــتیبانی و مشــاوره ی متخصصــان گلوبــال 

ــرداری کنیــد. لینــک بهره ب
مختلــف  فرهنگ هــای  بــا  راحتــی  بــه   
کســب وکاری و مشــتریان جهانــی ارتبــاط برقــرار 

ــد. کنی
 از فرصت هــای بــازار کانــادا بــه بهتریــن شــکل 

ممکــن بهره منــد شــوید.

چرا کانادا؟
ــی در  ــروان جهان ــی از پیش ــا یک ــه تنه ــادا ن کان
زمینــه تکنولــوژی، نــوآوری و تجــارت اســت، 
و  مثبــت  تجــاری  قوانیــن  دلیــل  بــه  بلکــه 
ــد  ــک مقص ــتانه اش، ی ــب وکار دوس ــط کس محی
ــرای ســرمایه گذاران و کســب وکارهای  ــده ب برگزی
جهانــی اســت. بــه ویــژه بــرای شــرکت ها و 

ــا،  ــازاری پوی ــال ب ــه دنب ــه ب کســب وکارهایی ک
ــادا  ــتند، کان ــد هس ــیل رش ــا پتانس ــوع و ب متن

می توانــد گزینــه ای مناســب باشــد.
مراحل عضویت در گلوبال لینک

ــا و  ــن فرصت ه ــه ای ــرداری از هم ــرای بهره ب ب
ــال لینــک تمــاس  ــا گلوب ــا، کافــی اســت ب مزای

بگیریــد:
  info@globallinktradetrade.com

ــم  ــما، تی ــداف ش ــا و اه ــن نیازه ــس از تعیی پ
متخصــص مــا شــما را در مراحــل مختلــف 
ــا  ــد. ب ــی می کن ــی و راهنمای ــت همراه عضوی
توجــه بــه دســته بندی مشــتریان، خدمــات 
ــه  ــد ک ــد ش ــه خواه ــما ارائ ــه ش ــی ب متنوع

ــت. ــداف شماس ــا و اه ــا نیازه ــق ب مطاب

نتیجه گیری
ــک همــراه  ــه ی هــر کســب وکاری در مســیر جهانی شــدن، ب
قــوی و مطمئــن نیــاز دارد. گلوبــال لینــک بــا تجربــه، دانش و 
تخصــص خــود، ایــن امــکان را بــرای شــما فراهــم مــی آورد تا 
بــا اطمینــان و از هــر جنبــه بــه بازارهــای جهانــی ورود پیــدا 
کنیــد. بــرای کســب اطلاعــات بیشــتر، کاتالــوگ و وب ســایت 

مــا را مــرور کنیــد و بــا تیــم مــا تمــاس بگیریــد.

راه های تماس با ما:
Tehran Office:
 315 Kolahdooz St , Tehran. 

+98 (21)91035695 

Toronto Office: 
88 Doncaster Ave. Thornhill, ON. 

+1 ( 647)8967612 , +1 (416) 856 7705.

Montreal Office:
2020 Trans Canada Route Suite # 107, 

Pointe-Claire, Quebec. 

+1 (438) 995 7819

www.Globallinktradehub.com

info@globallinktradehub.com 
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ــهر  ــاختمانی در ش ــولات س ــی محص ــگاه دائم ــک نمایش ــاد ی ایج
مونتــرال می توانــد فرصت هــای بســیاری را بــرای تجــارت و 
ــواردی  ــه، م ــه ارمغــان آورد. در ادام ــح ســاختمانی ب صنعــت مصال
ــوان  ــن نمایشــگاه می ت ــرای ایجــاد ای ــه ب ــوان توجی ــه عن ــه ب را ک

ــم: ــان می کن ــرد، بی ــرح ک مط
بافــت ســاختمانی منطقــه: شــهر مونتــرال بــرای بیشــترین تعــداد 
خانه هــای ویلایــی در منطقــه مشــهور اســت. ایــن بافت ســاختمانی 
بــه معنــای وجــود بــازار بزرگی بــرای محصولات ســاختمانی اســت. 
ایجــاد نمایشــگاه دائمــی در ایــن شــهر، بــه تولیدکننــدگان ایرانــی 
فرصتــی عالــی بــرای نمایــش و فــروش محصــولات خــود در یــک 

ــازار پتانســیل دار را می دهــد. ب
ــا  ــاری: تنه ــورت انحص ــگاه بص ــن نمایش ــولات در ای ــه محص عرض
یــک تولیدکننــده در هــر حــوزه محصــولات ســاختمانی مجــاز بــه 
ــن نمایشــگاه می باشــد.  ــروش محصــولات خــود در ای ــش و ف نمای
ــوان  ــه عن ــی ب ــگاه دائم ــه نمایش ــود ک ــث می ش ــئله باع ــن مس ای
ــرای تامیــن محصــولات ســاختمانی کشــور  ــی ب یــک مرجــع اصل
ــدگان  ــود. تولیدکنن ــناخته ش ــرال ش ــهر مونت ــران در کلان ش ای
ایرانــی می تواننــد بــا شــرکت در ایــن نمایشــگاه، محصــولات خــود 
ــه دنبــال انتخــاب گزینه هــای متنــوع و  را بــه خریدارانــی کــه ب

ــا کیفیــت هســتند، معرفــی کننــد. ب
یــک  تشــکیل  بــا  تبلیغاتــی:  هزینه هــای  کاهــش 
ــرای  ــات ب ــای تبلیغ ــی، هزینه ه ــگاه دائم نمایش
ــه طــور قابــل توجهــی  تولیدکننــدگان ب

ــات  ــه تبلیغ ــاز ب ــا نی ــده تنه ــر تولیدکنن ــرا ه ــد. زی ــش می یاب کاه
ــن  ــه بی ــن هزین ــت و ای ــد داش ــگاه خواه ــور در نمایش ــرای حض ب

تمامــی شــرکت کنندگان تقســیم خواهــد شــد.
ــه ایجــاد  کاهــش هزینــه اجــاره: تشــکیل یــک نمایشــگاه دائمــی ب
امــکان مذاکــره قویتــر بــا صاحبــان مکان هــا و کاهــش هزینــه اجــاره 
منجــر خواهــد شــد. چراکــه هزینــه اجــاره مــکان نمایشــگاه نیــز بین 

ــود. ــیم می ش ــرکت کنندگان تقس ــی ش تمام
تقویــت جامعــه تجــاری: ایجــاد یــک نمایشــگاه دائمــی محصــولات 
ســاختمانی، می توانــد ارتباطــات و شبکه ســازی بیــن تولیدکننــدگان، 
پیمانــکاران، و مشــتریان را تقویــت کنــد. ایــن فرصت به شــرکت های 
ایرانــی امــکان همــکاری و برقــراری ارتبــاط بــا افــراد و شــرکت های 

متعــددی را در داخــل و خــارج از شــهر مونتــرال فراهــم می کنــد.
ــاختمانی  ــولات س ــی محص ــگاه دائم ــک نمایش ــاد ی ــن، ایج بنابرای
بــرای  را  بســیاری  فرصت هــای  می توانــد  مونتــرال  شــهر  در 
تولیدکننــدگان ایرانــی در بــازار ســاختمانی ایــن شــهر ایجــاد کنــد و 
باعــث توســعه تجــارت و افزایــش تقاضــا بــرای محصولات ســاختمانی 

ــران شــود. از ای
ــادا  ــران و کان ــی ای ــن بازرگان ــر انجم ــر نظ ــرح زی ــن ط ای

ــد. ــد ش ــام خواه انج

بیزینس هاب مونترال
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حمل و نقل ایران به کانادا از ماهنامه انجمن بازرگانی ایران و کانادا- شماره سی و سه - سپتامبر  2023 
همیشه ارزان تر و راحت تر است



تصاویری از جلسه 
کارآفرینان ایرانی مونترال

به میزبانی 
آقای محمد وحیدی راد
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ماهنامه انجمن بازرگانی ایران و کانادا- شماره سی و سه - سپتامبر  2023 

جلسه کارآفرینان ایرانی مونترال

تصاویری از جلسه 
کارآفرینان ایرانی 

مونترال
به میزبانی آقای 

محمد وحیدی راد
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آیا میزان ســود بالای پانصد درصدی در صادرات ممکن است؟ چقدر 
دسترســی به بازار 500 میلیون نفری آمریکای شمالی ممکن است؟

پانصد  بالای  سود  میزان  آیا 
ممکن  صادرات  در  درصدی 

است؟
بازار  به  دسترسی  چقدر 

آمریکای  نفری  میلیون   500
است؟ ممکن  شمالی 

افــراد  روزهــا،  ایــن  در 
ــرم  ــای محت ــادی از اعض زی
ــادا  هســتند کــه ویــزای کان
نیــز ندارنــد و صرفــاً صاحب 
کاری در داخــل  و  کســب 
ــی در  ــتند. وقت ــران هس ای
ــن  ــاوره انجم ــات مش جلس
بــه  تصمیــم  هســتیم، 
راه انــدازی کســب و کار خود 
ــس  ــد. پ ــادا می گیرن در کان
در  شرکت شــان  ثبــت  از 
کانــادا و بازگشــایی کدهــای 
ــت  ــپس دریاف ــی و س مالیات
ــه  ــادرات ب ــد واردات و ص ک
)ماننــد  نــام شرکتشــان 
و  ایــران(  بازرگانــی  کارت 
ــی  ــاب بانک ــایی حس بازگش
و آمــوزش اینکــه چطــور 
تنهــا  ایــران  داخــل  از 
ــان  ــه حساب ش ــان ب خودش
ــند،  ــته باش ــی داش دسترس
ــول  ــت محص ــه ثب ــدام ب اق
ــکای  ــد در آمری ــت برن و ثب

می کننــد. شــمالی 
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ماهنامه انجمن بازرگانی ایران و کانادا- شماره سی و سه - سپتامبر  2023 

مــا پــس از ثبــت برنــد بــرای آنهــا و ارائــه مشــاوره جهــت قوانین 
لیبلینــگ کار خــود را تــازه بــا آنــان آغــاز می کنیــم.

* امــا اهمیــت برنــد در چیســت و برندینــگ بــه ویــژه 
در ســاختار OEM در چیســت؟

محصــول کانــادا - ســاخت کانــادا - بــه ســفارش کانــادا - مــورد 
ــد کانادا تایی

*ایــن چهــار عبــارت روی بســته بنــدی چــه تفــاوت 
ــد؟ هایــی دارن

اینهــا مباحثــی اســت که هــر روزه کارشناســان انجمــن بازرگانی 
ــای  ــال ه ــا و مث ــدل ه ــتند. م ــر آن هس ــادا درگی ــران و کان ای
ــل اصــل رازداری  ــه دلی ــا ب ــه بن ــود دارد ک ــی وج بســیار موفق

اعضــای محتــرم امــکان بازگــو کــردن آن را نداریــم.
اما سئوال اصلی اینجاست؟

ــران 2 دلار  ــا در داخــل ای ــرای م ــی ب ــا واقعــا می شــود کالای آی
تمــام شــود و ۵0 ســنت نیــز هزینــه گمــرک حمــل و نقــل و... را 
بــرای آن در نظــر بگیریــم، امــا قیمــت آن در آمریــکای شــمالی 

بــرای مصــرف کننــده بــالای 2۳ دلار باشــد؟

*چطور امکان دارد بیش پانصد درصد سود کرد؟
ــش و  ــات، پخ ــرویس های تبلیغ ــرای س ــد ب ــه ای بای ــه هزین چ

ــم؟ ــار بذاری ــکای شــمالی کن ــی در آمری بازاریاب

*از کجا باید شروع کنیم؟
فراینــد تجاری ســازی محصــول ایرانــی در آمریکای 

شــمالی چطــور ممکن اســت؟
تمامــی ایــن دســت از ســوالات نکاتــی هســتند که 
مــا روزانــه بــا اعضــای خــود در حــال کار بــر روی 
آنهــا هســتیم و هــر کــدام از آنهــا ســاعت ها بحــث 

و تحلیــل دارد.
خوشــبختانه امــروز جامعــه ایرانــی بــه درک بالایی 
از رشــد و جدایــی از ســاختارهای ســنتی محــور در 

صادرات رســیده اســت.
امــا آیــا واقعــا بایــد مــا بعنــوان یــک تولیــد کننــده 
ــت  ــرکت EMC )مدیری ــک ش ــا ی ــرارداد ب وارد ق

ــم؟ ــان می توانی ــا خودم ــویم ی ــادرات( ش ص
خوشــبختانه انجمــن پــس از 8 ســال فعالیــت و بــا 
وجــود رزومــه ای کــه بعنــوان یــک ایرانــی احســاس 
ــی  ــهمی حت ــتیم س ــه توانس ــم ک ــرور می کنی غ
کوچــک در خدمــت بــه ایــران عزیزمــان در حــوزه 
ــم  ــلام می کنی تخصصــی خــود داشــته باشــیم، اع
کــه امــروزه انجمــن ترکیبــی از یــک اتــاق بازرگانی 
بخــش خصوصــی، EMC و شــرکت شــتاب دهنــده 
شــده اســت و تمامــی ایــن ســرویس ها و خدمــات 

ــد. ــام می ده را انج
اگــر علاقمنــد بــه آغــاز یــک حرکــت بــا ما شــدید، 
مــا تنهــا یــک قانــون ســاده داریــم، مســیری کــه 
ــت،  ــه اس ــیر یک طرف ــک مس ــم ی ــروع می کنی ش
یــا نتیجــه می گیریــم یــا بایــد نتیجــه را بگیریــم! 
ــا همــراه هســتید، در جســتجوی  ــا م ــس اگــر ب پ

»یــا« دیگــری نباشــید.
ــک  ــم: »ی ــه می گویی ــت ک ــل اس ــن دلی ــه همی ب
رابطــه طولانــی بایــک درود و ســلام آغاز می شــود« 
پــس اگــر قــرار اســت همــراه شــوید، مــا در انتهــای 
ایــن متــن بــه شــما ســلام می کنیــم و بــرای شــما 

درود می فرســتیم بــه دلیــل ایــن تصمیــم مهــم. 
بامهر

مدیر انجمن بازرگانی ایران و کانادا
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محصولات در کانادا

آخرین محصول انجمن بازرگانی 
ایران و کانادا به صورت رایگان 
برای شما تهیه شده است
ویژه اعضای انجمن
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محصولات در کانادا

آخرین نشریه انجمن بازرگانی 
ایران و کانادا به صورت رایگان 
برای شما تهیه شده است
ویژه اعضای انجمن

راهنمای کامل لیبلینگ 
محصولات در کانادا
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اهمیــت وجود انجمن بازرگانی ایران و کانادا در بخش خصوصی

و  ایران  بازرگانی  انجمن  وجود  اهمیت 
خصوصی بخش  در  کانادا 

انجمن هــای بازرگانــی بــه عنــوان یــک 
ــا  ــب و کاره ــن کس ــی بی ــل ارتباط پ
و صنایــع مختلــف در سراســر 
ــن  ــد. ای ــل می کنن ــان عم جه
در  مهمــی  نقــش  انجمن هــا 
تســهیل  تجــارت،  ترویــج 
ــارب،  ــات و تج ــادل اطلاع تب
ــان  ــات می ــهیل ارتباط و تس
ــف  ــای مختل ــب و کاره کس
ــای  ــه انجمن ه ــد. از جمل دارن
ــذار،  ــم و تاثیرگ ــی مه بازرگان
انجمــن بازرگانــی ایــران و 
ایــن  در  می باشــد.  کانــادا 
مقالــه، بــه اهمیــت و نقــش ایــن 
انجمن هــا در بخــش خصوصــی 

ــت. ــم پرداخ ــور خواهی ــر کش ه
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بخش اول: اهمیت انجمن بازرگانی 
ایران در بخش خصوصی

ــن  ــاری: انجم ــات تج ــاد ارتباط ایج
بازرگانــی ایــران بــا ایجــاد فرصت هــا بــرای 
نشســت ها، نمایشــگاه ها، کنفرانس هــا و 
ــراری  ــکان برق ــاری، ام ــای تج همایش ه
ــای  ــن کســب و کاره ــر بی ارتباطــات مؤث
ایرانــی را فراهــم می کنــد. ایــن ارتباطــات 
ــه  ــران ب ــادرات ای ــارت و ص ــش تج افزای

ــد. ــهیل می کن ــورها را تس ــایر کش س
ــا: انجمــن  ــب و کاره ــت از کس حمای
خدمــات  ارائــه  بــا  ایــران  بازرگانــی 
ــی،  ــت مال ــی و حمای ــاوره ای، آموزش مش
ــرد و  ــود عملک ــا را در بهب ــب و کاره کس
توســعه فعالیت هــای تجــاری خــود یــاری 

می کنــد.
نقــش در تشــریعات تجــاری: انجمــن 
بازرگانــی ایــران در تدویــن و اصلاح قوانین 
تجــاری نقــش بســزایی دارد. ایــن اقدامات 
باعــث می شــود کــه شــرایط کســب و کار 
در ایــران بهبــود یابــد و سیاســت های 
دولتــی نیــز بــا توجــه بــه نیازهــای بخــش 

خصوصــی شــکل گیــری کنــد.

بخش دوم: اهمیت انجمن 
بازرگانی کانادا در بخش 

خصوصی
بین المللــی:  تجــارت  تســهیل 
انجمــن بازرگانــی کانــادا بــه عنوان 
یــک پــل تجــاری، ارتباطــات و 
روابــط تجــاری کانــادا با کشــورهای 
ــن  ــد. ای ــهیل می کن ــر را تس دیگ
ــا  ــتقیم ب ــاط مس ــا ارتب ــن ب انجم
کنســولگری ها،  و  ســفارت ها 
بــازار و موقعیت هــای  اطلاعــات 
تجــاری مختلــف را بــرای کســب و 

ــی آورد. ــم م ــا فراه کاره
و  کســب  نقــش  تقویــت 
ــادا  ــی کان ــا: انجمــن بازرگان کاره
شــبکه  فرصت هــای  ایجــاد  بــا 
ــای  ــا و برنامه ه ــازی ، آموزش ه  س
حمایتــی، کســب و کارهــا را در 
فعالیت هــای  بهبــود  و  توســعه 
ــن،  ــد. همچنی ــاری می کن ــود ی خ
ــرای  ــد ب ــا می توانن ــن انجمن ه ای
ــاری  ــی و اعتب ــع مال ــن مناب تامی
ــازمان های  ــت و س ــک دول ــه کم ب

ــد. ــارکت کنن ــز مش ــی نی مال

تسهیل دسترسی به اطلاعات:
ــا ارائــه  ــادا ب  انجمــن بازرگانــی کان
بازارهــا،  بــا  مرتبــط  اطلاعــات 
تجــاری،  قوانیــن  و  روند هــا 
لازم  اطلاعــات  بــه  دسترســی 
ــهیل  ــا را تس ــب و کاره ــرای کس ب
و  ارزیابــی  امــکان  و  می کنــد 
فراهــم  را  موقعیت هــا  تحلیــل 

. د ز می ســا
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا با 
ــارت،  ــج تج ــی در تروی نقش آفرین
حمایــت  ارتباطــات،  تســهیل 
تســهیل  و  کارهــا  و  کســب  از 
دسترســی بــه اطلاعــات، نقــش 
مهمــی در تقویت بخــش خصوصی 
هــر کشــور ایفــا می کننــد. تعامــل 
انجمــن و کســب و  ایــن  بیــن 
کارهــا، بهبود شــرایط کســب و کار 
در هر دو کشــور را تســهیل و رشــد 
می کنــد.  تحریــک  را  اقتصــادی 
ایــن انجمــن نقــش بنیــادی در 
و  بین المللــی  تجــارت  توســعه 
تقویــت نهادهــای اقتصــادی هــر دو 

کشــور دارد.
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کانادا اقتصادی  آمارهای  آخرین  کتاب 
آخرین آمارهای اقتصادی و تجاری کشور کانادا

براساس اداره آمار کانادا تا پایان سال 2022
تعداد صفحات: ۴۴۶ صفحه 

ترجمه و گردآوری: انجمن بازرگانی ایران و کانادا
چاپ انتشارات آذرفر

قیمت برای خرید: 2۴0 هزار تومان
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محترم اعضای  عضویت  کارت  چاپ 
کانادا و  ایران  بازرگانی  انجمن   

پیــش از ایــن کارت هــای عضویــت انجمــن بصــورت دیجیتالــی بــود کــه 
بعــد از ایــن بصــورت کامــا هوشــمند هــم چاپــی اســت و هــم بــا اســکن 

کــد مربوطــه قابلیــت بررســی در ســایت را نیــز دارد. 
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کالا: ترخیص  راهنمای 
اطلاعات کامل برای صادرات 

کانادا کشور  به  مــحصولات 
بــرای ترخیــص کالاهــا بــه کشــور کانــادا، شــما بایــد نــکات و مراحــل زیــر را دنبــال کنیــد. 
ایــن فراینــد ممکــن اســت بســته بــه نــوع کالا و مقــدار آن متفــاوت باشــد، امــا ایــن راهنمــا 

بــه طــور کلــی شــما را بــا مراحــل اصلــی آشــنا می کنــد:

انتخــاب محصــول و بررســی 
مقــررات:

ابتــدا بایــد محصولــی کــه قصــد 
صــادرات بــه کانــادا داریــد را 
انتخــاب کنیــد. ســپس بایــد 
هــای  محدودیــت   و  مقــررات 
صادراتــی مربوط بــه آن محصول 
را بررســی کنیــد. بهتــر اســت بــا 
ــادا  ــولگری کان ــا کنس ــفارت ی س
تمــاس  خودتــان  کشــور  در 

بگیریــد و از آن هــا اطلاعــات دقیقــی 
ــد. ــت کنی ــه دریاف ــن زمین در ای

ــد و  ــات از مقاص ــول اطلاع حص
ممنــوع: تجارت هــای 

ــص، از  ــد ترخی ــروع فرآین ــل از ش قب
مقاصــد و تجارت هــای ممنــوع کشــور 
کانــادا آگاه شــوید. ایــن اطلاعــات 
وب ســایت های  در  اســت  ممکــن 
ــل  ــا ارگان هــای مرتبــط قاب دولتــی ی

ــند. ــترس باش دس

حصول مجوزها و مستندات لازم:
ــتندات لازم را  ــا و مس ــد مجوزه ــما بای ش
ــادا بدســت  ــا از کان ــرای ترخیــص کالاه ب
آوریــد. ایــن مجوزهــا ممکن اســت شــامل 
اقامت نامه هــا،  صــادرات،  گواهی هــای 
ــط  ــتندات مرتب ــر مس ــب ها و دیگ برچس

ــا محصــول باشــند. ب
انجام اظهارنامه صادراتی:

پــس از جمــع آوری مســتندات مــورد 
ــه  ــی را تهی ــه صادرات ــد اظهارنام ــاز، بای نی
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دعوت به همکاری
اعطای نمایندگی

ــن  ــا بهتری ــم ب ــینی ابریش ــرش ماش ــن ف تامی
کیفیــت و نازلترین قیمــت در شــهرهای ونکوور، 

ــادا تورنتــو، مونتــرال کان
فروش از شما

بــه دنبــال نماینــدگان انحصــاری یــک 
برنــد شــناخته شــده فرش ماشــینی 

ایرانــی در ســه شــهر کانــادا
بــه ســرمایه  نیــاز  بــدون 

ــروز در  ــن ام ــذاری همی گ
ــود آور  ــروژه س ــک پ ی

شــریک شــوید.

و اطلاعــات مربــوط بــه کالاهــا و جزئیــات 
ــد. ــت کنی ــادرات را در آن ثب ص

ارسال کالا به کانادا:
ــد. از  ــال کنی ــادا ارس ــه کان ــا را ب کالاه
ــتفاده  ــل مناســب اس ــل و نق مســیر حم
نمــوده و از اطلاعــات مربــوط بــه شــرکت 
حمــل و نقــل در جزئیــات صادراتــی خود 

یــاد کنیــد.
ترخیص کالا در کانادا:

ــما  ــادا، ش ــه کان ــا ب ــس از ورود کالاه پ
ــاز  ــا را آغ ــص کالاه ــد ترخی ــد فرآین بای
کنیــد. ایــن فرآینــد شــامل ارائــه مــدارک 
و اطلاعــات مــورد نیــاز بــه گمــرک کانــادا 

اســت.
پرداخت مالیات و عوارض:

ــوارض  ــات و ع ــت مالی ــن اس ــما ممک ش
وارداتــی را بــر اســاس نــوع کالاهــا و 

ــد. ــت کنی ــی پرداخ ــررات کانادای مق
انجام مراحل تحویل و توزیع:

پــس از ترخیــص کالاهــا و پرداخــت 
آمــاده  کالاهــا  مرتبــط،  هزینه هــای 
تحویــل و توزیــع بــه مقصــد نهایــی 

. ند می شــو

لازم بــه ذکــر اســت کــه ترخیــص 
ــت  ــه عل ــت ب ــن اس ــا ممک کالاه
مقــررات  و  قوانیــن  تغییــرات 
ــل  ــتورالعمل ها و مراح ــاری، دس تج
بــرای صــادرات بــه کشــورها تغییر 
کنــد. بنابرایــن، همــواره بهتــر 
اســت اطلاعــات جدیــد و روزانــه را 
از منابــع معتبــر بــه دســت آوریــد 
و از مقــررات جدیــد مطلــع شــوید.
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OEM  ODM  OBM

VS VS

میکند؟ موفق  را  شما  برند  کدام 

OEM 

:(Original Equipment Manufacturer)
OBM 

:(Original Brand Manufacturer)

ODM 

:(Original Design Manufacturer)

 بــه شــرکت یــا تولیــد کننــده ای اطــلاق می شــود 
کــه محصولاتــی را بــرای شــرکت دیگــری تولیــد 
می کنــد. شــرکت OEM به طــور معمــول بــه 
ــه تولیــد محصــولات به صــورت  عنــوان متعهــد ب
ــد(  ــرای شــرکت ســفارش دهنده )برن انحصــاری ب
ــفارش دهنده  ــد س ــن برن ــد، بنابرای ــل می کن عم
بــر روی محصــول موجــود در بــازار، لوگــو و نشــان 
ــه  ــولاً ب ــدل معم ــن م ــد. ای ــرار می ده ــود را ق خ
ــش  ــد و افزای ــای تولی ــش هزینه ه ــور کاه منظ

ــود. ــتفاده می ش ــد اس ــری برن انعطاف پذی

ــولات  ــه محص ــود ک ــلاق می ش ــرکتی اط ــه ش  ب
ــد( خــود عرضــه  ــا نشــان تجــاری )برن خــود را ب
می کنــد و مســئول تبلیغــات، بازاریابــی و فــروش 
آن محصــولات اســت. ایــن شــرکت ها برنــد خــود 
را توســعه داده و بــرای محصــولات خــود اســتفاده 
می کننــد. آنهــا ممکــن اســت تولیــد محصــولات 
 ODM یــا   OEM شــرکت های  بــه  را  خــود 
ــورت  ــد به ص ــن می توانن ــا همچنی ــپارند، ام بس

مســتقل محصــولات خــود را تولیــد کننــد.

بــه تولیــد کننــده ای اشــاره دارد کــه محصولاتــی را بــر اســاس طراحی هــا و نیازهای شــرکت ســفارش دهنده 
تولیــد می کنــد. شــرکت ســفارش دهنده، ایده هــا، مشــخصات فنــی و طرح هــای محصــول را ارائــه 
ــرکت ها  ــن ش ــرد. ای ــده می گی ــر عه ــا را ب ــرای طرح ه ــد و اج ــئولیت تولی ــده مس ــد کنن ــد و تولی می ده

ــد. ــت دارن ــی فعالی ــاوری و الکترونیک ــای فن ــول در زمینه ه ــور معم به ط
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مگــر یــک اســم چقــدر اهمیــت دارد؟ 
ایــن روزهــا، خیلــی! در دوران  راســتش 
اینفلوئنســرها و ســلبریتی   ها و بلاگرهــا، نــام 
شــما می توانــد برنــد شــما و منبــع درآمدتان 
باشــد. مثــلا »خابــی لامــه« )کــه به اشــتباه، 
خابــی لیــم خوانــده می شــود(، پســر جوانــی    
ــز  ــوای طن ــتاگرام محت ــه در اینس ــت ک اس
میلیــون   80 حــدود  او  می کنــد.  تولیــد 
ــارک  ــتر از م ــی بیش ــده دارد. خیل دنبال   کنن
ــی،  ــام خاب ــا. ن ــد مت ــک برن ــرگ، مال زاکرب
یــک برنــد اســت، مثــل اپــل و مایکروســافت 
ــاب   وی  ــا س ــن روزه ــاب   وی. ای ــه، س و البت
بزرگ تریــن فســت   فودهای  از  کــه یکــی 
ــه  ــتری   هایش را ب ــت، مش ــره   ای دنیاس زنجی
یــک چالــش عجیــب دعــوت کــرده: »اســم 
شناســنامه   ات را بــه ســاب   وی تغییــر بــده، تــا 
آخــر عمــرت از مــا ســاندویچ مجانــی بگیــر.«

خبــر عجیبــی بــود امــا از آن عجیب   تــر، 
واکنــش مــردم بــود. در کمتــر از ۹۶ ســاعت، 
نزدیــک بــه ۱0 هــزار نفــر در چالــش شــرکت 
ــده  ــاید برن ــه ش ــد ک ــن امی ــه ای ــد، ب کردن
خوش   شــانس مســابقه شــوند. بــرای شــرکت 
ــام »ســاب   وی  ــه ن در مســابقه، وب ســایتی ب
 (subway change name) نیــم«  چنــج 
ــارم  ــا چه ــه از اول ت ــود ک ــده ب ــی ش طراح
ــرای  ــط ب ــه فق ــود. البت ــترس ب اوت در دس
آمریکایی   هــا. کافــی بــود بــه وب ســایت 
برویــد و بــرای تغییــر نــام خــود اعــلام 
آمادگــی کنیــد. ایــن چالــش در واقــع، 
کمپیــن تبلیغاتــی اخیــر ایــن شــرکت اســت 

ــرده. ــا ک ــه پ ــادی ب ــر و صــدای زی ــه س ک

برنــده اواخــر همیــن مــاه اعــلام می شــود. شــرکت حتــی هزینــه روال 
قانونــی تغییــر اســم را کــه حــدود ۷۵0 دلار اســت نیــز تقبــل خواهــد 
ــزم  ــد و مل ــر ده ــمش را تغیی ــت دارد اس ــاه وق ــار م ــده چه ــرد. برن ک
اســت پیــش از دریافــت جایــزه مادام   العمــر، مــدارک تغییــر اســمش را 
بــه شــرکت ارائــه دهــد. طبــق گــزارش نیویــورک پســت، ایــن جایــزه، 
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تحویل کالا با بهترین  کیفیت در 
ونکوور ، تورنتو و مونترال از ما

قابلیت نصب برندشما بر روی  بسته بندی 

دارای کد تایید آمازون و کانادا 
) چنانچه در آمازون قصد فروش دارید(

ــکل کارت  ــه ش ــه ب ــت ک ــزار دلار اس ــادل ۵0 ه مع
ــزه  ــا اینکــه جای ــده اهــدا می شــود. ب ــه برن ــه ب هدی
ــم بزرگــی اســت.  ــاز هــم رق ــی ب نقــدی نیســت ول
ــن  ــند، ای ــاب   وی را می   شناس ــه س ــی ک ــرای آنهای ب
چالــش نــه جدیــد اســت نــه عجیــب. در واقــع، ایــن 
اولیــن بــار نیســت کــه ســاب   وی، چنیــن پیشــنهاد 
ــم  ــه مشــتری   هایش داده. پارســال ه ــی ب غیرمعمول
ــوت  ــوی »ف ــه لوگ ــه کســی ک ــود ب ــرده ب ــلام ک اع
لانــگ« مربــوط بــه یکــی از پروموشــن   هایش را روی 
قفســه ســینه یــا پشــتش تتــو کند، تــا آخــر عمرش 
ســاندویچ مجانــی خواهــد داد. برنــده جایــزه، »جیمز 

کانــز«، دانشــجوی دکتــرای اهــل کلــرادو بــود.
او حــالا می توانــد تــا آخــر عمــرش ســاندویچ 
مجانــی بخــورد و شــب   های طولانــی مطالعــه را 
ــح  ــه صب ــر ب ــمزه، راحت   ت ــاندویچ   های خوش ــا س ب
برســاند. او در مصاحبــه   ای گفته بــود: »وقتی نوجوان 
بــودم، خیلــی تپــل بــودم. بعدها کــه تصمیــم گرفتم 
ســالم   تر زندگــی کنــم، ســاب   وی را انتخــاب کــردم و 
جزئــی از ســبک زندگــی جدیــدم شــد. بــه همیــن 
خاطــر، یــک جورهایــی بــه ایــن برنــد وفــادارم.« او از 
تصمیمــش پشــیمان نبــود و گفــت خوشــحال اســت 
ــن  ــه ای ــت ک ــه گف ــده. و در ادام ــب ش ــه داوطل ک
تجربــه برایــش خیلــی جــذاب و هیجان   انگیــز بــوده. 
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taxation team
اگر صاحب کسب و کار و یا ایده تجاری هستید 

در کوتاه ترین زمان ممکن و با برنامه تامین منابع مالی و سیستم 

بازاریابی انجمن توسط نیروهای متخصص کسب و کار خود را رونقی 

دوباره ببخشید. 

taxation دارای تیم مالی حرفه ای با تخصص

CPA عضو

E-commerce تیم تخصصی

تیم حقوقی عضو کانون وکلای کبک و فدرال

سرویس ویژه انجمن بازرگانی ایران و کانادا

قابلیت نصب برندشما بر روی  بسته بندی 

دارای کد تایید آمازون و کانادا 
) چنانچه در آمازون قصد فروش دارید(

کســی چــه می   دانــد. شــاید او بــرای برنــده خوش   شــانس 
ــد! ــته باش ــی داش امســال توصیه   های

* قدرت رسانه اکتسابی
ــر و  ــال تغیی ــرعت در ح ــه س ــروز، ب ــی ام ــه بازاریاب عرص
ــاداری مشــتری،  ــب نظــر و وف ــرای جل ــل اســت و ب تکام
چــاره   ای نداریــد جــز اینکــه خــلاق باشــید. زمانــه تغییــر 
کــرده. دیگــر در دهــه ۷0 نیســتیم. اگــر صاحــب یــک برند 
ــه  ــم ب ــل دوران قدی ــور نیســتید مث ــا مجب هســتید، لزوم
ــان را پخــش  ــا آگهی   ت ــول بدهیــد ت رســانه   های ســنتی پ
کننــد. شــما می توانیــد ذهــن مشــتری را »تســخیر« 
کنیــد. درســت همــان کاری کــه ســاب   وی کــرده. کمپیــن 
ــدر  ــه کننده. آنق ــا وسوس ــت؛ ام ــاده اس ــم، س ــر اس تغیی
ــد اســت کــه رســانه   ها، خودشــان جــذب  عجیــب و جدی
ــل  ــر مث ــد. خب ــس می کنن ــوند و آن را منعک ــر می   ش خب
بــرق پخــش می شــود و ســاب   وی، ســوژه اخبــار می شــود، 
ــن  ــول خــرج کــرده باشــد. ای ــدون آنکــه یــک ســنت پ ب

ــتری  ــنتی، مش ــات س ــتر از تبلیغ ــی بیش روش، خیل
ــد. ــذب می کن ج

رویکــرد جســورانه و مبتکرانــه کمپیــن، 
باعــث ایجــاد گفت وگوهایــی در فضــای 
و  اجتماعــی  شــبکه   های  و  آنلایــن 

حتــی تولیــد »میم   هــا« می شــود. همــه 
اینهــا پیــام ســاب   وی را مثــل یــک بلندگــو 

ــک«  ــترش »ارگانی ــد. گس ــت می کنن تقوی
اطلاعــات، گواهــی بــر جذابیــت ایــده شــرکت 

اســت. ایــده آنقــدر جــذاب اســت کــه ۱0 هــزار 
نفــر حاضرنــد نامشــان را تغییــر دهنــد. امــا بــرای 

ســاب   وی اهمیتــی نــدارد که چنــد نفر واقعــا حاضر 
بــه ایــن کارنــد. ایــن شــرکت می   دانــد کــه موفقیــت 

واقعــی، پوشــش گســترده رســانه   ای به واســطه کمپین 
اســت نــه تعــداد داوطلبــان تغییــر اســم. گرچــه تغییــر 

نــام بــه خاطــر ســاندویچ مجانــی، شــاید از نظــر خیلی   هــا 
ــک  ــروع ی ــرای ش ــی ب ــوژه جالب ــا س ــد ام ــک باش مضح
گفت وگوســت. ایــن ایــده منحصــر بــه فــرد، کنجــکاوی و 
ــای  ــزد. گفت وگوه ــراد را برمی   انگی ــوخ طبعی اف ــس ش ح
ــه  ــدت آن، ب ــر بلندم ــد و تاثی ــکل می گیرن ــیاری ش بس
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قابل توجه شرکت های محترم عضو 
انجمن بازرگانی ایران و کانادا

امــکان خریــد گنــدم کانــادا و تحویل 
در دبــی توســط یکــی از شــرکت های 

عضــو انجمــن مهیا شــد...
از علاقمنــدان خواهشــمندیم کــه بــا 
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا در 

تمــاس باشــند ...

نسخه نانوشته جذب مشتری

ســرمایه   ای کــه صــرف ســاندویچ مجانــی خواهــد شــد، 
می   چربــد.

ــای  ــولا هزینه   ه ــنتی، معم ــی س ــای بازاریاب کمپین   ه
ــد و  ــا تولی ــات ت ــه تبلیغ ــل هزین ــد، مث ــی دارن هنگفت
توزیــع. امــا کمپیــن ســاب   وی، هــم مقــرون بــه صرفــه 
ــوان  ــه عن ــی« ب ــط عموم ــدرت »رواب ــم از ق اســت و ه
یــک اهــرم اســتفاده می کنــد. به   عــلاوه، ماهیــت 
ســاده و غیرمعمــول ایــن کمپیــن، روحــی انســانی بــه 
آن می   دمــد و باعــث می شــود مشــتری   ها بیشــتر 
ــنیدن  ــا ش ــتری   ها ب ــد. مش ــرار کنن ــاط برق ــا آن ارتب ب
ــد، گفت وگــو  ــرای هــم کامنــت می   گذارن ــر، ب ــن خب ای
می کننــد و ســطح مشارکتشــان بــا برنــد افزایــش 
می   یابــد. در دوره   ای کــه مــردم در طــول روز، زیــر 
ــه  ــاب وی، نمون ــن س ــتند، کمپی ــات هس ــار تبلیغ رگب
ــه  ــارج از چارچــوب اســت ک ــر خ ــوآوری و تفک ــارز ن ب
می توانــد اســتراتژی بازاریابــی را بــه ســطوحی غیر قابــل 
تصــور ارتقــا دهــد. ایــن نشــان   دهنده درک عمیــق ایــن 
ــد از  ســازوکارهای تبلیغــات مــدرن اســت و نشــان  برن

ــرای  ــی تبلیغــات، الگــوی ثابتــی ب می دهــد دیگــر مثــل نســل قبل
ــدارد. ــن کار وجــود ن ای

* سوار بر زیردریایی موفقیت
ســال ۱۹۶۵ بــود. »فــرِد دلــوکا« کــه بــه تازگــی وارد دانشــگاه شــده 
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قابل توجه شرکت های محترم عضو 
انجمن بازرگانی ایران و کانادا

ــاک،  ــر ب ــر پیت ــول داشــت. دکت ــه پ ــاز ب ــرای شــهریه   اش نی ــود، ب ب
فیزیکــدان هســته   ای بــرای حــل ایــن مشــکل بــه او گفــت: »بیــا یک 
مغــازه ســاندویچ زیردریایــی بــاز کنیــم« )همــان ســاندویچ   های پــر 
و پیمــان خودمــان کــه در آمریــکا، بــه آنهــا زیردریایــی می   گوینــد 
چــون شــبیه زیردریایی   انــد(. پیتــر  هــزار دلار ســرمایه آورد و همــراه 
ــرِد، کســب و کاری راه انداختنــد کــه بعدهــا، صنعــت غــذا را  ــا ف ب
متحــول کــرد. آنهــا نخســتین رستورانشــان را در کنتیکــت افتتــاح 
کردنــد و شــروع کردنــد بــه فــروش ســاندویچ   های تــازه و ارزان بــه 
ــی را  ــیب   های فراوان ــراز و نش ــال های اول، ف ــاب   وی. در س ــام س ن

پشــت ســر گذاشــتند.
معرفــی کلــوپ ســاب   وی در ســال ۱۹8۵ و کمپیــن ســاندویچ 
ــهم  ــروش و س ــد ف ــث ش ــال 2008 باع ــی ۵ دلاری در س ۱2 اینچ
بازارشــان بــه طرز چشــمگیری افزایــش یابــد. در اواخر ســال 20۱0، 
برنــد آنهــا بــه بزرگ تریــن رســتوران زنجیــره   ای دنیــا تبدیــل شــد 

ــاط  ــی نق ــعبه در اقص ــزار ش ــش از ۳۳ ه ــه بی ک
ــتر از  ــعبه بیش ــزار ش ــدود ه ــت. ح ــان داش جه
مک   دونالــد. تــا ســال 202۱، فــروش جهانــی 
ــه بیــش از 20 میلیــارد دلار رســید  ــد ب ایــن برن
ــت   فودهای  ــن فس ــی از موفق   تری ــه یک و آن را ب
ــرادی  ــرای اف ــرد. ب ــدل ک ــان ب ــره ای جه زنجی
کــه دنبــال غذاهــای ســالم، فــوری امــا جذابنــد، 
ســاب   وی بهتریــن گزینــه اســت چــرا که توانســته 
ــاز فســت   فود خورها و هــم ســالم   خورها را  هــم نی

تامیــن کنــد.
* همگام با مشتریان

ســاب   وی در ایــن ســال ها توانســته بــا درک 
ــا،  ــا آنه ــق ب ــتریان و تطبی ــر مش ــای متغی نیازه
ــد،  ــظ کن ــت حف ــازار رقاب ــود را در ب ــگاه خ جای
از جملــه بــا تغییــر منــو بــه اقتضــای انتظــارات، 
حضــور پررنــگ در شــبکه   های اجتماعــی، طراحی 
اپلیکیشــن و پذیــرش مســئولیت اجتماعــی. 
در زمــان کرونــا کــه غالــب کســب و کارهــا 
ــر  ــاب   وی دیگ ــتری   های س ــدند، مش ــل ش تعطی
نمی توانســتند حضــوری خریــد کننــد. ســاب   وی 
ــر،  ــار دیگ ــا ب ــرد ت ــتفاده ک ــت اس ــن فرص از ای
ــی  ــد. ترتیب ــم کن ــتریانش را فراه ــایش مش آس
بتواننــد ترکیبــات  داده شــد تــا مشــتری   ها 
ــد و دم در  ــداری کنن ــن خری ســاندویچ   ها را آنلای
خانــه یــا فروشــگاه، تحویــل بگیرنــد. آنهــا کرونــا 
ــا مشــتریان  ــی بیشــتر ب ــرای همدل ــی ب را فرصت
ــد. ایــن تنهــا  و کارکنــان خــود قلمــداد می   کردن
ــا  ــق ب ــتای تطبی ــا در راس ــات آنه ــی از اقدام یک

ــود. ــرایط ب ش
* بازاریابی چند وجهی

اســتراتژی بازاریابــی ســاب   وی، ترکیبــی ا   ســت از 
محصــول، قیمــت، پروموشــن و مــکان کــه همگی 
لحــاظ می   شــوند. قابلیــت سفارشی   ســازی، یکــی 
از ابزارهــای مهــم کمپین   هــای تبلیغاتی   شــان 
ــترده   ای از  ــف گس ــب طی ــث جل ــه باع ــت ک اس
ــد  ــم دارن ــه رژی ــرادی ک ــده؛ از اف ــتری   ها ش مش
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ــه شــکل حرفــه ای و  ــی و مالیاتــی آن ب ــا میدانســتید اگــر شــما صاحــب یــک کســب و کار فعــال شــوید و از ابتــدا ســاختار مال آی
صحیحــی ایجــاد شــده باشــد پــس از گذشــت حداقــل ســه ســال می توانیــد کســب و کار خــود را بــا قیمــت و شــرایطی فــوق 
العــاده بــه فــروش برســانید و خریدارانــی کــه وقــت و زمــان کافــی بــرای ایجــاد یــک کســب و کار حرفــه ای بــه 
ویــژه فرنچایزهــای اثبــات شــده را ندارنــد بعنــوان متقاضــی خریــد کســب و کار شــما از ایــن 

فرصــت اســتفاده می کننــد. بــرای درک بهتــر کافــی اســت عبــارت
ــور جســتجوگر گــوگل   Business for sale in Canada را در موت

امتحــان کنیــد.
*قابلیــت دریافــت تســهیلات تجــاری حداکثــر تــا ســقف یکصــد هــزار 
دلار همــراه بــا شــش مــاه تنفــس جهــت دریافــت مشــاوره در ایــن زمینــه 

بــا ایمیــل contact@canirn.com در ارتبــاط باشــید.

*تامین نیروی کار حرفه ای و ارزان * ثبت شرکت  * قرارداد حقوقی فرنچایز 

* از نخستین مرحله تا انتها* نگهداری از کسب و کار شما 

* توسط تیم حرفه ای ما با سال ها تجربه فعالیت

ــا گیاه   خوارهــا و کســانی کــه دوســت  ت
ــد روی انتخاب   هــای خــود کنتــرل  دارن
داشــته باشــند. مشــتری   ها بــه راحتــی 
ــود را  ــاندویچ خ ــب س ــد ترکی می توانن
متناســب بــا نیــاز یا ســلیقه خــود تغییر 
دهنــد. قیمت هــا مقــرون بــه صرفه   انــد 
ــی،  ــه صرفگ ــرون ب ــر مق ــلاوه ب ــا ع ام
ــی جهــت تشــویق مشــتریان  برنامه   های
ــه خریــد مجــدد نیــز اجــرا می شــود.  ب
ســاب   وی همــه جــا در دســترس اســت، 
ــا.  ــم حومه   ه ــهرها و ه ــز ش ــم مراک ه
ــب  ــه، متناس ــر منطق ــولات در ه محص
ــان  ــان هم ــگ مردم ــه و فرهن ــا ذائق ب
ــاختار  ــا س ــوند ام ــه می   ش ــه تهی منطق
ــت اســت  ــو و ســایز ســاندویچ   ها ثاب من

تــا یکپارچگــی برنــد حفــظ شــود.
ایــن شــرکت طــی ایــن ســال ها از 
حمایــت ســلبریتی   هایی مثــل ســرنا 

نسخه نانوشته جذب مشتری

ویلیامــز بــرای تبلیــغ و تاییــد ســلامت 
اســتفاده کــرده.  محصــولات خــود 
برخــی معتقدنــد کــه راز موفقیــت 
ــز  ــدل کســب وکار فرانچای ســاب   وی، م
ــه  ــد ب اســت )اعطــای حــق امتیــاز برن
درصــد(.  دریافــت  ازای  در  دیگــران 
ــود  ــت ف ــتوران فس ــدازی رس ــا راه   ان ام
ــک  ــردن ی ــت ک ــل درس ــت مث درس
ســاندویچ اســت. ابتــدا کارت را بــا یــک 
هــدف شــروع می   کنــی. بــه مغــازه 
مــی   روی بــا ایــن هــدف کــه ســاندویچ 
ــدل  ــک م ــتن ی ــی. داش ــت کن درس
کســب و کار مســتحکم، مثــل نان اســت 
ــت.  ــاندویچ اس ــاس س ــه و اس ــه پای ک
ــود  ــزه   دار ش ــه م ــرای اینک ــان، ب ــا ن ام
ــه مخلفــات دیگــری مثــل ســبزی و  ب

ــاز دارد. ــس نی ــت و س گوش
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شرکت فروشنده کالا در آمریکای شمالی،
 نوع کالا و میزان درخواستی خود را 

برای ما مشخص کنید و کالای خود
 را در ایران تحویل بگیرید. 

گروه بازرگانی
 C.I.H  

با بیش از ده سال تجربه خرید

اینجاســت که ســاب   وی از طریــق نــوآوری، افتتاح 
ــر از  ــول و مهم ت ــای غیرمعم ــگاه در مکان   ه فروش
همــه، توجــه بــه مطالبــات مشــتریان، از منطقــه 
ــر  ــت، عص ــود. و در نهای ــارج می ش ــود خ ــن خ ام
ــه رســمیت می   شناســد  دیجیتــال و پایــداری را ب
و خــود را بــا هرگونــه غافلگیــری، تطبیــق 
ــی     ــل زمان ــن مث ــا(. و ای ــل کرون ــد )مث می ده
ــا  ــد ت ــاندویچ را روی گاز می   گذارن ــه س ــت ک اس
ــان  ــت برایت ــر وق ــد. ه ــب برس ــای مناس ــه دم ب
ــتوران  ــم رس ــور می توانی ــه چط ــد ک ــوال ش س
ــه پروســه ســاندویچ  خودمــان را ارتقــا دهیــم، ب
ــد  ــد. ســاب   وی می   گوی درســت کــردن فکــر کنی
ــم  ــما ه ــن.« ش ــت ک ــودت را درس ــاندویچ خ »س
همیــن قانــون را اجــرا کنیــد. ســفر شــما شــاید 
ــش را  ــت، ارزش ــم موفقی ــا طع ــد ام ــخت باش س

دارد.
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)Prepayment Finance( تامین مالی از طریق پیش پرداخت

پرداخت  پیش  طریق  از  مالی  تامین 
)PrepaymentFinance(

* شِمای کلی
ــژه  در کشــوری  ــه وی ــی ب ــا مشــکلات تامیــن مال ــد کننــدگان ب اغلــب، تولی
ــه رو مــی شــوند.  ــی( رو ب ــه مال ــا مقــررات کنتــرل کننــده مبــادلات )مبادل ب
پیــش  پرداخــت راه  حلــی ســاده  بــرای عبــور از ایــن وضــع ارایــه مــی دهــد 
کــه تولیــد کننــدگان را قــادر ســاخته تــا بــرای ارائــه کالاهــای خــود پیــش 

ــد.  ــت نماین ــت دریاف  پرداخ
پیــش پرداخــت هــا شــامل مــواردی همچــون پرداخــت صورتحســاب، هزینــه 
ــل از  ــا قب ــی ه ــویه بده ــا تس ــی ی ــای غیرعملیات ــه ه ــی/ هزین ــای عملیات ه

سررســید آنهــا اســت. 
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آمــــاده واگــذاری یــک فرنچایز ســود آور در 
زمینــه آموزشــی در شــهرهای مختلــف کانــادا

بــا حداقل فضای ٦٠٠ اســکوآرفیت و سرمایه پانزده  

هــزار دلاری همیــن امروز کســب و کار خود را در یکی 

از ســودآور ترین فرنچایزهــای کانادا آغاز کنید.

جهت اطلاعات بیشتر مربوط به این آگهی با ایمیل

 contact@canirn.com  در ارتباط باشید.

* این کار چگونه انجام می پذیرد؟
بــا امضــای قــرارداد پیــش پرداخــت، وام گیرنــدگان ایــن 
ــی  ــا و دارای ــرای کالاه ــی را ب ــا مبالغ ــد ت ــکان را دارن ام
هایــی کــه تولیدکننــدگانِ خــود ارائــه کــرده انــد از پیــش 
ــش  ــه پی ــر، توافقنام ــن درگی ــد. طرفی ــت نماین پرداخ
ــر  ــه ب ــد ک ــی کنن ــا م ــل را امض ــع مؤج ــت و بی  پرداخ
اســاس آن شــخص وام  گیرنــده وجــوه را از قبــل پرداخــت 
مــی  کنــد. فروشــنده نیــز از وجــوه بــه منظــور تولیــد کالا 
ــر هــر  ــر اســاس ایــن قــرارداد ب اســتفاده مــی نمایــد و ب
مبلغــی کــه باقیمانــده یــا معــوق اســت، ســود اعمــال می 

شــود. یــک معاملــه تامیــن مالــی از طریــق پیــش پرداخــتِ 
عــادی، شــامل تخصیــصِ حقــوق وام دهنــده ذیــل قــراردادِ 
ــر اســاس  ــز ب ــدار نی ــوقِ خری ــوده و حق ــش پرداخــت ب پی
قــرارداد بیــع مؤجــل خواهــد بــود. همچنیــن امــکان اخــذ 
وجــه الضمــان بــر روی حســاب بانکــی کــه خریــدار وجــه را 
بــه آن و کالایــی کــه وجــه را بــرای آن پرداخــت مــی کنــد 
نیــز وجــود دارد. نمــودار زیــر نشــان دهنــده نحــوه عملکــرد 

تامیــن مالــی از طریــق پیــش پرداخــت اســت.



ــی  ــن بازرگان ــی انجم ــروه تخصص کارگ
ــور  ــه امــ ــادا در زمینـ ــران و کانـ ایـ
کمک هـــای دولتـــی و تامیـــن منابع مالی

کارگــروه تخصصــی انجمــن در حــال تکمیــل شــدن اســت. 
اعضــای انجمــن در ایــن کارگــروه تخصصــی همــراه بــا 
ــه  ــه چگون ــد ک ــی می آموزن ــه خوب ــاری ب ــه ای تج ــوچ حرف ک

کمک هــای دولتــی را می تواننــد بدســت آورنــد. 

اگــر شــما صاحــب ایــده و یا کســب و کاری کوچک هســتید و 
بــرای گســترش فعالیــت خــود نیازمنــد کــوچ مالــی بیزینــس 
ــرای  ــه ب ــب ترین گزین ــن مناس ــت در انجم ــتید، عضوی هس

شماست! 
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)Prepayment Finance( تامین مالی از طریق پیش پرداخت

* انــواع دیگــری از تامیــن مالــی از 
ــت ــش پرداخ ــق پی طری

ســه نــوع اصلــی تامیــن مالــی از طریــق پیــش 
پرداخــت وجــود دارد:

 پیش پرداخت از سوی افراد:
ــت را  ــش پرداخ ــد پی ــی توانن ــز م ــراد نی  اف
ــن  ــه در ای ــل توج ــه قاب ــد و نکت ــام دهن انج
مــورد ایــن اســت کــه فرآینــد حســابداری بــه 
ــت.  ــر اس ــاده ت ــه ای س ــل ملاحظ ــکل قاب ش
ــت  ــن اس ــتری ممک ــک مش ــه، ی ــرای نمون ب
بــه کارت  پرداخــت صورتحســاب مربــوط 
اعتبــاری خــود را ۳0 روز بــه تاخیــر بیانــدازد. 
دلار   2000 مشــتری  یــک  کنیــد  فــرض 
ــرای کارت اعتبــاری خــود خــرج مــی کنــد  ب
ــی  ــویه م ــان روز تس ــاب را در هم و صورتحس
کنــد. اگرچــه او ظــرف مــدت کوتاهــی پــس از 
ــاری خــود پرداخــت را  اســتفاده از کارت اعتب
انجــام داده اســت امــا ایــن مبلــغ همچنــان بــه 
عنــوان پیــش پرداخــت تلقــی مــی گــردد چرا 
کــه صورتحســاب واقعــاً تــا ۳0 روز دیگــر بــه 

ــد. ــی رس ــید نم ــخ سررس تاری
 پیش پرداخت از سوی شرکت ها: 

شــرکت هــا هزینــه هــای دارایــی هایــی کــه 
در آینــده مــورد اســتفاده قــرار مــی گیــرد را 
از پیــش پرداخــت مــی کننــد. هنگامــی کــه 

شــرکت شــروع بــه اســتفاده از دارایــی خریــداری 
ــه  ــت ب ــش پرداخ ــن پی ــد، ای ــی نمای ــده م ش
عنــوان هزینــه ای عــادی محســوب مــی شــود.

 پیش پرداخت از سوی مودیان مالیاتی:
ــات را از  ــلاع مالی ــدون اط ــی ب ــان مالیات  مودی
پیــش پرداخــت مــی کننــد چــرا کــه برخــی از 
چــک هــای پرداختــی آنــان نقــد نشــده اســت..

  (.as some of their pay-check is stuck)

بــرای نمونــه، افــرادی بــا مشــاغل آزاد )خویــش 
ــق  ــات از طری ــت مالی ــه پرداخ ــزم ب ــا( مل فرم
ــازه ی زمانــی تقریبــا ســه  پیــش پرداخــت در ب
ماهــه هســتند. بــا ایــن حــال، چنانچــه مودیــان 
مالیاتــی بیــش از بدهــی مالیاتــی واقعــی خــود 
ــه  ــترداد اضاف ــمول اس ــد، مش ــت نماین را پرداخ
 Tax – پرداخــت مالیاتــی )بــاز پرداخــت مالیاتــی

ــوند.  ــی ش Refund( م

*مزایای تامین مالی از طریق پیش پرداخت
  ایــن امــر فروشــنده ی کالا را قــادر مــی  ســازد 
ــا در ازای تأمیــن مالــی کــه از ســوی خریــدارِ  ت
ــد  ــا تولی ــود ب ــی ش ــام م ــا کالا انج ــول ی محص
کننــدگان قــرارداد هــای بلنــد مــدت تأمیــن کالا 
منعقــد نمایــد. ایــن امــر فراهــم کننــده تأمیــن 
ــه منظــور  ــیِ مــورد نیــاز تولیــد کننــدگان ب مال

تولیــد کالا اســت. 
 همچنیــن، پیــش پرداخــت ممکــن اســت 
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ایــن امــکان را بــه تولیــد کننــدگان بدهــد تــا بــه منظــور 
ــه وام دهــی خــود و کاهــش ریســک  توســعه بخشــیِ پای
هــای مرتبــط بــا تأمیــن هزینــه، بــه دنبــال تأمیــن مالــی 

ــند. ــتری باش ــاری بیش تج
re-) همچنیــن، انگیــزه ی پرداخــتِ ســودِ کاهــش یافتــه 

ــده  ــی مان ــه باق ــغ اولی duced interest payment) در مبل
ــه عبارتــی دیگــر، چنانچــه در حــال پیــش  وجــود دارد. ب
in-)  پرداخــت بــرای هــر وامــی هســتید، ســود پرداختــی

terest pay-out) شــما کمتــر مــی شــود.
ــت،  ــش پرداخ ــق پی ــد از طری ــی توانن ــا م ــرکت ه  ش
هزینــه هــای نیــروی کار و همچنیــن هزینــه هــای خــود را 

پرداخــت نماینــد. 
 افــراد نیــز بــا تامیــن مالــی مجــددِ بدهــی هــا مــی توانند 

بدهــی هــای گذشــته خــود را از پیــش پرداخــت نمایند. 

* معایب تامین مالی از طریق پیش پرداخت
ــل  ــه دلی ــت، ب ــش پرداخ ــای پی ــه ه ــه ی تعرف  هزین
ــه مشــتریان  ــا خدمــات رســانی ب هزینــه هــای مرتبــط ب
از ایــن طریــق، بالاتــر از هزینــه ی تعرفــه هــای معمولــی 

اســت. 
ــه  ــوان ب ــا معامــلات را نمــی ت  ریســک هــای مرتبــط ب
ــه  ــدرت مجــاز ب ــه ن طــور کامــل حــذف نمــود و تاجــر ب

ــک اســت.  ــه بان انتقــال آنهــا ب
 بــه ویــژه در امــر تامیــن مالــی کالا هــا، مســائل و 
خطــرات بالقــوه بیشــتری حــول موضــوع پیــش پرداخــت 
بــه تامیــن کننــده وجــود دارد و وام هــا نیــز بایــد دقیــق 

نظــارت شــوند. 

* مطالعه موردی 
Duferco یــک گــروه )شــرکت( بســیار متنــوع و توانمنــد 

اســت. فعالیــت هــای اصلــی آن بــر بخــش هــای تجــاریِ 
انــرژی، صنعــت و کشــتیرانی متمرکــز بــوده و در 22 
 HBIS Group Tangsteel .کشــور جهــان فعالیــت دارد
 HBIS نیــز شــرکت بــزرگ فــولاد چیــن و یکــی از ارکان
اســت. ایــن شــرکت در مرکــز دایــره ی اقتصــادی »بوهای« 
واقــع شــده کــه پکــن، تیانجیــن و هِبِــی را بــه هــم متصــل 

مــی کنــد. 
ــت  ــش پرداخ ــرح پی ــک ط ــال Duferco ،20۱2 ی در س
ــه  ــی رو ب ــاری و فن ــط تج ــی از رواب ــوان بخش ــه عن را ب
رشــد خــود بــا Tangsteel آغــاز نمــود. Duferco نــه تنهــا 

ــادر  ــولادیِ ص ــولات ف ــاری محص ــنده ی انحص فروش
ــود بلکــه ضامــن ریســک ۱0 درصــدی ذیــل  شــده ب
قــراردادِ امضــا شــده هــم بــود. ایــن وام توســط شــعبه 
شــانگهای  Deutsche Bank )چیــن( کارســازی شــد 
ــه   ــن وثیق ــل تامی ــوان عوام ــه عن ــان آن ب ــه متولی ک
(security agent)عمــل مــی کردنــد. Tangsteel ایــن 

ــترش  ــور گس ــه منظ ــولاد را ب ــت ف ــش  پرداخ وام پی
تجــارت بیــن  الملــل خــود اســتفاده نمــود. 

* سوالات متداول
ــای  ــرارداد ه ــرای ق ــا ب ــاتِ افش ــا الزام 1- آی

ــود دارد؟ ــت وج ــش پرداخ پی
بلــه، یــک شــرکت بازرگانــی معامــلات پیــش 
پرداخــت را در صــورت هــای مالــی ســالانه خــود افشــا 

ــد. ــی کن م

2- آیــا پیــش پرداخــت شــامل شــرکت هــای 
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ــی  ــادی م ــای اقتص ــک ه ــه ریس ــی ک غیربانک
ــز  ــد نی ــا آن را ندارن ــه ب ــی مقابل ــد و آمادگ پذیرن

ــود؟ ــی ش م
ــن  ــا ای ــه ب ــی چگون ــن شــرکت های ــس چنی ــه، پ ــر بل  اگ

ــد؟  ــی کنن ــه م ــا مقابل ریســک ه
ــه  ــت ک ــر نیس ــن ام ــامل ای ــاً ش ــت واقع ــش  پرداخ - پی
شــرکت  هــای تجــاری ریســک  هایــی را بپذیرنــد کــه نمــی  
تواننــد از عهــده ی آن برآینــد )آن را مدیریــت کننــد( چــرا 
کــه بایــد دانــش مطلوبــی از شــرکت  هــای تولیــد کننــده 
و روابــط خوبــی بــا پالایشــگاه  هــا داشــته باشــند. ایــن امــر 
off-( همچنیــن بــه آنهــا اجــازه مــی دهــد تــا از فــروش

)Prepayment Finance( تامین مالی از طریق پیش پرداخت

take( / عرضــه ی محصــول اطمینــان حاصــل کننــد 

 It also allows them to secure the off-take/supply(

ــکلات  ــار، مش ــی از اعتب ــا درک ــن، آنه of product(. بنابرای
ــد.  ــه را دارن ــک معامل ــام ی ــا انج ــط ب ــای مرتب ــش ه و چال
همچنیــن، آنهــا مــی تواننــد درصــد عمــده ای از ریســک های 
مالــی خــود را بــه بانــک هایــی کــه وام هــای پیــش پرداخــت 
بــه آنهــا اختصــاص یافتــه اســت، منتقــل نماینــد. بنابرایــن، 
ــا  ــا تقســیم ریســک هــای خــود ب ــه شــرکت هــا ب ایــن گون
بانــک هــا، توانایــی مقابلــه بــا ریســک هــای اقتصــادی بالقــوه 

ــد. را دارن
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ــل مشــاهده  ــد شــرکتهای عضــو انجمــن در وبســایت قاب ــو و برن * لوگ
ــود.   ــانی میش ــه روز رس ــدام ب ــت و م اس

 * تمامی اعضای انجمن در وبسایت
CANADAIRAN.INFO پروفایل دارند.

* ایــن وبســایت بــرای تعامــلات درون گروهــی اعضــا فراهــم شــده و امــکان 
بازدیــد از آن بــرای افــراد غیــر عضــو امــکان پذیــر نیســت.

* کارت عضویت دیجیتال به همراه QR code مخصوص به هر عضو

 
انجمــن  صورتیکــه  در 
ــادا  ــران و کان ــی ای بازرگان
ــوه  ــی از نح ــی کامل آگاه
بــا  شــما  تعامــلات 
ــد  ــته باش اعضایمان نداش
متعاقبــا مســئولیتی نیــز 
در ایــن خصــوص متوجه 
ــود.   ــد ب ــن نخواه انجم
موفقیــت روز افــزون 
شــما را آرزومندیــم 

همراهان گرامی انجمن بازرگانی ایران و کانادا جهت اطمینان از صحت 
عضویت افرادی که برای انجام معاملات تجاری و بازرگانی، خود را 
از اعضای انجمن بازرگانی ایران و کانادا معرفی مینمایند میتوانید 

روش های زیر را مد نظر داشته باشید:

در آخــر چنانچــه مایــل بودیــد بــا یکــی از شــرکتهای عضــو انجمــن بازرگانــی 
ایــران و کانــادا وارد فعالیــت شــوید، توصیــه میکنیــم حتمــا از دفتــر انجمن در 
مــورد صحــت عضویــت افــراد اســتعلام بگیریــد تــا مــورد ســو اســتفاده افراد 

ــوید.   ــودجو واقع نش س
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WWW.CANADAIRAN.INFO

شـبکه اختصاصی اعضای محترم انجمن بازرگانی
 ایران و کانادا تحت محیط وب راه اندازی شده است

اگــر شــما هــم عضــو انجمــن 
ــی  ــوز ایمیل ــتید و هن هس
ــد،  ــت نکرده ای دریاف
ــد... ــلاع دهی اط

امکان تامین منابع مالی برای حمایت از کسب و کارها 

مشاوره جهت:
طراحی استراتژی افزایش درآمد

استفاده از کمک های دولتی

استفاده از طرح های شتاب دهنده
وام های کم بهره

شبکه انجمن این امکان را دارد که با 
تهیه طرح تجاری مشخص و برنامه 
ریزی شما را به اهداف خود برساند

اگــر فکــر می کنیــد نیــاز بــه منابــع مالــی بــرای کســب 
و کار خــود داریــد بــا انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا در 

ــید ارتباط باش

توجــه: ایــن طــرح ویــژه اعضــای انجمــن اســت، 
ــی  ــتید م ــن نیس ــو انجم ــما عض ــه ش چنانچ
ــای  ــت در تارنم ــرم عضوی ــل ف ــا تکمی ــد  ب توانی
ــن  ــای انجم ــبکه اعض ــزو ش CanadaIran.ca ج

ــوید.  ــادا ش ــران و کان ــی ای بازرگان
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انجمن بازرگانی ایران و کانادا

انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا موسســه ای غیــر دولتــی و غیــر انتفاعــی اســت کــه بــا اســتناد بــه قوانیــن بازرگانــی کانــادا و ایــران، بــه ویــژه 

متقابــل  همــکاری  بــرای  مناســب  بســتری  گســترش  و  ایجــاد  هــدف  بــا  گردشــگری  و  کشــاورزی  صنایــع،  بازرگانــی،  تجــاری،  حوزه هــای  در 

اســت. شــده  تاســیس   ۲۰۱۶ ســال  در  گــذاری  سرمایــه  تبــادل  همچنیــن  و  کانــادا  و  ایــران  تجــاری  شرکت هــای  و  بازرگانــان 

ارتباط با ما

Montreal: 4388 St Denis, Suite 200 #100, Montreal, QC H2J 2L1  

Toronto: 1370 Don Mills Rd, Toronto, ON M3B 3N7

تهران - پاسداران خیابان شهید کلاهدوز-  بعد از چهار راه کاوه- پلاک ۳۱۵ واحد ۱۴ - طبقه پنجم
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