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صادرات؛ 
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دلاری های اول

تا بدست آوردن اولین 
درآمد 20 هزار دلاری، 

فقط یک قدم فاصله 
داری!!!

بــا  دوره  ایــن 
ــاً  ــرفصل هایی کام س
همــراه  کاربــردی، 
بــا ارائــه مــدرک 
رســمی از اســکول بــرد 
ــانیه  ــژه  کس ــک، وی کب
کــه می خواهنــد بــه 
صادراتــی  بازارهــای 
وارد  شــمالی  آمریــکای 

ــن: بش

 معرفی بازارهای صادراتی در آمریکای 
شمالی

  انتخاب محصول و تحلیل بازار هدف
 آموزش مراحل عملیاتی صادرات

 تحقیقات بازار و تحلیل رقبا
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 آماده سازی برای ورود به بازار
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مؤلــف پنــج کتــاب معتبــر در حــوزه صــادرات بــه آمریکای شــمالی

به عاوه:
 کارگاه های عملی و منتورینگ دائمی تا نتیجه

 عضویت در انجمن بازرگانی ایران و کانادا
 دسترسی به شبکه تخصصی و حرفه ای

  مشاوره و ارتباط دائمی با منتورینگ دائمی
این دوره با ساختار منظم و گام به گام شما را به هدف 
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سخن مدیر  انجمن بازرگانی ایران و کانادا 

چرا باید حتماً عضو انجمن بازرگانی ایران و 
کانادا شوید؟

	قدرت	شبکه	سازی	و	آموزش	در	دنیای	تجارت
در دنیــای تجــارت امــروز، دســتیابی بــه موفقیت 
پایــدار تنهــا بــا اتکا بــه تلاش هــای فــردی ممکن 
نیســت. در چنین فضایــی، عضویــت در نهادهای 
معتبــر و تأثیرگــذار ماننــد انجمــن بازرگانــی ایران 
ــی،  ــدی طلای ــوان کلی ــد به عن ــادا می توان و کان
درهــای جدیــدی بــه ســوی فرصت هــای جهانــی 
بــرای شــما بــاز کنــد. ایــن انجمــن، به عنــوان پلی 
میــان ایــران و کانــادا، بــه شــما امــکان می دهــد 
ــرده  ــرداری ک ــا از ظرفیت هــای دو کشــور بهره ب ت
و جایــگاه خــود را در بازارهــای بین المللــی تثبیت 
ــت و  ــی اهمی ــه بررس ــه، ب ــن مقال ــد. در ای کنی

مزایــای عضویــت در ایــن انجمــن می پردازیــم.

ــرات	 ــتون	فق ــر:	س ــات	مؤث ــازی	و	ارتباط 	شبکه	س
موفقیت	تجاری

هیچ کــــــــس نمی توانــد 
اهمیــت شبکه ســازی و ایجــاد 
ــای  ــوی را در دنی ــات ق ارتباط
ــده  ــی نادی ــارت بین الملل تج

بگیــرد. عضویــت در انجمــن 
ــما  ــادا، ش ــران و کان ــی ای بازرگان

ــوع از  ــیع و متن ــبکه ای وس ــه ش را ب

ــران،  ــان در ای ــان و متخصص ــار، کارآفرین تج
کانــادا، ایــالات متحــده و دیگر کشــورها متصل 
می کنــد. ایــن انجمــن بــا بیــش از ۶۲۰ عضــو 
ــرد  ــی منحصر به ف ــی، فضای ــی و حقوق حقیق
ــتفاده از  ــر و اس ــات مؤث ــاد ارتباط ــرای ایج ب

ــد. ــم می کن ــران فراه ــات دیگ تجربی



5

ماهنامه انجمن بازرگانی ایران و کانادا-سپتامبر 2024 - شماره چهل و پنج

ــی و  ــات دولت ــا مقام ــتقیم ب ــاط مس ارتب
ــن  ــی از مهم تری ــی، یک ــای بین الملل نهاده
مزایــای ایــن شــبکه اســت. ایــن ارتباطات، 
بــه شــما در تســهیل فرآیندهــای صــادرات 
و واردات، یافتــن شــرکای تجــاری مناســب 
و حتــی در دســتیابی بــه فرصت هــای 
ســرمایه گذاری جدیــد کمــک می کننــد. 
ــا در  ــادا ب ــران و کان ــی ای ــن بازرگان انجم
ــما را  ــات، ش ــن امکان ــتن ای ــار گذاش اختی
قــادر می ســازد تــا از فرصت هــای موجــود 
در بازارهــای جدیــد بهره منــد شــوید و 
جایــگاه خــود را در عرصــه تجــارت جهانــی 

مســتحکم کنیــد.

 دسترسی	به	بازارهای	جدید:	فرصت	طلایی	
برای	توسعه	کسب	وکار

ــت  ــای عضوی ــته ترین مزای ــی از برجس یک
در ایــن انجمــن، دسترســی بــه بــازار کانــادا 
اســت.  بین المللــی  بازارهــای  ســایر  و 
کانــادا، به عنــوان یکــی از بزرگ تریــن و 
پیشــرفته ترین بازارهــای جهانــی، فرصتــی 
بی نظیــر بــرای کســب وکارهای ایرانــی 
فراهــم می کنــد. انجمــن بازرگانــی ایــران و 
کانــادا بــا ارائــه اطلاعــات دقیــق و بــه روز در 
مــورد قوانیــن و مقررات صــادرات و واردات، 
بــه شــما کمــک می کنــد تــا بــا اطمینــان و 
آمادگــی بیشــتری به این بــازار وارد شــوید.

همچنیــن، ایــن انجمــن از برنامه هــا و 
پروژه هــای توســعه صادراتــی اعضــای خود 
ــتیبانی ها،  ــن پش ــد. ای ــتیبانی می کن پش
ــا چالش هــای  ــد ت ــه شــما کمــک می کن ب

واردات  فرآیندهــای صــادرات و  رایــج در 
را پشــت ســر بگذاریــد و از فرصت هــای 
موجــود در بازارهــای جهانی نهایت اســتفاده 
را ببریــد. عضویــت در ایــن انجمــن، نــه تنها 
ــب وکار  ــا کس ــد ت ــکان می ده ــما ام ــه ش ب
خــود را بــه بازارهــای جدیــدی معرفــی کنید، 
بلکــه بــه شــما ایــن امــکان را می دهــد تــا 
ــاوره های  ــی و مش ــای تخصص از حمایت ه
حرفــه ای برای بهبــود عملکرد و ارتقاء ســطح 

ــوید. ــد ش ــود بهره من ــری خ رقابت پذی
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	پشــتیبانی	و	مشــاوره	های	تخصصی:	ســرمایه	ای	
بــرای	موفقیت	شــما

دنیــای تجــارت بین الملــل پیچیدگی هــای 
زیــادی دارد و تصمیمــات اشــتباه می توانــد 
عواقــب ســنگینی به دنبــال داشــته باشــد. 
عضویــت در انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا، 
شــما را از مشــاوره های تخصصــی در زمینه های 
ــد  ــرمایه گذاری بهره من ــارت و س ــف تج مختل
ــک  ــما کم ــه ش ــاوره ها، ب ــن مش ــد. ای می کن
می کنــد تــا تصمیمــات بهتــری بگیریــد و موانع 
حقوقــی و قانونــی را به ســرعت و بــا کارآمــدی 

برطــرف کنیــد.

همچنیــن، ایــن انجمــن بــا ارائــه حمایت هــای 
ــد  ــک می کن ــما کم ــه ش ــی، ب ــی و قانون حقوق
تــا در مواجهــه بــا چالش هــای حقوقــی و 
قراردادهــای بین المللــی، بهتریــن تصمیمــات را 

بگیریــد.

سخن مدیر  انجمن بازرگانی ایران و کانادا سخن مدیر  انجمن بازرگانی ایران و کانادا 

 عــلاوه بــر ایــن، اعضــای انجمــن بــه اطلاعات 
بــه روز و جامعــی دربــاره تحــولات اقتصــادی، 
تجــاری و قانونــی در ایــران و کانادا دسترســی 
در  می توانــد  اطلاعــات  ایــن  کــه  دارنــد 
ــش  ــما نق ــتراتژیک ش ــای اس تصمیم گیری ه

حیاتــی ایفــا کنــد.

		توســعه	مهارت	هــا	و	توانمندســازی:	گامــی	
ــدار ــده	ای	پای ــوی	آین ــه	س ــر	ب مؤث

یکــی از اهــداف اصلی انجمــن بازرگانــی ایران 
و کانــادا، توانمندســازی اعضــا از طریــق ارائــه 
ــای  ــرفته و کارگاه ه ــی پیش ــای آموزش دوره ه
ــما  ــه ش ــا، ب ــن دوره ه ــت. ای ــی اس تخصص
ــرای  ــای لازم ب ــا مهارت ه ــد ت ــک می کنن کم
ــب  ــی را کس ــارت بین الملل ــت در تج موفقی

ــدرن و  ــای م ــتفاده از تکنیک ه ــا اس ــد و ب کنی
ــید. ــود بخش ــود را بهب ــرد خ ــده، عملک اثبات ش

ــر  ــای معتب ــه گواهینامه ه ــا ارائ ــن ب ــن انجم ای
بین المللــی بــه شــرکت کنندگان در دوره هــا، 
اعتبــار حرفــه ای شــما را افزایــش می دهــد. ایــن 
گواهینامه هــا، می تواننــد در جــذب شــرکای 
تجــاری جدیــد و تقویــت جایــگاه شــما در 

ــند. ــر باش ــیار مؤث ــی بس ــای بین الملل بازاره

		افزایــش	اعتبــار	و	فرصت	هــای	تبلیغاتــی:	نمایــان	
شــدن	در	بازارهــای	جهانی

ــادا،  ــران و کان ــی ای ــت در انجمــن بازرگان عضوی
ــر فراهــم کــردن فرصت هــای بی نظیــر  عــلاوه ب
ــه افزایــش  شبکه ســازی و توســعه مهارت هــا، ب



اعتبــار حرفــه ای شــما نیــز کمــک می کنــد. عضویت 
در یــک نهــاد بین المللــی و معتبــر، بــه شــما امکان 
ــه ای و  ــال حرف ــک فع ــا به عنــوان ی ــد ت می ده
معتبــر در عرصــه تجــارت جهانــی شــناخته شــوید.

عــلاوه بــر ایــن، انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا 
فرصت هــای تبلیغاتــی ویــژه ای بــرای اعضــای 
ــه شــما  ــد. ایــن فرصت هــا، ب خــود فراهــم می کن
کمــک می کنــد تــا کســب وکار خــود را بــه مخاطبان 
بیشــتری معرفــی کنیــد و از شبکه ســازی بــا دیگــر 
ــن،  ــد شــوید. همچنی ــن حــوزه بهره من ــالان ای فع
ــای  ــا و رویداده ــزاری همایش ه ــا برگ ــن ب انجم
تخصصــی، فرصتــی بــرای تبــادل نظــر، یادگیــری 
کــه  می کنــد  فراهــم  و همکاری هــای جدیــد 
می توانــد بــه توســعه و پیشــرفت کســب وکار شــما 

کمــک کنــد.

		جمع	بنــدی:	چــرا	بایــد	عضــو	انجمــن	بازرگانــی	ایران	
ــوید؟ و	کانادا	ش

عضویــت در انجمــن بازرگانــی ایران و کانــادا نه تنها 
بــه شــما کمــک می کنــد تــا بــه یکــی از بزرگ تریــن 
و پیشــرفته ترین بازارهــای جهانــی دسترســی پیــدا 
کنیــد، بلکــه شــما را بــه شــبکه ای از متخصصــان، 
کــه  و ســرمایه گذاران متصــل می کنــد  تجــار 
می تواننــد بــه شــما در پیشــبرد اهــداف تجــاری و 

حرفــه ای کمــک کننــد.

تخصصــی،  مشــاوره های  از  بهره منــدی  بــا 
حمایت هــای قانونــی و حقوقی، دوره های آموزشــی 
پیشــرفته و فرصت هــای شبکه ســازی بین المللــی، 
شــما می توانیــد جایــگاه خــود را در بازارهــای 
جهانــی تقویــت کــرده و بــه موفقیت هــای بــزرگ 

ــد. دســت یابی

هم اکنــون زمــان آن اســت کــه بــه جمــع اعضــای 
ــد و از  ــادا بپیوندی ــران و کان ــی ای ــن بازرگان انجم
ــن  ــه ای ــوید ک ــد ش ــترده ای بهره من ــای گس مزای
ــد.  ــم می کن ــود فراه ــای خ ــرای اعض ــن ب انجم
ایــن فرصتــی اســت کــه نبایــد از دســت بدهیــد؛ 
زیــرا بــا عضویــت در ایــن انجمــن، شــما نخســتین 
گام هــای خــود را بــه ســوی موفقیــت در تجــارت 

جهانــی برمی داریــد.



موسســه مطالعــات راهبــردی بشــرا پــژوه در ســال 1381 بــا هــدف انجــام پــروژه 
هــای پژوهشــی و مطالعاتــی، و خدمــات مشــاوره ای،آموزشــی و تجــاری ســازی 
در حــوزه مدیریــت و مدیریــت تکنولــوژی توســط جمعــی از دانــش آموختــگان 
دانشــگاه هــای معتبــر کشــور ماننــد دانشــگاه فردوســی مشــهد، دانشــگاه تربیت 
ــران  ــات ته ــوم و تحقیق مــدرس ، دانشــگاه شــیراز، و دانشــگاه آزاد اســامی عل

تاســیس شــد.
زمینه های فعالیت مؤسسه عبارتند از:

حاکمیت شرکتی و هیات مدیره 
مطالعات راهبردی در حوزه علوم و تکنولوژی

 استراتژی و برنامه ریزی استراتژیک 
مدیریت تکنولوژی، نوآوری و تحقیق و توسعه

ارزیابی و ممیزی در حوزه های صنعتی و فناوری
خدمات تجاری سازی فناوری

خدمات کارگزاری صندوق نوآوری و شکوفایی
مطالعات ترازیابی

علی	اصغر	صادق	پور	مدیر	شرکت	بشرا	پژوه

www.boshrapajooh.ir



ورک پرمیت به پی آر تنها یک اتفاق نیست، 
بلکه حاصل یک برایند دراز مدت خواهد بود...

انجمــن	آمادگــی	کامــل	خــود	را	در	حــوزه	راه	انــدازی،	اســتارت	آپ	و	دیگــر	راه	حــل	هــای	موجــود	بــرای	
کمــک	بــه	شــما	در	جهــت	تبدیــل	وضعیــت	اقامتــی	خــود	را	دارد،	مســئولیت	تبدیــل	ورک	پرمیــت	بــه	

پــی	آر	شــما	بــا	ماســت.	
	برای	دریافت	این	سرویس،	لطفاً	با	ایمیل contact@canirn.com تماس	بگیرید.

تبلیغات،	فروش	آنلاین	و	راه	اندازی	
فروشگاه	در	آمریکای	شمالی	به	همراه	
مدیریت	شبکه	های	اجتماعی	را	به	
شرکت	های	عضو	انجمن	بسپارید	و	
موفقیت	را	تجربه	کنید.	با	خدمات	
جامع	ما،	کسب	و	کار	شما	در	بازارهای	
جدید	شکوفا	خواهد	شد.

تبلیغات و فروش 
آناین خود را به ما 

بسپارید...

به نام آن که در جان و روان است           توانایی ده هر ناتوان است

با انجمن در ارتباط باشید ...
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چرا عضویت در 
»پویش صادرات؛ 

باشگاه 20 هزار 
دلاری های اول« 

اهمیت دارد؟
در	دنیــای	پیچیــده	و	به	ســرعت	در	حــال	تغییــر	امــروز،	موفقیــت	در	عرصه	هــای	تجــاری	نیازمنــد	
ترکیبــی	از	دانــش،	مهــارت،	و	ارتباطــات	اســت.	صــادرات	به	عنوان	یکــی	از	مهم	تریــن	بخش	های	
ــق	از	بازارهــای	هــدف،	 ــه	درک	عمی ــاز	ب ــه	نی ــل	متعــددی	از	جمل ــه	دلای ــی،	ب تجــارت	بین	الملل
شــناخت	دقیــق	فرآیندهــا	و	قوانیــن	بین	المللــی،	و	داشــتن	ارتباطــات	قــوی	بــا	متخصصــان	و	
تجــار	حرفــه	ای،	بــه	آمــوزش	و	راهنمایــی	مســتمر	نیــاز	دارد.	اینجاســت	کــه	اهمیــت	عضویــت	
در	برنامه	هــای	تخصصــی	و	دوره	هــای	آموزشــی	همچــون	»پویــش	صــادرات؛	باشــگاه	20	هــزار	

دلاری	هــای	اول«	برجســته	می	شــود.

	اهمیت	شبکه	سازی	و	ارتباطات
شبکه ســازی و ارتباطــات موثــر، نقــش 
ــا  ــه ای ایف ــای حرف ــدی در موفقیت ه کلی
ــل،  ــارت بین المل ــه تج ــد. در عرص می کنن
ارتباطــات نــه تنهــا بــه عنــوان یــک ابــزار 
ــرورت  ــک ض ــوان ی ــه عن ــه ب ــد، بلک مفی
ــبکه ای  ــتن ش ــوند. داش ــوب می ش محس
ــد  ــر، می توان ــار معتب ــان و تج از متخصص
فرصت هــای بی شــماری را بــرای شــما بــه 
ارمغــان بیــاورد؛ از دسترســی بــه اطلاعات و 
دانــش روز دنیــا گرفتــه تا دریافــت حمایت 
و مشــاوره در مواجهــه بــا چالش هــای 

پیچیــده.

ــی  ــاد روابط ــای ایج ــه معن ــازی ب شبکه س
مســتحکم و پایــدار بــا افــرادی اســت کــه 
می تواننــد در پیشــبرد اهداف تجاری شــما 
نقــش مهمــی ایفــا کننــد. ایــن ارتباطــات، 
بــه شــما ایــن امــکان را می دهنــد کــه در 

بازارهــای جدیــد وارد شــوید، بــا افراد کلیدی آشــنا 
ــد  ــا بهره من ــش آن ه ــات و دان ــوید و از تجربی ش
گردیــد. به ویــژه در صــادرات، کــه بســیاری از 
موانــع و چالش هــا از طریــق ارتباطــات قابــل 
ــدان  ــازی دوچن ــت شبکه س ــتند، اهمی ــل هس ح

می شــود.

	اهمیت	آموزش	در	موفقیت	صادرات
یکــی از اصلی تریــن دلایــل موفقیــت در صــادرات، 
داشــتن دانــش کافــی و بــه روز از بازارهــای هدف و 
فرآیندهــای عملیاتــی اســت. بازارهــای بین المللی، 
ــادی، و  ــی، اقتص ــای فرهنگ ــل تفاوت ه ــه دلی ب
قانونــی، نیازمنــد درکــی عمیــق و دقیــق از شــرایط 
ــتن  ــدون داش ــتند. ب ــود هس ــای موج و فرصت ه
ایــن دانــش، ورود بــه بازارهــای خارجــی می توانــد 
بــا ریســک های بزرگــی همــراه باشــد کــه ممکــن 
ــی منجــر  ــه شکســت پروژه هــای صادرات اســت ب

شــود.
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آموزش هــای تخصصــی بــه شــما ایــن امکان 
ــان بیشــتری وارد  ــا اطمین ــد کــه ب را می دهن
ــن آموزش هــا،  ــی شــوید. ای بازارهــای جهان
شــما را از خطــرات و چالش هایــی کــه ممکن 
اســت در طول مســیر بــا آن ها مواجه شــوید، 
ــد  ــک می کنن ــما کم ــه ش ــازند و ب آگاه می س
ــی  ــتراتژیک و مبتن ــای اس ــا تصمیم گیری ه ت
ــه  ــید. ب ــته باش ــازار داش ــای ب ــر واقعیت ه ب
ــردی، شــما  ــارت دیگــر، آموزش هــای کارب عب
ــرای  ــه ب ــد ک ــی می کنن ــه ابزارهای ــز ب را مجه
موفقیــت در صــادرات بــه آن هــا نیــاز داریــد.

	معرفــی	دوره	»پویــش	صادرات؛	باشــگاه	20 
ــای	اول« هزار	دلاری	ه

در راســتای اهمیــت آمــوزش و شبکه ســازی 
در دنیــای تجــارت، انجمــن بازرگانــی ایــران و 
ــوان »پویــش  ــا عن ــژه ای را ب ــادا، دوره وی کان
صــادرات؛ باشــگاه 20 هــزار دلاری هــای اول« 
ــه  ــا ب ــه تنه ــن دوره، ن ــد. ای ــزار می کن برگ
ــه  ــرای ورود ب ــروری ب ــای ض ــما مهارت ه ش

بازارهــای صادراتــی آمریکای شــمالی را آموزش 
می دهــد، بلکــه شــما را بــه یــک شــبکه  قــوی 
ــد. ایــن  از تجــار و متخصصــان متصــل می کن
دوره بــا رویکــردی کامــلاً کاربــردی و عملیاتــی، 
شــما را بــرای مواجهــه بــا چالش هــای واقعــی 
آمــاده نمــوده  و بــه شــما کمــک می کنــد تــا 
بــا اطمینــان بیشــتری در بازارهــای بین المللــی 

فعالیــت کنیــد.

	اهمیت	این	دوره	برای	شرکت	کنندگان
آموزش هــای کاربــردی و حرفــه ای: یکــی از 
بزرگتریــن مزایــای ایــن دوره، ارائــه آموزش های 
کامــلاً کاربــردی و حرفــه ای اســت. ایــن دوره، 
ــی  ــه بازارهــای صادرات ــی مراحــل ورود ب تمام
ــول و  ــاب محص ــد؛ از انتخ ــش می ده را پوش
تحلیــل بــازار هــدف گرفتــه تــا مدیریــت مالــی 
ــری از  ــا بهره گی ــما ب ــال. ش ــی دیجیت و بازاریاب
ــه  ــرای ورود ب ایــن آموزش هــا، توانایــی لازم ب
بازارهــای جهانــی را کســب خواهیــد کــرد. این 
دوره بــا تمرکز بــر نیازهای واقعــی صادرکنندگان 
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و تجــار، تمامــی ابزارهای لازم بــرای موفقیت 
در بازارهــای صادراتــی را در اختیــار شــما قرار 

می دهــد.
شبکه	ســازی	و	ارتباطــات:	شــرکت در این دوره 
ــه  ــه ب ــه شــما ایــن فرصــت را می دهــد ک ب
شــبکه ای از تجــار، کارشناســان و متخصصان 
ــه  دسترســی پیــدا کنیــد. ایــن ارتباطــات، ن
تنهــا در طــی دوره، بلکــه پــس از آن نیــز بــه 
عنــوان یــک منبــع پشــتیبانی و مشــاوره در 
دســترس شــما خواهنــد بــود. شــبکه ای که از 
طریــق ایــن دوره ایجــاد می شــود، می توانــد 
بــه شــما در یافتن شــرکای تجاری، مشــتریان 
ــد  ــب وکار جدی ــای کس ــد، و فرصت ه جدی

کمــک کنــد.
آموزش هــای  کنــار  در  عملــی:	 تجربــه	ی	
تئــوری، ایــن دوره شــامل کارگاه هــای عملی و 

منتورینــگ دائمــی اســت. ایــن ویژگی، به شــما 
ــد،  ــه آموخته ای ــه را ک ــا آنچ ــد ت ــک می کن کم
بــه صــورت عملــی تجربــه کنیــد و بــرای 
چالش هــای واقعــی آمــاده شــوید. کارگاه هــای 
عملــی ایــن دوره، شــما را در محیط هــای 
شبیه سازی شــده قــرار می دهنــد کــه شــما 
ــی در  ــای واقع ــا چالش ه ــه ب ــرای مواجه را ب

ــد. ــاده می کن ــادرات آم ص
مــدرک	معتبــر:	یکــی از مزایــای شــرکت در ایــن 
ــرد  ــت مــدرک رســمی از اســکول ب دوره، دریاف
کبک اســت. ایــن مدرک، بــه عنــوان تاییدیه ای 
معتبــر از دانــش و مهارت هــای شــما در زمینــه 
ــه  ــد ب ــد و می توان ــمار می آی ــه ش ــادرات ب ص
ــار حرفه ای تــان  شــما در تقویــت رزومــه و اعتب

کمــک کنــد.

عنــوان	دوره: پویــش صــادرات؛ باشــگاه 20 هــزار 
دلاری هــای اول

ــدی راد، رئیــس انجمــن  مــدرس: محمــد وحی
ــادا ــران و کان ــی ای بازرگان

ویژگی	های	دوره:
ســرفصل	های	کاربــردی	و	جامــع: ایــن دوره 
تمامــی جنبه هــای صــادرات، از معرفــی بازارهــا 

اطلاعات	دوره	و	عضویت	در	باشگاه
تــا مدیریــت مالــی و بازاریابی دیجیتال را پوشــش 

می دهــد.
مــدرک	رســمی	از	اســکول	بــرد	کبــک:	ایــن مــدرک، 
اعتبــار شــما را در حوزه صــادرات افزایــش می دهد.
ــه  ــی: تجرب ــگ دائم ــی و منتورین ــای عمل کارگاه ه
ــار آمــوزش تئــوری، بــه شــما کمــک  عملــی در کن
ــاده  ــی آم ــای واقع ــرای چالش ه ــا ب ــد ت می کن

ــوید. ش



مارکتینگ	و	فروش	محصولات	
شما	در	سراسر	کانادا

به	زودی

توسط	چندین	استارت	آپ	راه	اندازی	شده	زیر	نظر	
انجمن	بازرگانی	ایران	و	کانادا	آغاز	میگردد.	
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و  تخصصــی  شــبکه  بــه  دسترســی 
حرفــه ای: عضویــت در این باشــگاه، شــما 
ــار  ــان و تج ــبکه ای از متخصص ــه ش را ب
متصــل می کنــد کــه می تواننــد در مســیر 

ــد. ــه شــما کمــک کنن موفقیــت ب
در	نهایــت،	عضویــت	در	»پویــش	صادرات؛	
باشــگاه	20	هــزار	دلاری	هــای	اول«	فرصتی	
ــت	 ــانی	اس ــی	کس ــرای	تمام ــر	ب بی	نظی
کــه	بــه	دنبــال	دســتیابی	بــه	موفقیــت	در	
بازارهــای	صادراتــی	هســتند.	ایــن	دوره،	با	
ارائــه	آموزش	هــای	کاربــردی،	شبکه	ســازی	
بــا	متخصصــان	و	تجــار	حرفــه	ای،	و	تجربه	
ــا	 ــا	ب ــد	ت ــک	می	کن ــه	شــما	کم ــی،	ب عمل
اطمینــان	بیشــتری	وارد	بازارهــای	جهانــی	
شــوید	و	بــه	موفقیت	هــای	بــزرگ	دســت	
ــال	افزایــش	دانــش،	 ــه	دنب ــر	ب ــد.	اگ یابی

مهــارت	و	ارتباطــات	خــود	در	عرصــه	صــادرات	
ــد	از	 ــه	نبای ــی	اســت	ک ــن	دوره	فرصت هســتید،	ای

دســت	بدهیــد.



نقش آموزش و توسعه مهارت ها در موفقیت تجارت بین المللی

نقش آموزش و توسعه مهارت ها در موفقیت 
تجارت بین المللی

انجمن بازرگانی ایران و کانادا با 
ارائه دوره ها و کارگاه های تخصصی، به عنوان یک نهاد حمایتی نقش 

مهمی در این زمینه ایفا می کند و با ارتقای دانش و مهارت های اعضای 
خود، آن ها را برای مواجهه با چالش ها و بهره برداری از فرصت های 

بین المللی آماده می سازد.

  چکیده

در دنیــای تجــارت بین المللــی کــه بــه 
ــوزش و  ــت، آم ــر اس ــال تغیی ــرعت در ح س
به عنــوان  تجــاری  مهارت هــای  توســعه 
یکــی از ارکان اساســی موفقیــت در ایــن 
عرصــه شــناخته می شــود. کســب وکارها 
بــرای رقابــت و موفقیت در بازارهــای جهانی 
نیازمنــد توانمندی هــای ویــژه ای هســتند که 
ــعه  ــد و توس ــای هدفمن ــق آموزش ه از طری
مهارت هــای خــاص کســب می شــود. در 
ــوزش  ــت آم ــه بررســی اهمی ــه ب ــن مقال ای
ــارت  ــت تج ــا در موفقی ــعه مهارت ه و توس
بین المللــی پرداختــه و همچنیــن بــه معرفی 
دوره هــای آموزشــی و کارگاه هــای تخصصــی 
کــه توســط انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا 

ــت. ــم پرداخ ــود، خواهی ــزار می ش برگ

	بخــش	اول:	اهمیــت	آمــوزش	در	تجــارت	
بین	المللــی

آمــوزش در تجــارت بین المللــی از جنبه هــای 

ــتین  ــت. نخس ــت اس ــی دارای اهمی مختلف
جنبــه آن، افزایــش دانــش تخصصــی و 
ــان  ــران و کارآفرین ــه مدی ــه ب ــت ک ــی اس فن
ــا  ــا چالش ه ــا ب ــد ت ــکان را می ده ــن ام ای
ــی  ــای جهان ــود در بازاره ــای موج و فرصت ه
آشــنا شــوند. آموزش هــای مرتبــط بــا قوانین 
و مقــررات بین المللــی، تحلیــل بازارهــای 
و  ارزی  ریســک های  مدیریــت  خارجــی، 
ــی  ــی، و همچنیــن اســتراتژی های بازاریاب مال
ــه  ــتند ک ــواردی هس ــه م ــی، از جمل بین الملل
هــر کســب وکار بایــد بــه آن ها مســلط باشــد.

		بخش	دوم:	توسعه	مهارت	های	تجاری
ــرم  ــای ن ــی، مهارت ه ــش فن ــر دان ــلاوه ب ع
اهمیــت  از  بین المللــی  تجــارت  در  نیــز 
ویــژه ای برخوردارنــد. مهارت هایــی ماننــد 
مذاکــره، مدیریــت بین فرهنگــی، حل وفصــل 
منازعــات، و مدیریــت زمــان و اســترس از 
ــد  ــه می توانن ــی هســتند ک ــه مهارت های جمل
موفقیــت یــا شکســت یــک معاملــه تجــاری  14



از  ایــن مهارت هــا  را تعییــن کننــد. توســعه 
طریــق کارگاه هــا و دوره هــای آموزشــی می توانــد 
ــلات  ــا در تعام ــد ت ــک کن ــب وکارها کم ــه کس ب

ــد. ــل کنن ــر عم ــود موفق ت ــی خ بین الملل

ــی	دوره	هــای	آموزشــی	و	 			بخــش	ســوم:	معرف
ــران	و	 ــی	ای ــن	بازرگان کارگاه	هــای	تخصصــی	انجم

کانــادا
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا بــا درک اهمیــت 
آمــوزش و توســعه مهارت هــا در موفقیــت تجــارت 
بین المللــی، اقدام بــه برگــزاری دوره های آموزشــی 
ــرده  ــه ک ــن زمین ــی در ای ــای تخصص و کارگاه ه
اســت. ایــن دوره هــا بــا هــدف ارتقــای دانــش و 
مهارت هــای اعضــای انجمــن و ســایر علاقه منــدان 
بــه تجــارت بین المللــی طراحــی شــده اند. از جمله 
دوره هــای ارائــه شــده توســط انجمن می تــوان به 
دوره هــای مدیریــت ریســک های تجــاری، قوانیــن 
ــع  ــت مناب ــی تجــارت، مدیری ــررات بین الملل و مق
ــای  ــی و دوره ه ــای بین الملل ــانی در محیط ه انس
مرتبــط بــا تحلیــل بازارهــای خارجــی اشــاره کــرد.

			بخــش	چهــارم:	بررســی	مــوردی	موفقیت	هــای	
حاصــل	از	آمــوزش	و	توســعه	مهارت	هــا

ــی  ــه بررســی نمونه هــای موفق ــن بخــش ب در ای
ــوزش  ــتفاده از آم ــا اس ــه ب ــب وکارهایی ک از کس
ــه  ــته اند ب ــاری توانس ــای تج ــعه مهارت ه و توس

موفقیت هــای چشــمگیری در عرصــه بین المللــی 
دســت یابنــد، خواهیــم پرداخــت. ایــن نمونه هــا 
نشــان دهنده تأثیــر مثبــت آموزش هــای هدفمند 
و توســعه مهارت هــا بــر عملکرد کلی کســب وکارها 

در بازارهــای جهانــی هســتند.
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		بخــش	پنجــم:	چالش	هــا	و	فرصت	هــای	
پیــش	رو	در	آمــوزش	و	توســعه	مهارت	هــای	

ــاری تج
کــه  چالش هایــی  بــه  بخــش  ایــن  در 
کســب وکارها در فرآینــد آمــوزش و توســعه 
مهارت هــای خــود بــا آن مواجــه هســتند، 
ــه  ــی ک ــه فرصت های ــن ب ــه و همچنی پرداخت
ــای  ــری آموزش ه ــق به کارگی ــد از طری می توانن
نویــن و روش هــای یادگیــری جدیــد بــه دســت 
آینــد، اشــاره خواهیــم کــرد. بــا توجه به ســرعت 
تغییــرات در بازارهــای جهانــی، بــه روز نگــه 
داشــتن دانــش و مهارت هــا یکــی از مهم تریــن 
ــا آن  ــب وکارها ب ــه کس ــت ک ــی اس چالش های

ــتند. ــرو هس روب

		بخش	ششــم:	نقــش	انجمن	بازرگانــی	ایران	و	
کانــادا	در	حمایــت	از	آموزش	و	توســعه	مهارت	ها

انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا بــا ارائــه 
ــردن  ــم ک ــوع و فراه ــی متن ــای آموزش برنامه ه
فضــای مناســب بــرای تبــادل دانــش و تجربــه 
میــان اعضــا، نقش مؤثــری در توســعه مهارت ها 
و افزایــش توانمندی هــای تجــاری ایفــا می کنــد. 
ــای  ــا و برنامه ه ــه فعالیت ه ــش ب ــن بخ در ای
انجمــن در زمینــه حمایــت از آمــوزش و توســعه 
مهارت هــا و همچنیــن نقــش آن در ارتقــای 

ــم پرداخــت. ســطح دانــش اعضــا خواهی

در دنیــای پیچیــده و پویــای تجــارت بین المللی، 
آمــوزش و توســعه مهارت هــای تجــاری نه تنهــا 
یــک ضــرورت، بلکــه یــک مزیــت رقابتــی 
می شــود.  محســوب  کســب وکارها  بــرای 
ســرمایه گذاری در آمــوزش و توســعه مهارت هــا 
ــزرگ در  ــای ب ــای موفقیت ه ــد راهگش می توان
عرصــه جهانــی باشــد. انجمــن بازرگانــی ایــران و 
کانــادا بــا ارائــه دوره هــا و کارگاه هــای تخصصی، 
ــی  ــش مهم ــی نق ــاد حمایت ــک نه ــوان ی به عن
در ایــن زمینــه ایفــا می کنــد و بــا ارتقــای 
ــا را  ــود، آن ه ــای خ ــای اعض ــش و مهارت ه دان
ــرداری از  ــا و بهره ب ــا چالش ه ــه ب ــرای مواجه ب

فرصت هــای بین المللــی آمــاده می ســازد.

نقش آموزش و توسعه مهارت ها در موفقیت تجارت بین المللی
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تجربیات موفق 
شرکت های 

ایرانی در کانادا: 
داستان های موفقیت 

و درس هایی برای 
یادگیری

ــرکت	های	 ــیاری	از	ش ــرای	بس ــادا	ب ــازار	کان ــه	ب ورود	ب
ــوده	 ــتراتژیک	ب ــدت	و	اس ــدف	بلندم ــک	ه ــی	ی ایران
ــدار،	 ــی	پای ــودن	محیط ــا	دارا	ب ــادا	ب ــازار	کان ــت.	ب اس
ــی	 ــوع	فرهنگــی	گســترده،	فرصت ــا	و	تن اقتصــادی	پوی
بی	نظیــر	بــرای	کســب	وکارهایی	اســت	کــه	بــه	دنبــال	
ــی	 ــطح	بین	الملل ــود	در	س ــای	خ ــترش	فعالیت	ه گس
هســتند.	بــا	ایــن	حــال،	موفقیــت	در	ایــن	بــازار	نیازمند	
ــزی	 ــازار،	برنامه	ری ــرایط	ب ــا	و	ش ــق	نیازه ــناخت	دقی ش
اســتراتژیک	و	تطبیــق	بــا	محیــط	جدیــد	اســت.	در	این	
مقالــه	بــه	معرفی	چنــد	شــرکت	ایرانی	کــه	توانســته	اند	
در	ایــن	مســیر	بــه	موفقیــت	دســت	یابنــد	و	درس	هایی	
ــم	 ــا	آموخــت،	خواهی ــات	آن	ه ــوان	از	تجربی ــه	می	ت ک

پرداخــت.

		بخش	اول:	شرکت	تهویه	پایدار
شــرکت »تهویــه پایــدار« یکــی از پیشــگامان 
در صنعــت تهویــه مطبــوع در ایــران اســت که 
تصمیــم گرفــت فعالیت هــای خــود را بــه بــازار 
کانــادا گســترش دهــد. ایــن شــرکت بــا تکیــه 
ــی  ــازار داخل ــه ســال ها فعالیــت در ب ــر تجرب ب
ــا، وارد  ــای روز دنی ــری از تکنولوژی ه و بهره گی

بــازار کانــادا شــد.

داستان	موفقیت:
تهویــه پایــدار بــا تحلیــل دقیــق بــازار کانــادا 
ــه  ــازار، ب و شناســایی نیازهــای خــاص ایــن ب
ــن  ــود را در ای ــگاه خ ــت جای ــرعت توانس س
ــک  ــاد ی ــا ایج ــا ب ــد. آن ه ــدا کن ــت پی صنع
شــبکه توزیــع قــوی و همــکاری با شــرکت های 
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محلــی، محصــولات خــود را بــا کیفیت 
ــد.  ــی عرضــه کردن ــالا و قیمــت رقابت ب
عــلاوه بــر این، شــرکت بــا ایجــاد دفاتر 
ــن  ــروش در چندی ــس از ف ــات پ خدم
شــهر بــزرگ کانــادا، بــه مشــتریان 
خــود اطمینــان داد کــه در صــورت بــروز 
هرگونــه مشــکل، بــه ســرعت می توانند 
ــه ای برخــوردار شــوند. از خدمــات حرف

		درس	های	آموخته	شده:
تحلیــل بــازار: شــناخت دقیــق نیازهــای 
ــا  ــق محصــولات ب ــازار هــدف و تطبی ب
ایــن نیازهــا، اولیــن گام بــرای موفقیت 

اســت.
خدمــات پــس از فــروش: ارائــه خدمات 
ــه ایجــاد  ــد ب ــوی می توان پشــتیبانی ق
ــک  ــتریان کم ــاداری مش ــاد و وف اعتم

کنــد.
شــبکه توزیــع: همــکاری با شــرکت های 
ــوی،  ــع ق ــی و ایجــاد شــبکه توزی محل
راهــی مؤثــر بــرای نفــوذ بــه بازارهــای 

جدیــد اســت.

  بخش	دوم:	شرکت	»سبز	پردازش«
شــرکت »ســبز پــردازش«، فعــال در حــوزه فنــاوری 
توســعه  بــر  تمرکــز  بــا  نرم افــزار،  و  اطلاعــات 
ــف،  ــع مختل ــرای صنای ــی ب ــای سفارش نرم افزاره
فعالیــت خــود را در کانــادا آغــاز کــرد. ایــن شــرکت 
بــا بهره گیــری از نیــروی انســانی متخصــص و 
نوآوری هــای مســتمر، توانســت جایــگاه خــود را در 

ــد. ــتحکم کن ــادا مس ــاوری کان ــازار فن ب

داستان	موفقیت:
»ســبز پــردازش« بــا ارائــه نرم افزارهایــی کــه به طــور 
خــاص بــرای نیازهــای شــرکت های کانادایــی 
طراحــی شــده بــود، بــه ســرعت مــورد توجــه قــرار 
گرفــت. ایــن شــرکت بــا حضــور در نمایشــگاه های 
ــرای  ــی ب ــای آموزش ــزاری کارگاه ه ــی و برگ تخصص
ــی  ــود را معرف ــولات خ ــرکت ها، محص ــران ش مدی
کــرده و شــبکه ای از مشــتریان وفــادار ایجــاد کــرد.

درس	های	آموخته	شده:
نــوآوری: ارائــه محصــولات و خدمــات منحصربه فرد 
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که متناســب بــا نیازهــای مشــتریان طراحی 
ــت  ــل موفقی ــد عام ــد، می توان ــده باش ش

. شد با
ــال در رویدادهــای  شبکه ســازی: حضــور فع
صنعتــی و شبکه ســازی بــا دیگــر شــرکت ها، 
فرصتــی بــرای معرفــی محصــولات و جــذب 

مشــتریان جدید اســت.
ــی و  ــای آموزش ــزاری کارگاه ه ــوزش: برگ آم
ارائــه مشــاوره بــه مشــتریان، می توانــد بــه 
تقویــت رابطــه بــا آن هــا و افزایــش فــروش 

کمــک کنــد.

		بخش	سوم:	شرکت	»فوداکو«
»فوداکــو«، تولیدکننــده محصــولات غذایــی 
ارگانیــک، یکــی دیگــر از شــرکت های ایرانــی 
ــای  ــادا موفقیت ه ــازار کان ــه در ب ــت ک اس
ــن  ــت. ای ــرده اس ــب ک ــی کس ــل توجه قاب
شــرکت بــا تاکید بــر کیفیت بــالا و اســتفاده 
ــت  ــته اس ــک، توانس ــه ارگانی ــواد اولی از م
ــر  جایــگاه خــود را در میــان برندهــای معتب

غذایــی کانــادا پیــدا کنــد.

داستان	موفقیت:
اولیــه  مــواد  از  بهره گیــری  بــا  فوداکــو 
بــا کیفیــت و پیــروی از اســتانداردهای 
بین المللــی، محصــولات خــود را بــه یکــی از 
پرفروش تریــن برندهــای غذایــی ارگانیــک در 
کانــادا تبدیــل کــرد. ایــن شــرکت همچنیــن 
و  جــذاب  بســته بندی های  ایجــاد  بــا 
ــه  ــت توج ــت، توانس ــتدار محیط زیس دوس

ــد. ــب کن ــی را جل ــتریان کانادای مش

درس	های	آموخته	شده:
کیفیــت محصــولات: تمرکــز بــر کیفیــت بالا 
و اســتفاده از مــواد اولیــه بــا اســتانداردهای 
ــای  ــت در بازاره ــد موفقی ــی، کلی بین الملل

رقابتــی اســت.
بســته بندی: بســته بندی جــذاب و متناســب 
محلــی  مصرف کننــدگان  فرهنــگ  بــا 
می توانــد بــه افزایــش فــروش کمــک کنــد.
دوســتدار محیط زیســت: توجــه بــه مســائل 
ــدار،  ــه محصــولات پای محیط زیســتی و ارائ
می توانــد یــک مزیــت رقابتــی مهــم باشــد.

موفقیــت در بــازار کانــادا بــرای شــرکت های 
ایرانــی، حاصــل برنامه ریــزی دقیــق، تحلیــل 
بــازار، نــوآوری و تطبیــق بــا شــرایط جدیــد 
پایــدار«،  »تهویــه  شــرکت های  اســت. 
ــای  ــو« نمونه ه ــردازش« و »فوداک ــبز پ »س
ــه  ــتند ک ــرکت هایی هس ــته ای از ش برجس
ــته اند  ــول، توانس ــن اص ــری از ای ــا بهره گی ب
ــد.  ــت دســت یابن ــه موفقی ــازار ب ــن ب در ای
نشــان  شــرکت ها  ایــن  داســتان های 
ــای  ــتفاده از تجربه ه ــا اس ــه ب ــد ک می ده
اســتراتژی های  به کارگیــری  و  گذشــته 
مناســب، می تــوان در بازارهــای بین المللــی 
به موفقیت رســید و مســیر رشــد و توسعه را 
همــوار کرد. اعضــای انجمــن بازرگانــی ایران 
ــن  ــری از ای ــا بهره گی ــد ب ــادا می توانن و کان
ــود  ــای خ ــت فعالیت ه ــه تقوی ــا، ب درس ه
در بــازار کانــادا بپردازنــد و بــه موفقیت هــای 

مشــابه دســت یابنــد.
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هنــد	پــس	از	یک	فصــل	رشــد	اقتصادی	
جــولای،	 و	 ژوئــن	 مــاه	 در	 ضعیــف	
ــی	از	 ــه	برخ ــود	را	ب ــج	خ ــادرات	برن ص
ــه	 ــرد.	ب ــوع	ک شــرکای	تجــاری	اش	ممن
گــزارش	رســانه	هدهــد	بــه	نقــل	از	
رویتــرز،	دولــت	هنــد	ایــن	اطلاعیــه	را	در	
ــح	 ــرد	و	توضی ــر	ک ــنبه	منتش روز	پنج	ش
ــای	 ــگام	باران	ه ــروع	دیرهن ــه	ش داد	ک
موســمی	بــه	محصــولات	زراعــی	آســیب	
رســانده	و	در	حــال	حاضــر	نگــران	کمبــود	

ــد	اســت. تولی
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ایــن ممنوعیــت تمــام برنج هــای خارجــی 
و  کوتــاه  دانــه  برنج هــای  جملــه  از 
 Sona Masoori، Jeera متوســط ماننــد
ــرار  ــر ق ــت تاثی Samba و Matta را تح

خواهــد داد. جالــب اســت بدانیــد کــه در 
ــی  ــای مختلف ــاق، دیدگاه ه ــن اتف ــی ای پ
ــیاری  ــود دارد. بس ــادا وج ــر کان در سرتاس
ــش  ــی بریتی ــواد غذای ــگاه های م از فروش
ــه  ــد ک ــد اعــلام کرده ان ــا و نیوفاندلن کلمبی
بــه دلیــل انبــوه برنجــی کــه در انبــار دارند، 
مجبورنــد خریــد مشــتریان را محــدود 
کننــد تــا مانــع احتــکار شــوند. بــه گفتــه 
کارشناســان، ایــن ممنوعیــت باعــث شــده 
تــا برخــی از کانادایی هــا بــه احتــکار روی 
ــن ممکــن اســت قیمــت  ــد و همی بیاورن

ــج را افزایــش دهــد. ــواع برن ان
ــاهد  ــکا ش ــدازه آمری ــه ان ــادا ب ــه کان البت
ایــن اتفــاق نبــوده اســت. گزارشــات اخیــر 
حاکــی از آن اســت کــه محدودیــت برنــج 
در ایــن کشــور باعــث شــده تــا برخــی از 
مــردم بــرای خریــد ایــن محصــول صــف 
ببندنــد و بــا یکدیگــر وارد دعواهــای لفظی 
و فیزیکی شــوند. Rice of India، شــرکت 
صادرکننــده برنج هــای هندی در وبســایت 
ــد بیــش از 10  ــه هن ــه اســت ک خــود گفت
ــماتی  ــج باس ــج دارد و برن ــوع برن ــزار ن ه
تنهــا یــک درصــد از تولیــد ایــن کشــور را 

ــرد. ــر می گی در ب

 ،Namaste مالیــش لیمباپیــا«، مالک ســوپرمارکت هنــدی«
در میسیســاگا انتــارو گفــت: »فــروش برنــج بایــد در برخــی 
از نواحــی محــدود شــود تــا شــهروندان آن را احتــکار نکننــد. 
مــن بــه شــخصه خــودم بایــد مراقبــت مشــتریانم باشــم و 
بــه هــر خانــواده فقــط یــک کیســه برنــج بدهــم تــا همــه 
آنهــا را پوشــش دهــم. مــن در حــال حاضــر در فروشــگاهم 
ــر دو  ــه ه ــج Soona Masoori و Idly دارم ک ــداری برن مق

مشــمول ممنوعیــت هســتند.«
وحشت نکنید!

ــه  ــت ک ــاره گف ــن ب ــادی در ای ــن اقتص ــی از متخصصی یک
فصــل رشــد ضعیــف نبایــد باعــث ایجــاد وحشــت در بیــن 
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امــا همه گیــری دو ســال  مصرف کننــدگان شــود؛ 
گذشــته موجــب شــده تــا بســیاری از افــراد بــه 
احتــکار روی بیاورنــد و همیــن ممکن اســت 
منجــر بــه کمبــود تولیــد شــود. »مرشــد 
چــاودری«، اســتاد اقتصــاد دانشــگاه 
ــزود:  ــاره اف ــن ب نیوبرانزویــک در ای
»ایــن مســئله تــا قبــل از کوویــد 
آنچنــان رایــج نبــود و مــا ایــن 
ــاهد  ــل ش ــتر از قب ــا بیش روزه
در  کالا  کمبــود  آن هســتیم. 
طــول همه گیــری ذهنیــت 
بســیاری از افــراد را تغییر داده 
اســت. درســت ماننــد زمانــی 
ــتر  ــت بیش ــتمال توال ــه دس ک
کــم  مبــادا  تــا  می خریدنــد 
ــم  بیایــد. البتــه بایــد اضافــه کن
ــه  ــدت ب ــه ش ــم ب ــادا ه ــه کان ک
ایــن واردات وابســته اســت و همین 

ــود.« ــردم می ش ــت م ــث وحش باع
ــادا حاکــی از آن  ــار کان ــز آم داده هــای مرک
اســت که این کشــور مقادیــری از برنج وحشــی 
را در پریــری، انتــارو و ماریتایمــز کشــت می کنــد 
ــادر  ــوان ص ــن و تای ــان، چی ــکا، آلم ــه آمری ــی از آن را ب و برخ
ــدگان  ــن صادرکنن ــی از بزرگ تری ــد یک ــز، هن ــن مرک ــات ای ــق گزارش ــد. طب می کن
برنــج غیرباســماتی در سراســر جهــان اســت و از ژانویــه تــا مه ســال جــاری حدود 

3 میلیــون دلار بــه کانــادا برنــج صــادر کــرده اســت. 

ــر کل برنــج وارداتــی کاناداســت.  ایــن مقــدار 6.3 براب
بخــش عمــده برنــج کانــادا از کشــورهایی ماننــد 

آمریــکا، تایــوان و تایلنــد هم تامین می شــود. 
با	این	حال،	چاودری	می	گوید:

» مصرف کننــدگان دوســت ندارنــد 
ــود را  ــی خ ــد مصرف ــادت و برن ع

ــکار  ــل احت ــد و دلی ــر دهن تغیی
برنــج غیرباســماتی هنــد ممکن 
اســت همیــن باشــد. دلیــل 

ــه وار مــردم در حــال  ــد دیوان خری
حاضــر همیــن اســت؛ امــا مــن فکــر 

ــد.« ــول بکش ــی ط ــه خیل ــم ک نمی کن
ــج  ــار برن ــالی دو ب ــد س ــاورزان هن کش

می کارنــد؛ امــا کشــت تابســتانی اخیــر آنهــا 
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بــه دلیــل تغییــرات آب و هوایــی محصــول زیادی 
را بــه همــراه نداشــته اســت. رویتــرز در ایــن بــاره 
گــزارش داد کــه هنــد کشــت دوم خــود را در پاییز 
انجــام خواهــد داد. چــاودری هــم اعــلام کــرد کــه 
ایــن کشــت دوم می توانــد احتــکار فعلــی را بــه 
پایــان برســاند. اگــر هنــد در فصل آینده برداشــت 
خوبــی داشــته باشــد، ایــن ممنوعیــت هــم بــه 

ســرعت لغــو خواهــد شــد. 
  تاثیرات	ممنوعیت	برنج	هندی	بر	بازار	کانادا

ــر  ــه اگ ــد ک ــاره می گوین ــن ب ــان در ای کارشناس
برنــج غیرباســماتی محــدود شــود، قیمــت برنــج 
ــدا  ــش پی ــت افزای ــن اس ــم ممک ــماتی ه باس
کنــد. امــا بــه گفتــه »ســیلوین چارلبــوا«، اســتاد 
دانشــگاه دالهــوزی و مدیــر آزمایشــگاه تجزیــه و 
ــواد  ــازار م ــی، ب ــواد غذای ــاورزی و م ــل کش تحلی

ــه  ــی ب ــچ واکنش ــون هی ــا کن ــادا ت ــی کان غذای
ایــن اتفــاق نشــان نــداده اســت. او در ایــن بــاره 
افــزود: »بــا نگاهــی بــه بــازار جهانــی می توانیــد 
ــه  ــع از هفت ــج در واق ــت برن ــه قیم ــد ک بفهمی
گذشــته دچــار کاهــش شــده اســت. ایــن بــدان 
معناســت کــه برنــج بــدون توجه بــه آنچه کــه در 
هنــد می گــذرد، راه خــود را بــه بــازار پیــدا خواهد 
کــرد. بــه نظــر می رســد کــه احتــکار فروشــگاه ها 
در نقــاط مختلــف جهــان از جملــه کانــادا عمدتــا 
ناشــی از تــرس مصرف کنندگان اســت. مســئولان 
ــا  ــد خانواره ــد خری ــگاه ها می توانن ــن فروش ای
ــان  ــن جری ــه ای ــع ادام ــا مان ــد ت ــدود کنن را مح
بشــوند. ایــن وضعیــت حداقــل در حــال حاضــر 
بیشــتر یــک حبــاب اســت کــه بــه زودی از بیــن 

خواهــد رفــت.«

یک  قدر 
را خوب  مشاور 

دونست!  باید   
	گسترش	کسب	و	کار	و	

راه	اندازی	کسب	و	کار	شما	
در	آمریکای	شمالی	به	ویژه	
کانادا	در	تخصص	ماست	
		ویژه	تازه	مهاجرین	به	
کشور	کانادا	با	بیش	از	ده	

سال	تجربه	کاری



ــات ــا و خدم ــرویس ه ــام س ــون تم ــم اکن از ه
ــد... ــادر کنی ــمالی ص ــکای ش ــه آمری ــود را ب خ

بــا افتخــار بــه اطــاع می رســانیم کــه انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا بــا ســرویس جدیــد خــود بــرای 
همــه اعضــای محتــرم، امکاناتــی را فراهــم آورده اســت کــه امیدواریــم بــرای شــما مفیــد باشــد.

حــالا شــما می توانیــد خــط تلفــن خــود را بــا پیــش شــماره مــورد نظرتــان بــرای شــهرهای تورنتــو، 
مونتــرال و ونکــوور در سرتاســر ایــران داشــته باشــید و بــه راحتــی شــماره تلفــن خــود را انتخــاب کنیــد.

با	این	سرویس،	شما	می	توانید:
۱. تماس های دریافتی در ایران )بدون هزینه اضافی( را دریافت کنید.

۲. به رایگان از ایران با کانادا تماس بگیرید.
۳. بــا هــر تلفنــی در ایــران بــا کانــادا تمــاس بگیریــد، امــا شــماره کانادایــی شــما بــر روی تلفــن گیرنــده 

ــود. ــش داده می ش نمای
۴. قابلیت دریافت و ارسال پیامک، راه اندازی واتساپ و تلگرام را داشته باشید.

۵. تعریف تلفن گویا و سانترال، همراه با پیغام گیر و سرویس کال ریکوردینگ را داشته باشید.

همچنین،	با	این	سرویس	امکانات	زیر	را	نیز	دارید:
پشتیبانی دائم ۲۴ ساعته به زبان فارسی.

قابلیت استفاده حتی برای افرادی که هنوز به کانادا سفر نکرده اند.
کار با اینترنت، بنابراین تلفن شما در ایران باید دسترسی به اینترنت داشته باشد.

ــرای  ــون و هفتصــد هــزار تومان و ب ــه یــک میلی ــراد غیرعضــو ماهیان ــرای اف ــه ایــن ســرویس ب هزین
ــد. ــزار تومان می باش ــد ه ــه هفتص ــادا ماهیان ــران و کان ــی ای ــن بازرگان ــز انجم ــای عزی اعض

برای دریافت این سرویس، لطفاً با ایمیل contact@canirn.com تماس بگیرید.
ایــن ســرویس از کانــادا بــه هیــچ وجــه بــا خــط کانادایــی شــما ارتبــاط نــدارد، حتــی اگــر شــما در ایران 

هســتید و تــا بــه حــال بــه کانــادا ســفر نکرده ایــد.
ایــن ســرویس بــا اســتفاده از اینترنــت کار می کنــد، بنابرایــن گوشــی شــما در ایــران بایــد دسترســی بــه 

اینترنت داشــته باشــد.
در	صورت	داشتن	هرگونه	سؤال	یا	ابهام،	لطفاً	با	ما	تماس	بگیرید.

بــا ایــن ســرویس، می توانیــد حتــی بخــش کاســتمر ســرویس شــرکت کانادایــی خودتــان را در ایــران 
مســتقر نمــوده و تجــارت خــود را اداره کنیــد. تیــم بازاریابــی تلفنــی شــما می توانــد در ایــران مســتقر 
شــده و شــما می توانیــد از داخــل ایــران بــا کانــادا تمــاس بگیریــد. همچنیــن می توانیــد شــماره کانادایی 
خــود را بــر روی وب ســایت خــود قــرار دهیــد تــا تماس گیرنــده بــا یــک شــماره کانادایــی تمــاس 
گرفتــه  و حضــور شــما در کشــور دیگــری را متوجــه نشــود. بنابرایــن اکنون صــادرات انــواع خدمات 

بــه آمریــکای شــمالی نیــز بــا کمــک انجمــن میســر شــد. 
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ــت در ده  ــن اس ــان ممک جه
ســال آینــده شــاهد اولیــن 
ــد ــخ باش ــر کل تاری تریلیون
ســازمان	مبــارزه	بــا	فقــر	آکســفام	اینترنشــنال	چنــدی	پیــش	در	جلســه	
ــی	 ــا	گردهمای ــه	ب ــی	ک ــای	جهان ــود	از	نابرابری	ه ــالانه	خ ــی	س ارزیاب
نخبــگان	سیاســی	و	تجــاری	در	پیســت	اســکی	داووس	ســوئیس	برگــزار	
شــد،	گفــت:	»جهــان	ممکــن	اســت	ظــرف	ده	ســال	آینــده	شــاهد	اولین	

تریلیونــر	کل	تاریــخ	باشــد.«



جهان ممکن است در ده سال آینده شاهد اولین تریلیونر کل تاریخ باشد

آکســفام کــه ســال ها تــلاش کــرده اســت در 
طــول نشســت ســالانه مجمــع جهانــی اقتصــاد بــه 
ــد و  ــوق ثروتمن ــراد ف ــن اف ــده بی ــای فزاین تفاوت ه
عــوام مــردم جهــان بپــردازد، بــر ایــن بــاور اســت که 
ــد-۱۹ بســیار  ــری کووی ایــن شــکاف از زمــان همه گی

بیشــتر شــده اســت.
ــروت  ــه ث ــرد ک ــن خاطرنشــان ک ــروه همچنی ــن گ ای
ــان  ــردان جه ــن م ــن از ثروتمندتری ــج ت ــی پن واقع
یعنــی، »ایــان ماســک«، مدیــر عامــل تســا، »برنارد 
 ،LVMH آرنــو« و خانــواده اش از شــرکت لوکــس
»جــف بــزوس«، بنیانگــذار آمــازون، »لری الیســون«، 
بنیانگــذار اوراکل و ســرمایه گذار وارن بافــت، از ســال 

ــه اســت. ۲۰۲۰، ۱۱۴ درصــد افزایــش یافت
بــه همیــن ترتیــب هم مدیــر عامــل موقت آکســفام 
گفــت کــه ایــن گــزارش نشــان می دهــد جهــان در 
ــک »دهــه از شــکاف« اســت. وی  ــه ی حــال ورود ب
ــر داریــم کــه دارائــی  ــارد برت افــزود: »مــا پنــج میلی
ــا ۵  ــل، تقریب ــد و در مقاب ــر کرده ان ــود را دو براب خ
میلیــارد نفــر از جمعیــت کل جهــان فقیرتــر شــده اند. 
طبــق پیشــبینی مــا، جهان تــا ده ســال آینده شــاهد 
اولیــن تریلیونــر تاریــخ خواهــد بــود. ایــن در حالــی 
اســت کــه مــا بــرای مبــارزه بــا فقــر بــه بیــش از ۲۰۰ 

ســال زمــان نیــاز داریــم.«
جالــب اســت بدانیــد کــه طبــق این گــزارش، کســی 
بــه آن نقطــه عطــف تریلیــون دلاری می رســد ممکن 
اســت فــردی باشــد کــه در حــال حاضــر در هیچ یک 
ــه  ــا نیســت. البت ــد دنی ــراد ثروتمن از لیســت های اف
بایــد اضافــه کنیــم کــه ایــن نقطــه ارزشــی معــادل 
ارزش کل عربســتان ســعودی نفت خیــز خواهــد 

داشــت.
ــخ  ــارد تاری ــن میلی ــه اولی در نظــر داشــته باشــید ک
بشــریت »جــان دی راکفلــر« اســت کــه در ســال ۱۹۱۶ 
بــا شــرکت Standard Oil  بــه ایــن درجــه رســید.

ــس  ــار فورب ــه از آم ــفام ک ــزارش آکس ــاس گ ــر اس ب
ــر  ــال حاض ــک در ح ــت، ماس ــرده اس ــتفاده ک اس
ثروتمندتریــن مــرد روی کــره زمین اســت کــه دارایی 
شــخصی وی چیــزی حــدود ۲۵۰ میلیــارد دلار اســت. 
در مقابــل، بــه گفتــه ایــن ســازمان حــدود ۵ میلیارد 
نفــر از جمعیــت زمیــن از زمــان همه گیــری کوویــد 
ــن  ــم ای ــئله ه ــن مس ــت ای ــده اند. عل ــر ش فقیرت
اســت کــه کشــورهای در حــال توســعه در آن زمــان 
ــورهای  ــه در کش ــی ک ــه حمایت های ــه ارائ ــادر ب ق 28



توســعه یافتــه وجــود داشــت، نبودنــد. بــه 
عــلاوه، حملــه روســیه بــه اوکرایــن در فوریــه 
۲۰۲۲ هــم از جملــه اتفاقاتــی بــود کــه هزینــه 
ــورهای  ــش داد و کش ــذا را افزای ــرژی و غ ان
فقیــر را شــدیدا تحــت تاثیــر خــود قــرار داد.
ــورهای  ــاس کش ــن در اج ــفام همچنی آکس
ــت:  ــد گف ــزار ش ــل برگ ــه در برزی ــروه ۲۰ ک گ
ــن  ــردن ای ــن ب ــرای از بی ــه ب ــی ک »اقدامات
شــکاف می تواننــد انجــام شــوند عبارتنــد از: 
اعمــال مالیــات دائمی بــر ثروتمندتریــن افراد 
ــرکت های  ــات ش ــش مالی ــور، افزای ــر کش ه
ــری از دور زدن  ــرای جلوگی ــاش ب ــزرگ و ت ب

ــی.« ــن مالیات قوانی
همانطــور کــه پیشــتر اشــاره کردیم، آکســفام 
ــر  ــارد برت ــج میلی ــردن پن ــرای مشــخص ک ب
ــرد و در  ــتفاده ک ــس اس ــار فورب ــا از آم دنی
ــارد  ــراد را ۸۶۹ میلی ــن اف ــروت ای ــت ث نهای
دلار تخمیــن زد. گفتنــی اســت کــه مجمــوع 
ــدود  ــارس ۲۰۲۰ ح ــراد در م ــن اف ــروت ای ث
۳۴۰ میلیــارد دلار بــود کــه حــالا ۱۵۵ درصــد 

ــه اســت. افزایــش یافت
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مدارک مورد 
نیاز برای افزایش 

درآمد در کانادا

کار	 بــازار	 دلیــل	 بــه	 کانــادا	
ــود	 ــوع	خ ــاد	متن ــوی	و	اقتص ق
شــهرت	زیــادی	دارد.	ایــن	کشــور	
همچنیــن	مجوزهــا	و	مــدارک	
ــه	 ــد	ک ــه	می	ده ــی	را	ارائ مختلف
ــادا	 ــرای	افزایــش	درآمــد	در	کان ب
ضــروری	بــه	نظــر	می	رســند.	
ــن	 ــه	ای ــد	در	ادام ــانه	هده رس
مقالــه	بــه	معرفــی	مــدارک	مــورد	
نیــاز	بــرای	افزایــش	درآمــد	شــما	

ــت. ــه	اس ــادا	پرداخت در	کان

ــود  ــرای بهب ــلاش ب ــه ت ــم ک ــا می دانی ــه م هم
اســتعداد و دریافــت مــدارک مختلــف می تواند 
چشــم انداز شــغلی ما را بــه میزان قابــل توجهی 
ــش  ــادا را افزای ــان در کان ــد و درآمدم ــر کن بهت
دهــد. مــا در ایــن پســت بــه مــدارک مــورد نیاز 
ــر  ــه ه ــم ک ــد پرداخته ای ــش درآم ــرای افزای ب
یــک از آنهــا می تواننــد موقعیــت شــغلی شــما 
را بــه طــور کلــی تغییــر دهنــد. بــا مــا همــراه 

باشــید.
 Trade Red Seal	گواهی   

ــوان یــک اســتاندارد  ــه عن ــه ب ایــن گواهــی ک
ملــی شــناخته می شــود بــرای بســیاری از 
صنایــع دســتی از جملــه نجــاری، لوله کشــی و 

جوشــکاری بــه کار مــی رود. ایــن مــدرک نــه 
تنهــا باعــث افزایــش درآمــد شــما در کانــادا 
می شــود، بلکــه اداره مهاجــرت کانــادا نیــز از 
ــان  ــیر آس ــک مس ــد و ی ــت می کن آن حمای
ــم در کاناداســت.  ــرای دریافــت اقامــت دائ ب
داشــتن ایــن گواهینامــه نشــان دهنده درجــه 
ــع  ــتگی در صنای ــارت و شایس ــی از مه بالای
دســتی اســت. افــراد دارای ایــن مــدرک هــم 
اغلــب در بــازار رقابتــی کانــادا حقوق ســاعتی 

دارنــد.
)CDL(	تجاری	رانندگی	گواهینامه   

دریافــت ایــن گواهینامــه بــرای افــرادی کــه 
می خواهنــد در صنعــت حمــل و نقــل کار 
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ــان  ــه متقاضی ــد، ضــروری اســت. ایــن مــدرک ب کنن
ــد  ــا از وســایل نقلیــه تجــاری مانن اجــازه می دهــد ت
ــه  ــاغلی ک ــد. مش ــتفاده کنن ــوس اس ــون و اتوب کامی
بــه CDL نیــاز دارنــد اغلــب حقــوق ســاعتی زیــادی 
دارنــد. البتــه بایــد اضافــه کنیــم که ایــن حقــوق برای 
ــد  ــل می کنن ــاک حم ــای خطرن ــه کالاه ــی ک رانندگان
بیشــتر اســت. در نظــر داشــته باشــید کــه کانــادا در 
ــدگان ایــن  ــرای رانن ــادی ب حــال حاضــر تقاضــای زی
چنینــی دارنــد و ایــن مســیر هــم یکــی از روش هایــی 
اســت کــه مهاجــرت شــما بــه کانــادا را آســان خواهد 

کــرد.

مدارک مورد نیاز برای افزایش درآمد در کانادا

)LPN(	عملی	پرستاری	مدرک			
ــه  ــت ک ــی اس ــی مدرک ــتار عمل ــوز پرس مج
دسترســی کامل شــما بــه حــوزه مراقبت های 
ــراد  ــد. اف ــم می کن ــادا را فراه ــتی کان بهداش
دارای ایــن مجــوز بــا پرســتاران و پزشــکان 
معتبــر کانــادا بــرای ارائــه مراقبت هــای 
از  برخــی  می کننــد.  همــکاری  ضــروری 
اســتان های کانــادا ماننــد نــوا اسکوشــیا در 
حــال حاضــر بــرای صــدور مجــوز متقاضیان 
 LPN ــراد دارای ــد. اف ــی دارن ــرایط خوب ش
ــان  ــده متخصص ــای فزاین ــل تقاض ــه دلی ب
مراقبت هــای بهداشــتی در منــزل می تواننــد 
دســتمزد ســاعتی خوبــی داشــته باشــند کــه 
اغلــب بیشــتر از درآمــد معمولشــان اســت.

				گواهی	برقکاری
کارگــران ماهــر، بــه ویژه آنهایــی که در زمینــه برقکاری 
تخصــص دارنــد، در کانــادا مــورد تقاضای زیــادی قرار 
ــت  ــوان گف ــم می ت ــل ه ــن دلی ــه همی ــد. ب می گیرن
ــای  ــق برنامه ه ــکاری از طری ــوز برق ــب مج ــه کس ک
کارآمــوزی و دیگــر طرح هــای موجــود می توانــد 
ــه موقعیت هــای شــغلی پردرآمــدی منجــر شــود.  ب
افــرادی کــه در ایــن زمینــه تخصــص دارنــد می توانند 
در نهایــت در ســاختمان، تعمیــر و نگهــداری و تولیــد 
لــوازم برقــی فعالیــت کننــد و درآمــد خوبــی داشــته 

. شند با

			پروانه	املاک
مجــوز املاک و مســتغلات بــه مردم ایــن امکان 
ــا  ــوان مشــاور امــلاک ی ــه عن را می دهــد کــه ب
دلال فعالیــت کننــد. ایــن مجــوز در بــازار پررونق 
امــلاک و مســتغلات کانــادا همچنیــن بــه شــما 

ایــن امــکان را می دهــد کــه کمیســیون هــم دریافــت 
کنیــد. مشــاوران املاکــی کــه در ایــن زمینــه عملکــرد 
خوبی داشــته باشــند در نهایــت می تواننــد کار کارمندی 

را کنــار بگذارنــد و آزادی مالــی زیــادی داشــته باشــند. 32



	مدرک	آرایشگری
ــه  ــانی ک ــرای کس ــگری ب ــدرک آرایش ــت م دریاف
ــد یــک  ــد می توان ــه دارن ــی علاق ــه صنعــت زیبای ب
ســرمایه گذاری بلندمــدت باشــد. آرایشــگران ماهــر 
همیشــه مــورد تقاضــا هســتند و داشــتن مــدرک 
ــه ای  ــص و حرف ــان دهنده تخص ــم نش ــه ای ه حرف
بــودن افــرادی اســت کــه در ایــن زمینــه فعالیــت 
می کننــد. بســیاری از آرایشــگرهای کانــادا در حــال 
ــد  ــد دارن ــاعت درآم ــش از ۲۵ دلار در س ــر بی حاض
ــد  ــد درآم ــاداری دارن ــتریان وف ــه مش ــانی ک و کس

ــد. ــب می کنن ــتری کس بیش
	مجوز	نگهبانی

بســیاری از مشــاغل امنیتــی نیــاز به مجــوز نگهبانی 
دارنــد. البتــه در نظــر داشــته باشــید کــه گســترش 
نگرانی هــای ایمنــی و امنیتــی در سراســر کانــادا هم 
ــای  ــغل تقاض ــن ش ــه ای ــت ک ــی اس ــی از دلایل یک
زیــادی دارد. موقعیت هــای شــغلی نگهبانــی در 
فروشــگاه ها، رویدادهــا و ســازمان های امنیتــی 
خصوصــی ممکــن اســت حقوقــی معــادل بیــش از 
ــن مــدرک هــم  ۲۱ دلار داشــته باشــد و داشــتن ای
یکــی از روش هــای افزایــش درآمــد شــما در کانــادا 

خواهــد بــود.

	مجوز	کار	با	لیفتراک
ــه در  ــواردی اســت ک ــر از م ــراک یکــی دیگ ــا لیفت مجــوز کار ب
عملیــات لجســتیک و انبــارداری بــه شــدت مفیــد و کاربــردی 
ــواد  ــد م ــی کارآم ــرای جابجائ ــراک ب ــای لیفت ــت. اپراتوره اس
ــش  ــث افزای ــان باع ــارت خاصش ــتند و مه ــد هس ــیار مفی بس
درآمــد در کانــادا می شــود. در نظــر داشــته باشــید که گســترش 
ــره  ــای زنجی ــش بیزینس ه ــی و افزای ــب وکارهای اینترنت کس
تامیــن هــم یکــی دیگــر از دلایــل تقاضــای فزاینــده این شــغل 

اســت.

	پروانه	مهندسی
اخــذ گواهینامه مهندســی یک گام مهم 
در پیشــرفت شــغلی مهندســان اســت. 
افــرادی کــه دارای ایــن مدرک هســتند 
پروژه هــای پیچیــده را مدیریت، تجزیه 
مهندس هــای  می کننــد.  تحلیــل  و 
می تواننــد  مهندســی  پروانــه  دارای 
درآمــد خــود را در کانــادا افزایــش 
دهنــد. البتــه ایــن اتفــاق در مهندســی 
ــده ای دارد  ــای فزاین ــه تقاض ــران ک عم
بــه طــور چشــمگیری دیــده می شــود.

	مجوز	ثبت	شده	ماساژدرمانگر
خدمــات ســلامت و تندرســتی از جمله 
مواردی اســت که ایــن روزهــا در کانادا 
ــل  ــن دلی ــه همی ــی دارد و ب ــازار داغ ب
ــد  ــوز می توان ــن مج ــت ای ــم دریاف ه
شــما را در ایــن صنعــت بــه موفقیــت 
نزدیــک کنــد. افــرادی کــه دارای ایــن 
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مــدرک هســتند بایــد در ایجــاد آرامــش و 
کاهــش اســترس توانایــی خاصی داشــته 
باشــند. بســیاری از افــراد دارای ایــن 
مــدرک درآمــدی معــادل بیــش از ۲۵ دلار 
ــه خــودش  ــه نوب ــد کــه ب در ســاعت دارن

بســیار مبســوط اســت.

		کلام	آخر
ــادا  ــر در کان ــدرک معتب ــک م ــتن ی داش
ــک  ــراد ی ــیاری از اف ــرای بس ــد ب می توان
حرکــت اســتراتژیک در جهــت پیشــرفت 
شــغلی و افزایــش درآمدشــان باشــد. 
ــا اشــاره  ــه آنه ــالا ب ــه در ب ــی ک مجوزهای
ــع را  ــترده ای از صنای ــف گس ــم طی کردی
پوشــش می دهنــد کــه نشــان دهنده 
ــل دسترســی  فرصت هــای مختلــف و قاب

ــتند. ــادا هس ــازار کار کان در ب
دریافــت مجــوز و مــدرک معتبــر در نهایت 
در هــر صنعتــی که باشــد می توانــد باعث 
ــود و  ــادا ش ــما در کان ــد ش ــش درآم افزای
امنیــت مالــی فوق العــاده ای را بــرای شــما 
بــه ارمغــان بیــاورد. پــس هــر یــک از این 
ــا  ــد ت ــی کنی ــت بررس ــه دق ــا را ب مجوزه
مســیر موفقیــت را بــرای خودتــان همــوار 

. کنید

مدارک مورد نیاز برای افزایش درآمد در کانادا
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taxation team
اگر صاحب کسب و کار و یا ایده تجاری هستید ...

ــع  ــن مناب ــه تامی ــا برنام ــن و ب ــان ممک ــن زم ــاه تری در کوت
مالــی و سیســتم بازاریابــی انجمن توســط نیروهــای متخصص 

کســب و کار خــود را رونقــی دوبــاره ببخشــید...

 taxation دارای تیم مالی حرفه ای با تخصص
CPA عضو

E-commerce تیم تخصصی
تیم حقوقی عضو کانون وکلای کبک و فدرال
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برای بررسی موفقیت ایده کسب وکار باید از خودتان چه سوالاتی بپرسید؟

برای بررسی موفقیت ایده کسب وکار 
باید از خودتان چه سوالاتی بپرسید؟
آیــا	بــرای	کســب	وکارتان	یــک	ایــده	عالــی	دارید	امــا	از	موفقیتــش	مطمئن	نیســتید؟	
یکــی	از	مربیــان	کســب	وکار	قــرار	اســت	در	ایــن	مقاله	بــه	بررســی	پنج	ســوال	ضروری	

بپــردازد	تــا	بــه	کارآفرینان	در	مســیر	موفقیتشــان	کمــک	کند.	
اگــر	نســبت	بــه	مســیر	پیــش	روی	کســب	وکارتان	مطمئــن	نیســتید	و	قبــل	از	تــرک	
ــز«،	 ــد،	»شــلاق	کامین ــال	تاییــد	کســی	می	گردی ــه	دنب ــی	خــود	ب کــردن	شــغل	فعل
بنیانگــذار	The Road to Seven	اینجاســت	تــا	تمــام	گره	هــای	ذهنــی	شــما	را	رفــع	
کنــد.	در	ادامــه،	بــه	پنــج	ســوالی	می	پردازیــم	کــه	قبــل	از	شــروع	کســب	وکار	بایــد	از	

خودتــان	بپرســید. 36



1. آیــا	شــخص	دیگــری	هــم	ایــن	کار	را	انجــام	
می	دهــد؟

ــرای  ــد ب ــه بای ــی ک ــن چیزهای ــی از اولی یک
بررســی دوام کســب وکارتان بــه آن بپردازیــد 
ایــن اســت کــه ببینیــد آیــا شــخص دیگــری 
قبــل از شــما محصــول یــا خدمات مشــابهی 
ــازار ارائــه کــرده اســت یــا خیــر. یــک  بــه ب
می توانــد  ســاده  آنلایــن  جســت وجوی 
ایــن مشــکل را حــل کنــد و بــه شــما بگویــد 
کــه در بــازار چــه می گــذرد. اگــر کســی هــم 
قبــل از شــما این ایــده را داشــته باشــد، بهتر 
اســت ســوال بعــدی شــما ایــن باشــد: »من 
چگونــه می توانــم متفــاوت باشــم؟« کامینــز 
ــردم  ــد: »بســیاری از م ــاره می گوی ــن ب در ای
ــن  ــه ای ــد ب ــازار را می بینن ــت ب ــی رقاب وقت
ــد خودشــان  ــه بای ــه چگون ــد ک ــر می کنن فک
ــن راه  ــا ای ــد. ام ــز کنن ــران متمای را از دیگ
خطرناکــی اســت و مــن فکــر می کنــم ایــن 
ــت  ــب وکار شماس ــز کس ــن تمای ــع ای در واق
کــه افــراد درســت را بــه ســوی شــما جــذب 

خواهــد کــرد.«

ایــده	مــن	چــه	مشــکلی	را	حــل	خواهــد	 	.2
ــرد؟ ک

ــود را  ــب وکار خ ــان کس ــیاری از کارآفرین بس
بــه دلیــل نیــازی کــه در ذهنشــان داشــتند، 
ــراد پیــش از ایــن  ــد. ایــن اف شــروع کرده ان
مشــکل خاصــی داشــته اند که نمی توانســتند 
راه حــل مناســبی برایش پیــدا کننــد و همین 

ــان  ــنهادی خودش ــل پیش ــا راه ح ــده ت ــث ش باع
ــذب  ــه ج ــد و ب ــی کنن ــر معرف ــراد دیگ ــه اف را ب
ســرمایه بپردازنــد. پــس بهتــر اســت از خودتــان 
ــرار اســت  ــت ق ــده شــما در نهای ــه ای بپرســید ک
چــه مشــکلی را حــل کنــد؟ کامینــز در ایــن بــاره 
می گویــد: »زمانــی کــه توانایــی بیــان و توضیــح 
ــد را داشــته  ــد حــل کنی ــه می خواهی مشــکلی ک
باشــید یعنــی 50 درصــد مســیر را رفته ایــد. شــما 
ــود را گام  ــای خ ــد کاره ــد می توانی ــدم بع در ق
بــه گام پیــش ببریــد تــا ببینیــد کــه حــل مشــکل 
ــراد می شــود.« ــی اف ــود زندگ ــه باعــث بهب چگون

او در ادامــه گفــت: »بــه طــور مثــال، زمانــی کــه 
فکــر می کنیــد هیــچ خــودکار آبــی خوبــی در بــازار 
ــودکار  ــاخت خ ــا س ــد ب ــدارد، می توانی ــود ن وج
آبــی مطلوبتــان و ارائه آن به مشــتری کســب وکار 
خــود را پیــش ببریــد. همیــن قلــم آبــی می توانــد 
بــه آنهــا کمــک کند تــا کتــاب خــود را تمــام کنند، 
پروفایل خودشــان را بســازند و حتی بیزینسشــان 

را هــم گســترش دهنــد.«
در نهایــت، درک اینکــه ایــده شــما چگونــه 
می توانــد بــر اطرافیــان تاثیــرات خــاص خــودش 
ــدرت و  ــیر ق ــد در مس ــد می توان ــته باش را داش
موفقیــت کســب وکارتان بســیار حائــز اهمیــت و 

تعیین کننــده باشــد.

مخاطبیــن	کســب	وکار	مــن	چــه	کســانی	  .3
خواهنــد	بــود؟

ــده  ــیل ای ــزرگ درک پتانس ــای ب ــی از گام ه یک
کســب وکار ایــن اســت کــه از دیگــران هــم تاییــد 
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بگیرید.
کامینز در این 

توضیــح  بــاره 
ــد  ــه کلی ــد ک می ده

ــار از  ایــن کار، کســب اعتب
افراد مناســب اســت. او می گوید: 

»البتــه در ایــن مرحلــه واقعــا بایــد مراقــب 
باشــید کــه بــا چــه کســانی صحبــت می کنید. 
اگــر از کســی کــه مشــکل مــورد نظــر شــما را 
نــدارد بپرســید کــه آیــا این ایــده خوب اســت 
یــا نــه احتمالا جــواب مثبتــی نخواهید شــنید. 
بــه همیــن دلیــل بهتــر اســت مســئله مــورد 
نظــر خودتــان را بــه افــرادی کــه بــه آن درگیــر 
هســتند معرفــی کنیــد. البتــه بایــد اضافــه کنم 
کــه بهتــر اســت ســعی کنیــد بــه دنبــال تنــوع 
ســنی، پیشــینه های مختلــف، اعتقــادات و 
نیازهــای متفــاوت باشــید تــا طیــف وســیعی 
از مخاطبیــن خــود بــه دســت بیاوریــد. شــما 
بعــد از ایــن مرحلــه خیلــی ســریع بــه جایــگاه 
اســتراتژی  و  می رســید  بــازار  در  خودتــان 

بازاریابی تــان را متوجــه می شــوید.«

ایــن	افــراد	واقعــا	راجــع	بــه	ایــده	مــن	چــه	  .4
ــد؟ ــری	می	کنن فک

ــا در دســت داشــتن  ــه ب ــن مرحل ــا ای شــما ت
ــد و  ــش رفته ای مشــکل و مشــتریان خــود پی

حــالا بایــد بازخورد 
مشــتریان احتمالی تــان را 
در نظــر بگیریــد. بهتریــن راه بــرای انجــام ایــن کار 
درســت کــردن یــک نمونه اولیــه از محصول اســت. 
ــرف  ــود را ص ــت خ ــه و وق ــه هزین ــای اینک ــه ج ب
ســاخت 10 هــزار واحــد محصــول و آزمایــش آنهــا 
کنیــد بهتــر اســت کــه یــک نمونــه اولیــه داشــته 
باشــید و رضایت مشــتریان خود را بســنجید. البته 
بایــد اضافــه کنیــم کــه بهتــر اســت در ایــن رونــد 
تعــداد کمــی از افــراد را وارد فرآینــد آزمایــش کنید. 
کامینــز در ایــن بــاره می گویــد: »همــه کارآفرینــان 
در نهایــت بــه دنبــال بازخــورد صادقانــه مشــتریان 
خــود هســتند و دوســت ندارنــد بــا کســی تعــارف 
داشــته باشــند. بازخــورد ســازنده برای شــما در این 
مرحلــه بســیار حائــز اهمیــت اســت. البتــه شــما 
می توانیــد از شــبکه های اجتماعــی هــم بــرای 
انجــام ایــن کار اســتفاده کنیــد و بــا افــراد مناســب 
ارتبــاط برقــرار کنیــد و جویای نظراتشــان شــوید.«

	ایده	من	چه	تاثیراتی	خواهد	داشت؟  .5
ــوالی  ــن س ــاید مهم تری ــت ش ــوال در نهای ــن س ای 38



باشــد کــه بایــد از خودتان بپرســید. نتیجــه ایده 
بســیار مهــم اســت و باعــث می شــود تــا شــما 
ــیب های  ــراز و نش ــام ف ــود تم ــا وج ــد ب بتوانی
پیــش رو اشــتیاق خودتــان را حفظ کنیــد. زمانی 
ــته  ــی داش ــدف خاص ــما ه ــب وکار ش ــه کس ک
باشــد و صرفــا بــه فــروش محــدود نباشــد، نــه 
تنهــا نســبت بــه آن تعهــد بیشــتری خواهیــد 
ــدا  ــز پی ــتری نی ــتریان بیش ــه مش ــت، بلک داش
ــاره می گویــد:  خواهیــد کــرد. کامینــز در ایــن ب
ــه موفقیــت  »کســب وکارهایی کــه در نهایــت ب
ــت  ــه در جه ــتند ک ــی هس ــند همان های می رس
صــاح جامعــه کار می کننــد. تاثیــر ایــده بــرای 
مشــتریان هــم بــه شــدت حائــز اهمیــت اســت 
و بــرای گام هــای پیــش روی شــما هــم محــرک 

مناســبی خواهــد بــود.«

کلام	آخر
البتــه بایــد اضافــه کنیــم کــه شــما در ایــن راه 
ــورت  ــه مش ــاز ب ــر نی ــتید. اگ ــا نیس ــا تنه اص
ــی  ــبکه های اجتماع ــا ش ــد ب ــتید می توانی داش
و پلتفرم هــای مختلــف همــراه شــوید تــا 
ایده هــای خــود را بــه اشــتراک بگذاریــد و 
حتــی آنهــا را بــه چالــش بکشــید. تعریــف ایده 
کســب وکار در نهایــت هیجان انگیزتریــن بخش 
راه انــدازی کســب وکار اســت که اســترس زیادی 
را بــه همــراه دارد. تنهــا چیــزی که باعــث نجات 
شــما خواهــد شــد، پذیــرا بودنتــان نســبت بــه 
بازخوردهــای ســازنده، توانایــی انعطاف پذیــری 
و ریشــه یابی هدفتــان اســت کــه ممکــن 
ــه در  ــی ک ــام چالش های ــه تم اســت نســبت ب
فرآینــد عملیاتــی بــا آنهــا مواجــه خواهید شــد، 

ــد. ــر برس ــه نظ ســخت تر ب
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تغییــرات	اقلیمــی	مدت	هاســت	کــه	موضــوع	بحــث	بســیاری	از	افــراد	اســت	و	بــه	همین	
دلیــل	هــم	مســئله	آینــده		بــدون	کربــن	توجهــات	زیــادی	را	بــه	خــود	جلــب	کــرده	اســت.	
ــر	ســرمایه	گذاری	های	 ــد	ب ــه	می	توان ــه	چــه	معناســت	و	چگون ــازه	ب ــوم	ت ــن	مفه ــا	ای ام

شــخصی	شــما	تاثیر	بگــذارد؟
دولــت	کانــادا	متعهــد	شــده	اســت	کــه	تــا	ســال	2050	انتشــار	گازهــای	گلخانــه	ای	را	بــه	
صفــر	برســاند.	ایــن	مفهــوم	اصلــی	آینــده	بــدون	کربــن	اســت.	امــا	ایــن	موضــوع	دقیقــا	
بــه	چــه	معناســت؟	کلمــه	Net zero	دقیقــا	بــه	چــه	معنــی	اســت	و	چــرا	ســال	2050؟	آیا	
دولــت	کانــادا	بــه	ایــن	هــدف	خواهــد	رســید	و	اصلا	چــه	تغییراتــی	بــرای	تحقــق	آن	لازم	

خواهــد	بــود؟	مــا	در	ایــن	مقالــه	بــه	تمــام	ایــن	ســوالات	پاســخ	خواهیــم	داد.

آینده بدون کربن دقیقا به چه معناست؟
ــزان  ــای رســاندن می ــه معن اصطــلاح Net zero ب
انتشــار تمــام گازهــای گلخانــه ای اعــم از دی 
اکســید کربــن و متــان بــه صفــر و ایجاد تعــادل در 
آنهــا اســت. ایــن مفهــوم بــه طــور کلــی دو جنبــه 

ــاوت دارد.  متف
*	از	بین	بردن	کلی	انتشار	گازهای	گلخانه	ای

*	کربن	زدایی	
کربن زدایــی یکــی از عناصــر مهمــی اســت کــه در از 
بیــن بــردن انتشــار گازهــای گلخانــه ای بــرای کانادا 
ــز اهمیــت  ــان بســیار حائ و ســایر کشــورهای جه
ــق  ــع و مناط ــا، صنای ــام بخش ه ــت و در تم اس

جغرافیایــی نقــش پررنگــی خواهــد داشــت. ایــن 
ــاوت  ــه متف ــی دو وج ــور کل ــه ط ــم ب ــوم ه مفه
ــن  ــردن کرب ــن ب ــر و از بی ــن کمت ــد کرب دارد: تولی
بیشــتر. بخــش اول ایــن معادلــه شــامل کاهــش 
ســطح کلــی انتشــار کازهــای گلخانــه ای تولیــدی 
ــیعی از  ــف وس ــق طی ــوان از طری ــه می ت ــت ک اس
ــرژی و  ــره وری ان ــش به ــد افزای ــتراتژی ها مانن اس
ــد  ــاک مانن ــرژی پ ــع ان گســترش اســتفاده از مناب
انــرژی بــاد، خورشــیدی، برق آبــی و زمیــن گرمایی 
بــه آن رســید. بخــش دوم ایــن فرآینــد هم شــامل 
جبــران انتشــار گازهــای گلخانه ای اســت کــه عمدتا 
ــتفاده از  ــش اس ــت و افزای ــت درخ ــق کاش 41از طری
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ــرد.  ــورت می گی ــن ص ــذب کرب ج
البتــه مــا در ایــن مقالــه بــه فناوری هــای جــذب کربــن 
یــا انــرژی پــاک نخواهیــم پرداخــت، بــا ایــن حــال، درک 
اهــداف مفهــوم آینــده بــدون کربــن، دلایــل پشــت پرده 
و چگونگــی برخــورد مناطــق، صنایــع و شــرکت های 
مختلــف بــرای ســرمایه گذاران بســیار حائــز اهمیــت بــود 

کــه در ادامــه از آنهــا بیشــتر گفته ایــم.
تصویــر زیــر نشــان دهنده بخش هــای اصلــی اســت کــه 

کربن زدایــی بایــد در وهلــه اول، در آنهــا صــورت بگیــرد.

	چرا	آینده	بدون	کربن	و	چرا	سال	2030؟
ــی و  ــد محیط ــه روادی ــد ک ــد، می بینی ــت کنی ــر دق اگ
تغییــرات اقلیمــی مدتهاســت کــه ســرتیتر خبرهــای روز 
ــوج  ــی، م ــوزی های جنگل ــت. آتش س ــده اس ــا ش دنی
ــرات  ــرق و تغیی ــود ب ــیل و کمب ــالی، س ــا، خشکس گرم
ــروزه مناطــق  ــه ام ــواردی هســتند ک اقلیمــی همگــی م
ــه  ــت ک ــن اس ــد. روش ــر کرده ان ــود درگی ــا خ ــادی را ب زی
ایــن اتفاقــات افــراد زیــادی را تحــت تاثیــر قــرار می دهند 
و ممکــن اســت در بلندمــدت خســارات اقتصــادی زیادی 
را در ســطح جهانــی بــه همــراه داشــته باشــند. بــا ایــن 
ــه  ــه ای ب ــای گلخان ــار گازه ــه انتش ــی ک ــال، از آنجای ح
ــن عوامــل تغییــرات اقلیمــی در  ــوان یکــی از مهم تری عن
سراســر جهــان شــناخته می شــود، کانــادا متعهــد شــده 
اســت کــه تــا ســال 2030 میــزان تولیــد آن را بــه صفــر 
برســاند. البتــه بایــد اضافــه کنیــم کــه دولــت کانــادا تنها 
ــود  ــای خ ــر را در اولویت ه ــن ام ــه ای ــت ک ــی نیس دولت

ــئله در  ــن مس ــت ای ــت. اهمی ــرار داده اس ق
ســطح جهانــی تــا جایــی پیــش رفتــه کــه 

در حــال حاضــر کشــورها، شــهرها و حتــی 
خانواده هــای زیــادی بابــت آن 

دغدغــه دارنــد و برایــش تلاش 
ــل  ــازمان مل ــد و س می کنن
هــم آن را یکــی از بزرگترین 
بشــریت  چالش هــای 

خوانــده اســت. عــدد صفــر 
مطلــق و ســال 2030 هــر 

پاریــس  توافقنامــه  بــه  دو 
ــال 2015  ــه در س ــد ک برمی گردن

ــور  ــادا و 194 کش ــان کان می
دیگــر بــه ثبــت رســیده 

اســت. هــدف اصلــی ایــن توافــق جلوگیــری از 
افزایــش دمــای جهانــی بــه میــزان 2 درجــه و 
ــوده  ــانتی گراد ب ــه س ــه 1.5 درج ــاندن آن ب رس

اســت. 
طبــق گزارشــات پنــل بین المللــی تغییــرات 
اقلیمــی، رســاندن افزایــش دمــای جهانــی بــه 
1.5 درجــه ســانتی گراد تنهــا و تنهــا بــه رســاندن 
ــر  ــه صف ــه ب ــای گلخان ــار گازه ــزان انتش می
بســتگی دارد. ایــن گازهــا بایــد تــا ســال 2030 
تقریبــا دچــار یــک کاهــش 45 درصدی شــوند و 
تــا ســال 2050 یــا زودتــر هــم بــه صفــر خالــص 

برســند.

	ایــن	اتفــاق	بــرای	ســرمایه	گذاران	چــه	معنایی	
خواهد	داشــت؟

تیــم مدیریت دارایــی جهانی رویال بانــک کانادا 
در ایــن بــاره می گویــد: »از آنجایی کــه تغییرات 
اقلیمــی مســتقیما شــرکت های مختلــف را 
ــد، رســاندن میــزان  ــر قــرار می دهن تحــت تاثی
انتشــار گازهــای گلخانــه ای بــه صفــر مطلــق از 
ــای  ــت و بازاره ــوردار اس ــادی برخ ــت زی اهمی
ــه شــدت تغییــر خواهــد داد.«  ــی را هــم ب مال
ــرمایه گذاران  ــیاری از س ــن بس ــاق ذه ــن اتف ای
کانادایــی را هــم بــه خــود مشــغول کــرده 
انجمــن  نظرســنجی های  از  یکــی  اســت. 
Responsible Investment Association در 
ــه 85 درصــد  ســال 2021 نشــان می دهــد ک
ــد  ــی می خواهن ــرمایه گذاران کانادای از س
کــه بــا ایــن مســیر هــم گام شــوند 
ــر  ــر، 8 نف ــر ده نف ــا از ه و تقریب
ــی  ــه بخش ــد ک ــل دارن تمای
ــود را  ــهام خ ــبد س از س
ــه  ــرکت هایی ارائ ــه ش ب
دهنــد کــه بــرای کاهش 
تــلاش  کربــن  انتشــار 

می کننــد.
البتــه ایــن اتفــاق بــرای 
ســرمایه گذاران ممکــن اســت 
ابعــاد مختلفــی داشــته 
باشــد. به طور مثــال، اگر 
شــما یک ســرمایه گذار 
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مســتقیم هســتید و اوراق بهــادار را خریــد و فــروش 
می کنیــد، بهتــر اســت کــه بــا بررســی اســناد 
مدیریــت  گزارش هــای  ســالانه،  )گزارش هــای 
شــرکت، بیانیه هــای مطبوعاتــی و گزارش هــای 
ــورد  ــرکت م ــیر ش ــره( مس ــر و غی ــانه های معتب رس
ــا  ــه آی ــد ک ــا ببینی ــد ت نظــر خــود را مشــخص کنی
رویکــرد آنهــا بــا اهــداف شــما در یــک مســیر قــرار 
ــود از  ــیر خ ــم در مس ــر ه ــه اگ ــر. البت ــا خی دارد ی
ــد  ــد، می توانی ــک می گیری ــی کم ــور مال ــاور ام مش
ــا  ــا آنه ــد ب ــبز و هدفمن ــرمایه گذاری س ــاره س درب
صحبــت کنیــد. در ادامــه بــه مــورادی پرداخته ایــم 
ــما  ــه ش ــی ب ــری نهای ــد در تصمیم گی ــه می توانن ک
کمــک کننــد و بهتــر اســت آنهــا را در نظــر بگیریــد.
*	انتشــار گازهــای گلخانــه ای فعلــی شــرکت مــورد 
نظــر مــن چقــدر اســت؟ شــدت آلاینده هــای ایــن 
ــدر  ــان خــودش چق ــا همتای شــرکت در مقایســه ب

اســت؟
*		آیــا ایــن شــرکت بــرای مقابلــه بــا خطــرات مالــی 
ناشــی از تغییــرات اقلیمــی اهــداف جامعــی تعییــن 
ــرای  ــرکت ب ــن ش ــل ای ــا عوام ــت؟ آی ــرده اس ک
ــه ایــن اهــداف برنامه ریــزی کرده انــد؟  دســتیابی ب
آیــا آنهــا بــرای دســتیابی بــه ایــن هــدف پیشــرفت 
ــرکت  ــن ش ــت ای ــتم مدیری ــا سیس ــد؟ آی می کنن
بــرای برخــورد بــا ریســک ها و فرصت هــای ناشــی 

از تغییــرات اقلیمــی مناســب اســت؟
*		آیــا ایــن شــرکت در مــورد خطــرات و فرصت های 
ناشــی از تغییــرات اقلیمــی اطلاعــات شــفافی 
را منتشــر می کنــد؟ ایــن اطلاعــات چگونــه در 
تصمیم گیری هــای اســتراتژیک و مالــی شــرکت 

ــت؟ ــد داش ــر خواهن تاثی
		برنامه	ریزی	بلندمدت

روشــن اســت که رســاندن انتشــار گازهای گلخانه ای 
بــه صفــر مطلــق اصــلا کار ســاده ای نیســت و بــه 
اقدامــات زیادی احتیــاج دارد. اما همه مــا در نهایت 
مســئولیم و بــا درک درســت ایــن مفهــوم می توانیم 
در تحقــق ایــن امر ســهیم باشــیم. همه مــا می دانیم 
کــه تاثیــرات تغییــرات اقلیمــی سیســتماتیک بــوده 
و در حــال حاضــر بی ســابقه اســت. بــا اینکــه ایــن 
وقایــع اقتصــاد جهانــی را بــه شــدت تحــت تاثیــر 
ــای،  ــر بازاره ــا ب ــرات آنه ــا تاثی ــد، ام ــرار می دهن ق
ــده و  ــف پیچی ــرمایه گذاری های مختل ــق و س مناط
ــرکت ها،  ــا، ش ــی دولت ه ــت. تمام ــخص اس نامش
ــه  ــدگان و ســرمایه گذاران در دســتیابی ب مصرف کنن
هــدف مــورد نظر ســازمان ملــل در ســال 2050 نقش 
دارنــد و بــه همیــن دلیــل اســت کــه بایــد خطــرات 

و فرصت هــای ناشــی از آن را در نظــر گرفــت.
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نگاهی	به	شبکه	اختصاصی	
انجمن	بازرگانی	ایران	و	کانادا

همانطوریکــه مطلــع هســتید تارنمــای اصلــی انجمــن بــه آدرس Canadalran.ca می باشــد. 
بــا هــدف توســعه ارتباطــات حرفــه ای میــان اعضــای محتــرم و شــکل گیــری کمیســیون های 

تخصصــی انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا پایــگاه خصوصی شــبکه
ارتباطی میان اعضای خود را ایجاد نمود.

اگــر شــما عضــو انجمــن هســتید و هنــوز پروفایــل خــود را در شــبکه اعضــای انجمــن تکمیــل 
نکــرده ایــد بــا مراجعــه بــه تارنمــای CanadaIran.info و هماهنگی بــا دفتر تهــران می توانید 

نســبت بــه تکمیــل پروفایل خــود اقــدام نمایید.
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بازار سهام و اقتصاد چه ارتباطی با 
یکدیگر دارند؟

چرخه	هــای	اقتصــادی	و	بــازار	ممکــن	اســت	بــه	چشــم	بســیاری	از	افــراد	متفــاوت	بــه	نظر	برســد.	با	
ایــن	حــال،	مــا	قصــد	داریــم	در	ایــن	مقاله	ایــن	دو	مفهــوم	را	بــه	یکدیگــر	مقایســه	کنیــم	و	رابطه	بین	
آنهــا	را	بــرای	ســرمایه	گذاران	رمزگشــایی	کنیــم.	بیشــتر	افــراد	گمــان	می	کننــد	مســیر	بــازار	ســهام	
یــک	کشــور	همیشــه	مســیر	اقتصــاد	آن	را	دنبــال	می	کننــد،	امــا	واقعیــت	بــه	ایــن	ســادگی	ها	هــم	

نیســت.	بــا	مــا	همــراه	باشــید	تــا	بــه	رمــز	ارتبــاط	بیــن	بــورس	و	اقتصــاد	بپردازیم.
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			بورس	چیست؟
ــروش  ــد و ف ــه خری ــت ک ــی اس ــهام جای ــازار س ب
ــک  ــازار ی ــر ب ــرد. ه ــورت می گی ــهام در آن ص س
شــاخص خــاص دارد. ایــن شــاخص در واقــع 
گروهــی از ســهام اســت کــه بــرای نمایــش عملکرد 
کلــی آن بــازار انتخــاب می شــود. بــه عنــوان مثال، 
S&P 500 یکــی از ســهام هایی اســت کــه نــام آن 

قطعــا در اخبــار بــه گوشــتان خــورده اســت. ایــن 
شــاخص متشــکل از 500 شــرکت بزرگ اســت که در 
صرافی هــای ایــالات متحــده بــه خریــد و فــروش 
مشــغولند و عملکردشــان بــه عنــوان نماینــده کل 
بــازار ســهام آمریــکا در نظــر گرفتــه می شــود. البته 
بایــد اضافــه کنیــم کــه بســیاری از ایــن شــرکت ها 
ــد و  ــت می پردازن ــه فعالی ــی ب ــاس جهان در مقی

صرفــا بــه یــک کشــور محــدود نیســتند.
			اقتصاد	چیست؟

اقتصــاد بــه مجمــوع تمــام فعالیت هایــی اطــلاق 
می شــود کــه بــرای کســب درآمــد و خــرج بودجــه 
در یــک منطقــه یــا کشــور صــورت می گیرنــد. ایــن 
مفهــوم بــه طــور کلــی از طریــق تغییــرات تولیــد 
ناخالــص داخلــی یــا GDP اندازه گیــری می شــود. 
میزان اشــتغال، بازار مســکن، اعتمــاد مصرف کننده 
و مجمــوع هزینــه از دیگــر عواملــی هســتند که در 

ســنجش اقتصــاد تاثیــر بســزایی دارنــد. 
بورس و اقتصاد چه ارتباطی با یکدیگر دارند؟

جالــب اســت بدانیــد بــا اینکــه بــورس و اقتصــاد 
ــت  ــک جه ــع در ی ــتر مواق ــت در بیش ــن اس ممک
ــا یکدیگــر  ــاط ثابتــی ب حرکــت کننــد،  هرگــز ارتب
نداشــته اند و اغلــب بــه روش هــای متفاوتــی عمل 
ــی  ــاط عوامــل متفاوت ــس ارتب ــن جن ــد. ای می کنن

ــم. ــا می پردازی ــه آنه ــه ب ــه در ادام دارد ک
بازار ســهام و اقتصــاد نقطه نظرهــای متفاوتی   .1

رند دا

ــد.  ــگاه می کن ــده ن ــه آین ــا ب ــهام عمدت ــازار س ب
هزینــه ای کــه شــما امــروز حاضریــد بــرای یــک 
ــبینی و  ــان پیش ــع هم ــد، در واق ــهام بپردازی س
ــد. در  ــده داری ــه از آن در آین ــت ک ــاری اس انتظ
مقابــل، برخــی از داده هــای اقتصــادی آنچــه کــه 
قبــلا اتفــاق افتــاده اســت را در نظــر می گیرنــد. 
ــی از  ــه یک ــتغال ک ــطح اش ــال، س ــور مث ــه ط ب
معیارهــای اصلی ســنجش اقتصاد اســت نشــان 
ــخص،  ــی مش ــازه زمان ــک ب ــه در ی ــد ک می ده
چنــد نفــر وجــود دارنــد کــه بیــکار هســتند و بــه 
دنبــال شــغل می گردنــد. ایــن شــاخص در اغلــب 
اوقــات تمایــل دارد مقیــاس بزرگ تــری را در نظــر 
بگیــرد و آنچــه که پیــش از این رخ داده اســت را 
بررســی کنــد. علــت اصلــی این مســئله هــم این 
اســت کــه کســب وکارها معمولا بــرای اســتخدام 
و تعدیــل نیروهــای خــود بــه شــرایط اقتصــادی 
ــا ایــن حــال، می تــوان گفــت  نــگاه می کننــد. ب
ــر  ــت آینده نگ ــن ماهی ــی، ای ــور کل ــه ط ــه ب ک
بــازار ســهام اســت کــه در بیشــتر مواقــع چرخــه 

ــد. ــت می کن ــاد را هدای اقتص
تفاوت هــای جغرافیایــی رابطــه بیــن بــورس   .2

ــد ــر می کن ــاد را پیچیده ت و اقتص
ــط بیــن بازارهــا و  ــم کــه رواب همــه مــا می دانی
اقتصادهــا در کشــورهای مختلــف ممکــن اســت 
متفــاوت باشــد و ایــن مســئله تــا حــدودی بــه 
ترکیــب بــازار ســهام کشــورها بــر می گــردد. یکی 
از نمودهــای بــارز ایــن پدیــده بازارهــای ســهام 
ــل  ــه دلی ــه ب ــالات متحــده اســت ک ــادا و ای کان
ــل  ــر قاب ــا یکدیگ ــان ب ــلا متفاوتش ــاختار کام س

قیــاس نیســتند.
ــم  ــوه هض ــورس، نح ــازار ب ــبینی های ب پیش  .3
اخبــار اقتصــادی توســط ســرمایه گذاران را تحــت 
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ــد ــرار می ده ــر ق تاثی
ــد  ــا ب ــوب ی ــد خ ــادی می توانن ــار اقتص اخب
ــا ایــن حــال، چیــزی کــه بیشــترین  باشــند. ب
ــوه  ــورس دارد، نح ــازار ب ــر ب ــن را ب ــر ممک تاثی
هضــم ایــن اخبــار توســط ســرمایه گذاران 
ــناریوها را در  ــن س ــال، ای ــور مث ــه ط ــت. ب اس

ــد: ــر بگیری نظ
*	اخبــار مثبــت مشــاغل و نــرخ بیــکاری 
ــد خوش بینــی ســرمایه گذاران نســبت  می  توانن
ــش  ــار را افزای ــد انتظ ــریع تر از ح ــد س ــه رش ب

ــد. دهن
*	فعالیــت بیــش از حــد انتظــار مصرف کننــده 
ــدت  ــه ش ــه ب ــت ک ــواردی اس ــی از م ــز یک نی
مــورد اســتقبال ســرمایه گذاران قــرار می گیــرد. 
ــت  ــن اس ــم ای ــئله ه ــن مس ــی ای ــت اصل عل
در  افزایــش هزینه هــای مصرف کننــده  کــه 
کشــورهای توســعه یافتــه باعــث افزایــش 
فعالیــت اقتصــادی می شــود و همیــن بــه نوبــه 
خــود نشــان دهنده پتانســیل رشــد درآمــد 

ــود. ــد ب ــام خواه ــهام ع ــا س ــرکت های ب ش
ــد در  ــد می توان ــر ب ــات، کمــی خب *	گاهــی اوق
ــوان  ــه عن ــد باشــد. ب ــرای بازارهــا مفی ــع ب واق
مثال، اگر ســطح اشــتغال به طــور غیرمنتظره ای 
کاهــش پیــدا کنــد، انتظــارات بــازار نســبت بــه 
بانــک مرکــزی و دولت هــا بــالا خواهــد رفــت. 
ــن  ــه ای ــع دارد ک ــی توق ــن مواقع ــازار در چنی ب
نهادهــا نــرخ بهــره خــود را افزایــش دهنــد تا با 
سیاســت های پولــی و مالــی خــود بــه تحریــک 

اقتصــاد واکنــش نشــان دهنــد و همیــن مســئله در 
نهایــت بــرای ســرمایه گذاران بســیار دلگرم کننــده و 

امیدبخــش خواهــد بــود.
بــا ایــن حــال، زمانــی کــه اخبــار اقتصــادی بســیار 
بدتــر از حــد انتظــار باشــد، برخــی از ســرمایه گذاران 
بــا خــارج کــردن ســرمایه خــود از بازارهــا نســبت به 
ایــن مســئله واکنش نشــان خواهنــد داد. امــا تاریخ 
نشــان می دهــد کــه ایــن مســئله اغلــب منجــر بــه 
از دســت رفتــن فرصت هــا می شــود. روشــن اســت 
زمانــی کــه اقتصــاد وضعیــت خوبی نداشــته باشــد، 
ــت و  ــد داش ــری خواه ــت پایین ت ــم قیم ــهام ه س
همیــن بــرای ســرمایه گذارانی کــه آینــده را در نظــر 
می گیرنــد فرصــت بســیار خوبــی خواهــد بــود. بــا 
ایــن وجــود، ایــن تصمیمــات در نهایــت بهتر اســت 
در چارچــوب یــک برنامــه مالــی و بــا دقــت کافــی 

ــوند. گرفته ش

			کلام	آخر
ــد  ــرای داشــتن یــک ســبد خری ــت، شــما ب در نهای
مقــاوم در برابــر تمــام شــرایط بایــد بــه عنــوان یــک 
ــازار ســهام و  ــاط ب ــی از ارتب ســرمایه گذار درک عمیق
اقتصــاد داشــته باشــید، اخبــار اقتصــادی را بــه دقت 
ــرمایه گذاری  ــه س ــود را ب ــز خ ــد و تمرک ــی کنی بررس
ــبد  ــک س ــتن ی ــد. داش ــاص دهی ــدت اختص بلندم
خریــد متنــوع به شــما کمــک می کنــد تــا در مواجهه 
بــا خطــرات مرتبــط بــا نوســانات بــازار ایمــن بمانید 
و در مســیر درســتی حرکــت نمــوده و از اشــتباهات 

ــد. ــرمایه گذاری دوری کنی ــج س رای
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انجمن بازرگانی ایران و کانادا
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا موسســه ای غیــر دولتــی و غیــر انتفاعــی اســت که بــا اســتناد بــه قوانیــن بازرگانی 
ــا هــدف ایجــاد و  ــع، کشــاورزی و گردشــگری ب ــی، صنای ــژه در حوزه هــای تجــاری، بازرگان ــه وی ــران، ب ــادا و ای کان
ــادا و همچنیــن  ــران و کان ــان و شــرکت های تجــاری ای ــل بازرگان ــرای همــکاری متقاب گســترش بســتری مناســب ب

تبــادل ســرمایه گــذاری در ســال 20۱۶ تاســیس شــده اســت.
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